21.Naklady podniku. Definicia a¢lenenie nakladov

Naklad

B peiazné vyjadrenie spotreby Zivej a zhmotnenej prace
B peiaZzné ocenenie vstupov

Naklad - okamih spotreby

Vydavok -okamih Uhrady

Vyznam sledovania nakladov

B zistenie hospodarskeho vysledku

B hradanie rezerv na znizovanie N

B podklady pre planovanie N rialSie obdobia
B podklad pre stanovenie ceny

Clenenie nakladov
1. z &tovného Madiska
a) prevadzkové (€tové skupiny 50 - 55)
b) finantné ({Etové skupiny 56 a 57)
€) mimoriadne (dtova skupina 58)
2. z hradiska pévodu
a) prvotné (vznikaju spotrebou externych vykonov)
b) druhotné (vznikaju spotrebou vliastnych vykonov)
3. druhové
a) materialové naklady
b) odpisy
¢) mzdové naklady
d) ostatné
4.z hradiska kalkulacii
a) priame
B spojené s kalkutanou jednicou priamo
B daju sa zisti priamo a presne na kalkdtal jednicu

B ich z&klad tvoria technologické naklady vyjadreméechnicko-hosodarskych normach

spotreby a vykonu (napr. spotreba latky na 1 qbrys
b) rézijné

B vznikaju pri zabezpeni, obsluhe a riadeni vyroby, péinnosti podniku ako celku,

v suvislosti so zabezpenim odbytu vykonov

B na jednicu vykonu sa &umju pomocou podielu, prirdzky alebo iného zvolengp@sobu

Naklady vo va’ahu k objemu vyroby
1. Fixné

B naklady, ktoré sa nemenia pri zmene objemu vyr@bgbo sa menia v skokoch (napr. pri

nakupe HIM)
B v prep@te na 1 ks sa s rastom objemu vyroby zniZuja
B odpisy, mzdy THP
2. Premenlivé (pruzné, variabilné)
B néklady, ktoré sa pri zmene objemu vyroby menia
a) proporcionalne
B menia sa priamoumerne so zmenou objemu vyroby
B na 1 ks su rovnaké
B priamy material, priame mzdy
b) progresivne
W rastu rychlejSie ako objem vyroby



B na 1 ks rastu

B progresivna Ukolovad mzda, mzda zadssd
C) degresivne

B rastd pomalSie ako objem vyroby

B na 1 ks klesaju

B spotreba pomocného materialu, naklady na oprawiredpa paliva
d) regresivne

B vyvijaju sa nepriamoumerne s objemom vyroby

B mzda za prestoje

Kalkulacia = urtenie alebo zistenie ndkladov na jednicu vykonu
B vyuZivaju sa na riadenie a kontrolu hospodarnosti
B potrebné pri oagovani zasob viastnej vyroby
B podklad pre cenové rozhodovanie
B predmetom je kalkulaéna jednica, ktora méze by
B taka ista ako jednotka vykonu (1 televizor, 1 oplek
B ¢ag’ou vykonu (vystrihnutie obleku, uSitie obleku)
B nasobkom vykonu (100 tehal = 1 tehlov4 jednotka)
B vyznam
B urdit a vypaitat’ podstatna zlozku ceny vykonu
B kontrola nakladov na tgeny vykon
B uréit naklady jednotlivyntiastkovyméinnostiam a Gtvarom, ktoré sa na vykone ptajie
B kontrola plnenie stanovenych vykonov a prac

Druhy kalkulacii
1. &as zostavovania kalkulacie
a) predbezna - zostavuje sa pred usknémim vykonu = na buduce vykony
b) vysledna - zostavuje sa po uskirteni vykonu = zifuje skut@né naklady
2. miera presnosti
a) normové - zostavuji sa pdd overenych noriem a normativov, ktoré platiatase
uskut@novania vykonu
I. planové - vychadza sa z priemernych vlastnych wékia ktoré sa mo6zu vynalaZi
v kalkulovanom obdobi a vykony
Il. operativne - berie do Uvahy konkrétne technick&hrielogické, organizmé a ekonomické
podmienky bezprostredne predadm vykonu
b) prepoctové - ked’ sa niektoré naklady &mju prep@tom z porovnatinych jednotiek vykonu

Kalkulacia uplnych nékladov
priame N
+ nepriame N

Uplné vlastné naklady
nevyhody:
B neberie do uvahy fixné N
B pozna vopred objem vyroy

Kalkulagny vzorec:

PMAT
+ PMZD



+ ostatné priame N
+ VYR

VLASTNE NAKLADY VYROBY
+ SR

VLASTNE NAKLADY VYKONU
+ OR

UPLNE VLASTNE NAKLADY

Kalkulacia nedplnych nakladov

priame N
+ hrubé rozpatie (marza) - pokryva fixné N a zisk

Metody kalkulacie

= postupy pri rozdeleni rézijnych nakladov na k&d&nu jednicu

a) kalkulacia delenim (jednoduchu kalkulaciu delerkaikulaciu delenim s pomerovyriislami

b) prirdaZkov( kalkulaciu

c) kalkulaciu zdruZenych vykonov

Kalkulacia delenim

B najjednoduchsi spésobdenie nakladov na kalkulad jednicu

B pouZiva sa, k& podnik v utitom ¢ase poskytuje (vyraba) jeden druh vykonu - vSetilady sa
vykaju len jedného druhu vykonu:

néklady podniku za obdobie

Naklady na kalkulénd jednicu =
mnoZstvo vykonov

Kalkulacia delenim s pomerovymiéislami
B ked’ podnik vyrdba viac typov vyrobkov rovnakym tectogitkym postupom, ale odliSuju sa
vySSou spotrebou priameho materialu, pratoos...
B postup:
1. z rozlicnych rovnorodych vykonov sa zvoli jeden ak zakladmgi sa mu pomerovésio 1
2. vSetky ostatné vyrobky sa preji@ju pomocou pomerovyatisel na tento zakladny vykon
3. rézijné naklady, podobne ako pri kalkulacii delersenpodelia preg@tanym vykonom
4. pomerovynrtislom sa prepsitaju naklady na jednotlivé druhy vykonov

Prirazkova kalkulacia
B nepriame naklady sa pri viacerych druhoch vykon@wuja v kalkulacii pomocou rézijnej prirdzky
alebo rézijnej sadzby

RéZijn& prirazka - kalko % z rézijnych nakladov pripadne na kazdy drykonu poda zvolenej
zakladne

objexdkladov na rozvrhnutie * 100
% rézijnej prirazky =

rozvrhovékladia v péiaznych jednotkach



Rezijna sadzba- kol’ko nékladov na jednotku vykonu (naturalne jednotky)

rézijné naklady

RéZijna sadzba =
rozvrhova zakiads naturalnych jednotkach

Kalkulacia nakladov v zdruzenej vyrobe

ZdruZenymi vyrobkami rozumieme produkty, ktoré i subezne v désledku vyrobného procesu,
napriklad pri destilacii ropy, vyrobe plynu z uhlia

a) od celkovych nakladov sa odfita cena vekhjSich vyrobkov a zostatok nakladov sa poklada za
néklady na hlavny vyrobok

b) naklady jednotlivych vyrobkov vyrobného procesureadelia na paralelné produkty &itom
pomere. Pomer sa méz&iirpod’a ceny, hmotnosti, ...

Planovanie nakladov

B pod’a jednotlivych druhov (druhovéienenie nakladov)

B plati zdsada, Ze ak nakladovy druh tvori viac ak&oScelkovych nékladov, planuje sa ako
samostatna nakladova polozka

Spotreba materialu
a) priamy material - kalkulacia, objem vyroby
b) nepriamy, rézijny - predchadzajice obdobia, odhad

Mzdy
a) priame - pdet pracovnikov, priemerna mzda
b) THP - predchadzajuce obdobia

Odpisy -odpisovy plan

Opravy a udrZiavaniepredchédzajuce obdobia
Reklama % z obratu

Uroky -verkos Gveru, Grokova sadzba
Poistné poistnd zmluva

Zasady (&tovania nakladov

1. vSetky druhy nakladov s&tiuju na prislusnych dgioch nakladov na strane Matd&olozky, ktoré
néklady zniZuju saduja na strane Dal aleli®@rvenym zapisom na strane M&'da

2. nédklady sa &uju v jednotlivych dtoch nakladov narastajucim spdsobom oglatku az do konca
G¢tovného obdobia

3. nédklady sa nadlioch v &tovej triede 5 &tuju casovo rozliSené

4. na konci @tovného obdobia pri diovnej uzévierke zostatky vSetkychttdv nakladov sa
prevadzaju na stranu Matdétu 710

Casové rozlidenie nakladov

Predmetontasového rozliSenia su iba tie polozky nakladovkimiych je mozné:
a) vecne vymedziich el

b) urcit ich vysku

C) stanovi’ obdobie, ktorého sa tykaju




Naklady buducich obdobi- ndjomné zaplatené vopred
1. vydavok v beZznom obdobi 381 (38Dzhe @ty Aa P
2. podiel nadkladov do bezného obdobia Sxx/EBR)

Ucget 381 - ke’ vydavok mozno v budicnosti prirddiu konkrétnemu &u nakladov
382 - k& mé& vydavok charakter komplexnych nakladov

Vydavky buducich obdobi- ndklad bezného obdobia ktory bude uhradeny viboih obdobi
1. podiel budiceho vydavku pripadajuceho na bezny ré&x/383
2. uskut@neny vydavok 383/roznecty Aa P

ZniZovanie nakladov
Ciel’ - znizt ndklady na jednotku produkcie pri tej istej, pdpa vyssej kvalite

PMAT

B norma spotreby materialu, cena za jednotku

B nové zariadenie, technoldgia, zmena konsStrukciebkuw, zmena materiélu, vyber vyhodnejSieho
dodavatéa, vyroba vo v&ich mnoZstvach - ndkup viac materidlu - rabatgerrm sposobu

dopravy

PMZD

B vykonové normy, mzdova tarifa - stanovena zakonom

B zvySovanie produktivity prace: zmena technolégigkonnejSie stroje a zariadenia, odborne
vzdelani pracovnici, lepSia organizécia prace

VYR
B odpisy - zvySovanie objemu vyroby, vyuZivanie vyrepkapacity
B opravy a Udrzba- prevencia

SR

B mzdy THP - zniZovanie @u pracovnikov, reorganizacia prace, v§fowa technika- Uspora
pracovnikov

B cestovné - koordin4cia pracovnych miest, na 1 oggtavi’ viac zalezitosti

B spoje - priprava telefonickych hovorov, kontrol&reimnych telefonatov

OR -prepravné, reklama

Rozpattovanie nakladov
a) priame
B na zaklade predbeznej kalkulacie
= kalkulovany naklad na jednicu vykonu * vykon
b) nepriame
B viacerymi sp6sobmi
B pod’a predch&dzajucich obdobi
B pod’a sadzieb, operativnych planov, limitov, ...

Ekonomicka teoria definuje naklady podniku akongaé ocenenu spotrebu
vyrobnych faktorov, ¥itane verejnych vydajov, ktora je vyvolana tvorbpadnikovych
vynosov. Naklady su - okrem hospodarskeho vysledkoajsuhrnnejSim ukazovditam
hospodarenia vyrobnej jednotky, odraza sa v nialoliya, zasobovacia, odbyto¢annog’
podniku a jeho technicka, ekonomickd a orgamaaurové. Naklady by teda mali by
meritkom spotrebovanej Zivej a zhmotnelej prackrreiou mierou hospodarnosti vyroby.



Plnenie tejto kriteridlnej funkcie vSak nie je bexgiredné, o je spojené so
skut@nog’ou, Ze su pe@aznym vyjadrenim spotreby, resp. opotrebenia zakigd vyrobnych
potencialov, napr. prostrednictvom cien materidbvystupov, HIM, mzdovych tarifov dit
Vplyvom pohybu tychto cien, tarifov apod. sa nakladdzu lisf od skut@nej spotreby
vyrobnych faktorov v naturalnom vyjadreni. Rast ladkv pri dosiahnuti rovnakého
fyzického objemu produkcie nemusi nutne znamengSovanie nehospodarnosti vyroby,
pricom plati i opana zavislos.

Odpovel na otdzky o €elnosti vynaloZenej Zivej i zhmotnelej prace by and#’ analyza
néakladov, ku ktorej zakladnym ¢@m patri:

- posudenie vyvoja nakladov votiahu k vyvoju objemu vyroby, resp. vynosov

- uréenie hlavnychiinitel'ov, ktoré pbésobia na objem nékladov a ich podigwyslednej
zmene nakladov

- odhalenie zdrojov a piih pozitivnych a negativnych vysledkov v oblastiotspby
nakladov a vymedzenia ciest smerujucich k znizayamesp. udrZzaniu ukazovéte
nakladovosti.

Vyznam analyz a riadenia nékladov vyplyva aj z koekiného prostredia, v ktorom
podniky pésobia, kedy zakladiiitele ovplywviujuce hospodarsky vysledok podniku - objem
dopytu a Urovi cien - patria medzi vonkajSie, podnikotazko regulovatné faktory,
zatid’¢o oblag nakladov je podnikom ovplyvnitea podstatne viac.

Riadenie a analyza nakladov predpoklada ich trieddtoré mozno prevadgadznymi
spbsobmi. Medzi nagstejSie pouzivané postupy triedenia nakladov phtriiovéclenenie
nakladov, triedenie pdd kalkul&ného vzorca @lenenie nakladov pdd vz’ahu k objemu
produkcie.

Druhové ¢&lenenie nakladov

V pripade druhovéhd@lenenia nakladov ide o ich susfi@vanie do rovnakych skupin,
spojenych s pdsobenim zakladnych vyrobnych potkncidixny majetok, obezny majetok,
pracovné sily). Vyuziva sa predovSetkym &ta¥nictve pre zistenie nakladov na celkovy
objem vynosov podniku, ide teda o vyjadrenie Stinktspotreby vyrobnycktinitel'ov
pomocou syntetickych&fov a ichd’alSiu detailizaciu analytickymidami, ktoré umoiuju
rozlozit’ jednotlivé nakladové druhy na rad dieh poloziek.

K zakladnymi nakladovym druhom pial(Etovnej osnovy patria:

- spotrebované nakupy: spotreba materialu, energtafnych neskladovdieych dodavok
apod.

- sluzby: opravy a udrZovanie, cestovné, nakladyepaezentaciu apod.

- o0sobné néklady: mzdové naklady, zdkonné socialiggmie, zakonné socialne naklady
apod.

- dane a poplatky: cestnargalai z nemovitosti, ostatné

- iné prevadzkové naklady: zostatkova cena predanébestiného majetku, predany
material v cene obstarania, zmluvné pokuty a Um&gneSkania apod.

- odpisy, rezervy a opravné polozky prevadzkovycHadik: odpisy investného majetku,
tvorba zakonnych rezerv, tvorba opravnych polozigk

- finanéné naklady: predané cenné papiere a vklady, Ukakypvé straty apod.

- rezervy a opravné polozky finamych nakladov: tvorba rezerv, tvorba opravnych pielo

- mimoriadne naklady: manka a Skody, naklady na znmeetddy apod.



- dane zprijmov a prevodovécty: dai z prijmov z beZnejéinnosti, da z prijmov
z mimoriadneginnosti, prevod prevadzkovych nakladov apod.

Okrem absolutnej vySky nakladov je pouzivany ukardvnakladovosti a to halierovy
ukazovaté nakladovosti aelbo ukazoviétenakladovosti fyzického objemu produkcie.
Halierovy ukazovafe nakladovosti vyjadruje podiel nédkladov na hodnatojednotku
produkcie (haliere ndkladov na 1 Sk vynosov alebouky nakladov na 100 Sk vynosov),
nakladovos fyzického objemu produkcie je dana podielom natlada jednotku naturalneho
objemu produkcie (na 1 tonu).

Posudenie wahu medzi ndkladmi a vynosmi mozno prewigsznymi spésobmi:

- porovnanim percentualneho vyvoja nakladov s vyvojgnosov
- vypoctom ukazovatéov nakladovosti
- vypoctom relativnej zmeny nékladov

ANrel = N - Norep= N - . Q=N -No. Q/ Q

kde:

AN, - relativna zmena nakladov

N, - ndklady v obdobi (I) resp. néklady skiné (vo vzahu k planu)
Nprep - N@klady prepéitane

N, - ndkladovos obdobia (O)

Q - objem produkcie resp. hodnota vynosovalmijuca sa k nakladom.

Zaporny vysledok znamena, Ze naklady obdobia (I) inenSie ako prepdtané, a teda
doSlo k relativnej uspore. Kladny vysledok preddaaiceho v#ahu ukazuje na relativne
prekratenie nakladov. Predchadzajucu rovnicu mozno tigavipna tvar:

N N
AI\Irel = al_—o 'Ql = (nl _nO)'Ql
1 0

Relativha zmena nakladov je teda rovna rozdielladié@kosti nasobenému ukazovate
produkcie obdobia (l). Ak je nakladoubsyjadrena halierovym ukazovditan, produkcia je
uvedend v korunach, ak je nakladavasazovana v korunach na 100 Sk vynosov, produkcia
musi by vyjadrena v stokorunach.

Druhové ¢lenenie nékladov slizi tiez ako zékladny infodma vstup pre reguléciu
cerpania ndkladowo je délezité pre stanovenie a realizaciu opakeariiZzeniu spotreby tych
nakladovych poloziek, ktoré v Struktire nakladokaazuju vysoky podiel alebo sa nevyvijaja
v sulade s predpokladmi podnikEgkého zameru podniku.

Triedenie nakladov pod’a vz’ahu k objemu produkcie.

Triedenie nakladov pdd ich chovania vo fahu k objemu produkcie ma zimy vyznam
pre objasnenie vazby medzi vySkou vynaloZenych auttki v danom obdobi a objemom



produkcie resp. vynosov v tomt@sovom intervale. Naklady sa tymto sposobom rizde
na:

- naklady fixné (nepruzné, stale)
- naklady variabilné (pruzné, premenné)
- naklady zmieSané, zloZzené z fixnych aj variabilngékladov.

Naklady fixné su také naklady, ktoré sa nemeniaitam rozsahu produkcie podniku, su
na zmenach objemu vyroby nezavislé. Ich nemahj@ssSak relativna - k zmenam fixnych
nakladov dochadza napr. pri zvySeni vyrobnej kapadebo pri rozsiahlej zmene vyrobného
programu. Nemenia sa vSak plynule, ale naraz, skoko

Fixné naklady su spravidla wené k zaisteniu vyrobného programu a ¢elt’ sa vynaklada
casto eSte pred zahdjenim vyroby, kedy je potretawbstaré investiny majetok, prija
ur¢ity pocet pracovnikov apod. Podstatnu charakteristikuedifil pri ich riadeni predstavuje
skutatnod’, Ze celkovu vysku tychto nékladov v priebehu vyréto procesu obvykle uz
nemozno ovplyvni. Z toho vyplyva poziadavka maximélneho vyuZitigpeity, ktoru fixné
néklady zaiguju. Cim bude v&3i objem produkcie alebo vynosov, tym rychlejSiddulesa
podiel fixnych nakladov na jednotku. Naopak, nevyanie kapacit pri M&kom podiely
fixnych nakladov znamena zfr& ekonomické straty. Celkové fixné naklady v Zésgis na
objeme produkcie mozno znazatrpriamkou, rovnobezZnou s osou nezavislej premennej,
priebeh jednotkovych fixnych nakladov v zavislasé objeme produkcie mozZzno modeltva
hyperbolou. Prikladom fixnych nakladov su odpisjjomné, mzdy spravneho aparatu apod.

Néaklady variabilné sa menia v zavislosti na zmenach objemu vyrobto Zenena odpoveda
dynamike objemu vyroby, potom ide o ndklady profmwrélne, je v&Sia neZ zmena objemu
produkcie, potom sa jednd o naklady nadproporciengbrogresivne) alebo je menSia ako
dynamika objemu vyroby - vtomto pripade su nakladpa&ované ako podproporcionalne
(degresivne).

Proporcionalne naklady zavisia priamo umerne na e jednotiek produkcie, mézu by
modelované linearnou funkciou. Ich podiel pripadajia jednotku produkcie je konStantny.
Prikladom je objem mzdovych nakladov pri pouzitaprej Ukolovej mzdy.

Degresivne nakladyv absolutnej vySke rastd, ale pomalSie ako objgroby. Ich podiel na
jednotku produkcie klesa. Prikladom mézu bgklady na opravy, spotreba energie apod.

Progresivne nakladyv absollutnej vyske rastu rychlejSie ako objem pkatk, ich podiel na
jednotku produkcie tiez rastie. Prikladom je vywogdovych nakladov, pri zaisvani
zvySeného objemu vyroby n&bovou pracou.

Uvedené triedenie nakladov ma &n@avyznam, pretoZze napr. pri raste objemu vyroby
mozno predpoklatirast iba variabilnej zlozky celkovych nékladovtia&o fixné naklady
zostavaju - najma z kratkodobéhkatiska - spravidla rovnaké.

Rast objemu vyroby zaroieznizuje podiel fixnych nakaldov na jednotku prodieka
naopak, vplyvom existencie nepruznych nakladov gmklese objemu vyroby (nevyuZziti
vyrobnej kapacity) rastie podiel fixnych ndkladoa jednotku produkcieio vedie i k rastu
celkovych nakladov na jednotku, a tym k zhorSovanaspodarskeho vysledku. Preto sa
kladie déraz na sledovanie a zvySovanie vyuZzitiMHlebo s nim sU vzdy spojenéciié
naklady fixného charakteru (odpisy, opravy zavisléase apod.).

Néaklady zmieSanévznikaju kombinaciou nakladov fixnych a variabithy Celkové naklady
zmieSané vzdy stdpaju v zavislosti na raste objgmudukcie, dynamika tohoto stupania



zavisi na type variabilnych nékladov. NagtejSie sa predpokladd kombinécia fixnych
nakladov s nékladmi proporcionalnymi a kombinacixnyich nakladov s nakladmi
progresivnymi. V prvom pripade jednotkové zmieSa@dady trvale klesaju s rastom objemu
produkcie, limitne aZ k Urovni jednotkovych vaiiajch nakladov. V druhom pripade
jednotkové zmieSané naklady najprv klesaju vplyvoegrésie fixnych nakladov pri raste
objemu produkcie, potom &maju stupé pésobenim jednotkovych progresivnych nakladov.
Zatid’¢o v prvom pripade by mal podnik usilava maximalizaciu objemu produkcie
z dévodu minimalizacie jednotkovych nékladov, vibmn pripade existuje optimélny objem
produkcie s minimalnymi jednotkovymi nékladmi a pdd by mal usilovéd o jeho
dosiahnutie. Tieto zavery platia za predpokladdosté priebehu celkovych variabilnych
nakladov.

Stanovenie podielu fixnych nakladov ma teda prengodnany vyznam. Z metdd,
ktoré mozno poufi pre utenie tohoto podielu, sa v literatire twgtejSie doporiuje
néakladové funkcia a klasifikaa analyza.

Kalkula éné triedenie nakladov.

Kalkulacnym triedenim nakladov sa #2igu naklady na jednotku produkcie (napr. na 1
kus vyrobku, 1 tonu uhlia, apod.).

Metdda kalkulacie je spbsob stanovenia ZiadUcekwy$akladov a nasledné zistenie
skutatnych nakladov na dity vykon podniku. Obecne je metdda kalkulacie ki

a/ na vymedzeni predmetu kalkulacie
b/ na spbésobe gitania nadkladov predmetu kalkulacie
c/ na Strukture ndkladov, v ktorej satzigl alebo stanovuju néklady na kalkina jednotku.

A/ Predmetom kalkulacie moézu thwSetky druhy vykonov, ktoré podnik vyraba, resp.
prevadza. To je vS8ak mozné iba v podnikoch s GUzkgrntimentom prevadzanych vyrobkov,

prac alebo sluzieb. Prakticky sa v podnikoch kalKuliba najdéleZitejSie druhy vykonov

alebo ich skupiny.

Predmet kalkulacie je vymedzeny jednak kalkotau jednotkou, jednak kalkulovanym
mnozstvom.

Kalkulatna jednotka je konkrétny vykon, vymedzeny mernalnggkou a druhom, na
ktory sa stanovuju alebo Zigu naklady.

Kalkulované mnoZstvo zaiwje paet kalkul&nych jednotiek, pre ktoré sa stanovuju
alebo zisuju celkové néklady. Kalkulované mnoZstvo je vyznamajma z Fadiska uéenia
priemerného podielu fixnychi nepriamych nakladov na kalkélal jednotku, tieto naklady
sice nesuvisia priamo Umerne oo prevadzanych vykonov, ale je nutné ich reprogak
(uhradt) v cene tychto vykonov pri ich predaji.

B/ Z hradiska prtitania nakladov k predmetu kalkulacie sa pouzivéjé skupiny

nékladov a to:

- néklady jednotkové (priame) ktoré sivisia s kalkuéaou jednotkou a jej vysku je
mozné priamo zidfi (napr. spotreba materidlu na vyrobok feodkonStruknych
vykresov, spotreba miezd na kalktra jednotku poth noriem spotreby prace)

- naklady rezijné (nepriame) ktoré su uwené na zabezpenie chodu
vnatropodnikovych Gtvarov a podniku ako celku ar&t@a nedaju jednozérze



priradi’ jednotlivym kalkul&nym jednotkdm, takZe sa stanovuju fedigitého
klaca. Ide napr. o néklady spravy podnikateeho subjektu rozvrhované na
kalkulatna jednotku pobh vySky priamych miezd alebo naklady odbytovéharitv
podnikatéského subjektu rozvrhované gadmnoZzstva predaného uhlia rézneho
sortimentu.

Vztah priamych nakladov k ¢&itému druhu prevadzanych vykonov je
bezprostredny. Tieto néklady je mozné Fistlebo stanov¥i na kalkul&nu jednotku
pomerne presne pomocou delenia (u vyslednej kalla@)l@lebo na zaklade technicko-
hospodarskych noriem (u predbeznej kalkulacie).

Nepriame naklady zaigju produkciu véSieho sortimentu vykonov alebo konkrétneho
vnutropodnikového utvaru, ktory sacitym spdsobom podi@ na produkcii. S konkrétnym
druhom vykonov suvisia teda iba sprostredkovan&iaPmiektoré rozhodovacie ulohy (napr.
navrh ceny individualne prevadzaného vykonu) vyiadyjadrit’ vySku nepriamych nakladov
pripadajucich na kalkutml jednotku, potom sa k ich rozvrhnutiu pouZzivajirasidla
zlozitejSie a menej presné metddy.



22. Nakladoveé funkcie a ich vyznam

Stanovenie podielu fixnych nakladov ma teda prengodnany vyznam. Z metdd,
ktoré mozno poufi pre utenie tohoto podielu, sa v literatire twgtejSie doporiuje
nakladové funkcia a klasifikaa analyza.

Nékladova funkcia je regresivnou funkciou, charakterizujicou Stahst zavislos medzi
nakladmi a nezavisle premennou (spravidla objemmdykcie). NajastejSie sa predpoklada
linearna vazba v tvare:

N=a+b.Q

kde:

N - celkové naklady prislusného obdobia resp. mktéinej ndkladovej polozky
a - naklady prislusného obdobia rpi nulovom obj@moelukcie, teda fixné naklady
b - variabilné naklady pripadajice na jednotku pkaxe

Q - objem produkcie (nezavislé premenné) danéholmbd

Zmena nakladov sa teda prisudzuje jedinému fakioeaavislé premenné), ktorym je objem
produkcie.

Metéda pouZzivajuca nékladové funkcie ma vyznam qusetkym pre globalne
posudzovanie nakladov. S pouzitim hodnoty kaéredao koeficientu ako kritéria mézu
nakladové funkcie zachytii progresivny alebo degresivny priebeh nakladoa empirické
Udaje sa aplikuje niekko typov regresnych funkcii a vyberie sa’ata s najvy§Sou hodnotou
korelazného koeficientu.

Klasifika ¢éna analyzaje zaloZzena na roztriedeni jednotlivych nékladovgoloZiek na fixna
a variabilni¢ag’ pod’a toho, ako tieto polozky reaguju na zmeny vo vgrdbroblém vsak
spaiva v tom, Ze iba malo ndkladovych poloziek sigte variabilny alebo fixny charakter,
vaSinou sa jedna o naklady zmieSané (napr. priammuk@casova mzda ztiené v polozke
osobnych nakladov), ktoré jéeba od seba r6znymi postupmi odtleKlasifikatna analyza
vyzaduje dbékladné znalosti vecnej problematiky yr@taného podniku.

Stanovenie variabilnych a fixnych nakladov s pduozihakladovych funkcii naraza pri
praktickom uplatneni na niektoré prekazky.

PredovSetkym zavisldsmedzi variabilnymi nakladmi a nezavisle premenndai je
funkéna (pevnda, deterministicka), ale jedna sa o z&fislol’nd, stochastickd, v niektorych
pripadoch eSte skreslent nedostatkami v evidenaittavani spotreby danej nakladovej
poloZky alebo vyskytom extrémnej spotreby néaklajipetozky bez vecnej vazby na Grdve
nezavislej premennej. M6zZe tiez ddj& ¢asovému posunu medzictdvnou a realnou
spotrebou nakladovej polozky a tym ku skreslenitiate medzi nakladmi a nezavisle
premennou. Spravidla na konci obdobia sucttpané” niektoré nakladové polozky, takze
nizSi objem produkcie v tiotom obdobi (obvykle mesiaci) je spojovany s nexdimoe vyskou
néakladov, opébez hibSej vecnej vazby.

Urcity typ nakladov je rozloZeny v priebehu roka namedv niektorych mesiacoch sa
nevyskytuju vébec, ich vySka vyrazne kolisa. Nalosdi je vyrazna vtedy, ak s rastom
objemu produkcie tieto naklady klesaju, ajiikgre to nie je vecny dévod. Ako priklad moZno
uvies’ pokuty za zné&stenie Zivotného prostredia, manka a Skody, ngktedSkolenie apod.



Vzhradom k ich nahodilosti je mozné poklddah za nezavislé na objeme produkcie, teda
ako fixné.

Rozhodnutieg¢i dana nakladova polozka je plne variabilng, fiahdbo zmieSan4, mozno
previes na zéklade:

- regresnej a koretaej analyzy ufime zavislosti spotreby &itej nakladovej polozky ako
zavisle premennej na objeme produkcie ako nezayistenennej, ptiom naklady a
produkciu berieme v me&aych intervaloch

- vecnej vazby danej nakladovej polozky na objem pkod (napr. linearny odpis
investéného majetku zavisi iba na jeho obstaravacej cedeba odpisovania, je teda
absolutne fixny).

Mierou fixnosti ndkladvo mozno pri pouZiti regresaekorel&nej analyzy posuditiez
pod’a rozptylu empirickych hodnét nakladov okolo regejstiary. Cim je tento rozptyl
vasSim (a ¢im je teda hodnota korelaého koeficientu menSia), tym s¢gau
pravdepodobnasu mbéZzeme povazovavazbu danej nakladovej poloZky na nezavisle
premennd za slabSiu a teda &3itn podielom fixnosti. Od ditej vySky korel&ného
koeficienta (napr. menSi nez 0,4) mozno vSetky emge vFahy povaZzova za fixné
vzhadom k rozsahu vyberového suboru, ktory v praxgpame.



23. Vynosy podniku. V2’ah medzi vynosmi a ziskom podniku

Vynosy su v zasadec¢tovnou kategoriou, ktora pri systémovom padie na podnik
zachycuje stranu vystupov, ktorej zo Statistickéliadiska zodpovedaju ukazovatele
produkinej Statistiky zisujucej objem produkcie.

DoterajSi systém zisvania ukazovatev objemu produkcie v Statistickom
vykazovnictve bol zaloZeny na ukazovaieh typu "brutto”, tj. celkovej hodnoty
produkcie, napr. vyroby tovaru, pouzivany v pregdsirokoch pri zostaveni a kontrole
plnenia planu. Jednym zo zamerov pri priprave @iogr Statistickych zi®vani od
roku 1995 bolo zahajenie transfortného procesu v produkych Statistikach. Jeho
cielom je zavedenie ukazovéitr typu pridanej hodnoty, obdobne ako je to v
rozvinutych trhovych ekonomikach. Tento prechod amazajomnd navaznosidajov
produkénych Statistik a idajov o hrubom domacom produlggstéme narodnychétov
za jednotlivé obdobia, ako i porovnites’ produkinych Statistik medzi sebou. Tento
proces prechodu bude prebiélvaniekd’korocnej periodicite.

Do roku 1996 Statistické vykazovnictvo pouZivakazovaté vyroby tovaru.
Prostrednictvom tohoto ukazovkdesa zisoval celkovy objem priemyselnej vyroby a
jej Struktdara, vypoitavali sa tempa rastu a produktivita prace. Vyrdoaaru
charakterizovala kafeny vysledok priemyselnej vyrobnéjnnosti podniku, ureny k
predaju mimo podnik, pre jeho vlastnu invé&sti ¢cinnog” a pre vlastnu nepriemyselnu
¢innog’ (napr. pre vlastné bytové hospodarstvo, techniokyoj at’.). Okrem vSetkych
dohotovenych vyrobkov a polotovarov vyrobenych dmi&u sa do ukazovdta vyroby
tovaru tiez zahtovali priemyselné prace vyrobnej povahy a priemyselykony s
vynimkou taxativne Wlenenych (napr. tzv. osobny tovar, a potreby pra&mos).

Od roku 1997 bol v Statistickom vykazovnictve tentkazovate nahradeny
ukazovatéom "trzby z priemyselne§innosti”. Zapgitava sa do neho hodnota trZzieb
(prijmov) za predaj priemyselnych vyrobkov, pracslazeib priemyselnej povahy,
predanych externym odberében.

Tymto spdsobom sa Statistické vykazovnictvo prgpos @tovnictvom, lebo
trzby za vlastné vykony a tovar tvoria rozhodujdag’ celkovych vynosov.

Vynosy podniku su p@Zznougciastkou, ktort podnik ziskal zo vSetkych svojich
¢innosti za uité étovné obdobie bez dadu na togi v tomto obdobi doslo k ich
inkasovaniu. V radmci tzv. akrualnehdétdvnictva sa vynosy odliSuju od prijmov, lebo
Vvynosy sa zapdtavaju okamzikom vyskladnenia tovaru alebo pogkiytn sluzby a s
tym spojenou fakturaciou. Vynosy zéhbju tiez zmenu stavu zasob vlastnej vyroby a
tzv. aktivaciu, ktoré rovnako nepredstavujigeny prijem.

Vynosy podniku tvoria:

1. trzby za vlastné vykony a tovar (trzby za vlastiyéobky, trzby z predaja sluzieb
apod.)

2. zmena stavu vnatropodnikovych zasob (zmena staligvarov, vyrobkov apod.)

3. aktivacia (materialu, HIM apod., tj. napr. zhodmig¢einvesticii vo vlastnej rézii)

4. iné prevadzkoveé vynosy (trzby z predaja invegstho majetku, materialu apod.)



5. z&tovanie rezrev a opravnych poloZiek prevadzkovyghogov (napr. rozpustenie
opravnych poloziek, k& pominuli dévody pre ich existenciu)

6. finanéné vynosy (trzby z predaja cennych papierov, Uaiy)

ztovanie rezerv a opravnych poloziek fidagich vynosov (rozpustenie rezerv

tykajucich sa finaénej oblasti

mimoriadne vynosy (vynosy zo zmeny metody, prebyikymajetku apod.)

prevodové @Gty (vynosy suvisiace s postupenim alebo uemim zlozky

hospodarskejinnosti apod.)

~

© ©

Hospodarsky vysledok podniku ( vztah medzi vynosmi a ziskami)

Kazda hospodarsk&nnos’ podnikatéského subjektu nachadza svoj odraz v
jeho hospodarskom vysledku, ktorym je v podmienkalcbvého hospodarstva v prvom
rade pozadovana uravezisku. Hospodarsky vysledok moézet'biez dosiahnuty na
arovni straty hospodarenia podnikiieého subjektu (nedochadza k splneniu
zékladného predpokladu racionalne hospodariacblovdho subjektu).

Symbolicky hospodarsky vysledok podnikHateeho subjektu mézeme teda
napis& vztahom:

HV=V-N

kde:
V - su celkové vynosy podnikdského subjektu
N - su celkové naklady podnik@iského subjektu

V pripade, Ze plati podmienka

V>N, podnikat&sky subjekt dosahuje zisk.
V pripade, Ze plati:

N>V, podnikaté&sky subjekt dosahuje stratu.

Hospodarsky vysledok z&tvné obdobie sa sklada z:
- hospodarskeho vysledku za be#imnos’ (prevadzkovy HV plus HV z finamych
operacii minus daz prijmov za bezntinnog’)
- mimoriadneho hospodarskeho vysledku (mimoriadneosynminus mimoriadne
naklady minus daz prijmov z mimoriadnejinnosti).

Zisk plni délezité funkcie:

1. je kritériom pre rozhodovanie o vSetkych zakladngtiwkach ekonomiky podniku,
o0 objeme vyroby, novych vyrobkoch, investiciachvgrme o kriterialnej funkcii
podniku)

2. je hlavhym zdrojom akumulacie, tj. tvorby firgnych zdrojov pred’alSi rozvoj
podniku (rozvojova funkcia zisku)

3. je zékladom rozd®vania cistych dbéchodkov medzi podnikom a Statom
(rozdé’ovacia funkcia)

4. je motivom kazdého podnikania a moze byakladom hmotnej zainteresovanosti
pracovnikov (motivéna funkcia).



Pretoze zisk je rozdielom medzi vynosmi a nakladstimozné dva spdsoby jeho
zvySovania - znizovanim nékladov a zvySovanim vgrup®be veliiny rovnako ako
samotny zisk su vysoko komplexné a su ovjppmané radondalSich¢initelov. Tato
vysoka syntetinog’ (komplexnos) zisku je i jeho nevyhodou: splyvaju totiz kladaé
zaporné spOsoby jeho ziskavania. Zisk mozno napysitz nielen zvySovanim
hospodarnosti vo vyrtobe, ale i zanedbavanim kexysti prace a ochrany Zivotného
prostredia alebo vyuZivanim monopolného postavenia.

Faktory ovplyviujuce hospodarsky vysledok

Ak budeme konkretizova zasadné Ccinitele, ovplywiujuce vékos’
hospodarskeho vysledku, je mozné uties

arovei cien

arovei nakladov

sortiment

objem vyroby

akog’ vyrobkov

bansko-geologické podmienky (v pripade banskéhaigajl

ouhkwnNnE

ad 1) VZah medzi objemom zisku, ktory podnikigky subjekt v ufitom ¢asovom
obdobi vytvoril a Uroiou (vySkou) cien, je priamo umerny. Akdkek zmena cien
(zvySenie alebo zniZenie) produkciedalSich realizovanych vykonov (napr. sluzieb
apod.) pri zachovani rovnakych podmienok vo vyrabrmrocese sa prejavi vo zvySeni
alebo znizeni vyprodukovaného zisku.

ad 2) Vyznamnynginitefom, posobiacim na vySku zisku je Urévwedkladov. Mbze Lty
velmi vyrazne ovplyvneny vlastnotinnog’ou podnikatéského subjektu (jednéd sa o
znizovanie nékladov vyrobnej podnikBskej ¢innosti podnikatéského subjektu -
znizovanim celkovej nakladovosti).

ad 3) Vysku zisku méze podnik ovply¥remenou sortimentu (napr. rast zisku za inak
nezmenenych podmienok dosiahneme vyprodukované$ietio objemu cenovo lepSie
hodnoteného vyrobku oproti predpokladu na Ukor wenaiZzSie hodnotenych skupin
vyrobkov).

ad 4) Rovnako rast trzieb z realizacie m6ze z\gbjem zisku, ktorého podnik zacité
obdobie dosiahne. Rovnako ako v pripade Urovne memedzi rastom objemu trzieb z
realizacie a vySkou zisku priama umenhos

ad 5) Ovplywovanie vékosti zisku rastom objemu vyroby a sluzieb na keatine
vyS8ej arovni ich realizacie je zavislé na principavorby cien. Ak reSpektuje cenova
tvorba akos vyrobkov a sluzieb, ovplyiuje vySku podnikom produkovaného zisku.

ad 6) Specifické pre banské podniky je ovplyvanie vy3ky zisku bansko-
geologickymi podmienkami (banska renta).

Absolutna vySka zisku vSak neméze’ fgdinym ukazovat®m pre hodnotenie
podniku, posudenie jeho celkového vyvoja ani predzippdnikové porovnanie.



Vzhradom k podmienkam jeho dosahovania sa zisk uvadzazthhu k utitému
zékladu a tento podiel je ndsobeny stomi pre vegjaidrv percentach. Dostavame tak
ukazovaté rentability ako relacii zisku k zvolenému zékladleda:

rentabilita = Zisk / zaklad . 100%
Z&kladom mo6zu Kty celkové naklady, vlastné imanie, celkovy kapitgbad V

sitasnej dobe sa preferuje vlastné imanie (vlastnyjtdaprentabilita potom ukazuje
vynosnos vlastného kapitélu.



24. Hospodarsky vysledok podniku

Hospodarsky vysledok podniku ( vztah medzi vynosmi a ziskami)

Kazda hospodarsk&nnog’ podnikatéského subjektu nachadza svoj odraz v
jeho hospodarskom vysledku, ktorym je v podmienkalcbvého hospodarstva v prvom
rade pozadovana uravezisku. Hospodarsky vysledok moézet'biez dosiahnuty na
arovni straty hospodarenia podnikiieého subjektu (nedochadza k splneniu
zékladného predpokladu racionalne hospodariacblového subjektu).

Symbolicky hospodarsky vysledok podnikHateeho subjektu mézeme teda
napis& vztahom:

HV=V-N

kde:
V - su celkové vynosy podnikdského subjektu
N - su celkové naklady podnik@isikého subjektu

V pripade, Ze plati podmienka

V>N, podnikat&sky subjekt dosahuje zisk.
V pripade, Ze plati:

N>V, podnikaté&sky subjekt dosahuje stratu.

Hospodarsky vysledok z&tvné obdobie sa sklada z:
- hospodarskeho vysledku za be#imnos’ (prevadzkovy HV plus HV z finamych
operacii minus daz prijmov za beznginnog’)
- mimoriadneho hospodarskeho vysledku (mimoriadneosynminus mimoriadne
néaklady minus daz prijmov z mimoriadnejinnosti).

Zisk plni délezité funkcie:

1. je kritériom pre rozhodovanie o vSetkych zakladngtiwkach ekonomiky podniku,
o0 objeme vyroby, novych vyrobkoch, investiciachvgrme o kriterialnej funkcii
podniku)

2. je hlavhym zdrojom akumulacie, tj. tvorby firgnych zdrojov pred’alSi rozvoj
podniku (rozvojova funkcia zisku)

3. je zékladom rozd®vania cistych dbéchodkov medzi podnikom a Statom
(rozdéovacia funkcia)

4. je motivom kazdého podnikania a moéze byakladom hmotnej zainteresovanosti
pracovnikov (motivéna funkcia).

Pretoze zisk je rozdielom medzi vynosmi a nakladstimozné dva spdsoby jeho
zvySovania - znizovanim nékladov a zvySovanim vgrup®be veliiny rovnako ako
samotny zisk su vysoko komplexné a su ovjpbmané radondalSich¢initelov. Tato
vysoka syntetinog’ (komplexnos) zisku je i jeho nevyhodou: splyvaju totiz kladaé
zaporné spOsoby jeho ziskavania. Zisk mozno napysitz nielen zvySovanim
hospodarnosti vo vyrtobe, ale i zanedbavanim kexysti prace a ochrany Zivotného
prostredia alebo vyuZivanim monopolného postavenia.



Faktory ovplyviujuce hospodarsky vysledok

Ak budeme konkretizova zasadné cinitele, ovplywiujuce vékos’
hospodarskeho vysledku, je mozné uties

arovei cien

arovei nakladov

sortiment

objem vyroby

akog’ vyrobkov

bansko-geologické podmienky (v pripade banskéhmigajl

ouhkwnNE

ad 1) VZah medzi objemom zisku, ktory podnikigky subjekt v utitom ¢asovom
obdobi vytvoril a Groiou (vySkou) cien, je priamo umerny. Akdkek zmena cien
(zvySenie alebo zniZenie) produkciedalSich realizovanych vykonov (napr. sluzieb
apod.) pri zachovani rovnakych podmienok vo vyrabrmrocese sa prejavi vo zvySeni
alebo znizeni vyprodukovaného zisku.

ad 2) Vyznamnynginitefom, pdsobiacim na vySku zisku je Urédvwedkladov. Méze Lty
velmi vyrazne ovplyvneny vlastnotinnog’ou podnikatéského subjektu (jednéd sa o
znizovanie nékladov vyrobnej podnikBskej ¢innosti podnikatéského subjektu -
znizovanim celkovej nakladovosti).

ad 3) VySku zisku méze podnik ovply¢ramenou sortimentu (napr. rast zisku za inak
nezmenenych podmienok dosiahneme vyprodukované$ietio objemu cenovo lepSie
hodnoteného vyrobku oproti predpokladu na Ukor eenaiZzSie hodnotenych skupin
vyrobkov).

ad 4) Rovnako rast trzieb z realizacie m6ze z\gbjem zisku, ktorého podnik zacité
obdobie dosiahne. Rovnako ako v pripade Urovne memedzi rastom objemu trzieb z
realizacie a vySkou zisku priama umenhos

ad 5) Ovplywovanie vékosti zisku rastom objemu vyroby a sluzieb na keatine
vyS8ej arovni ich realizacie je zavislé na principavorby cien. Ak reSpektuje cenova
tvorba akos vyrobkov a sluzieb, ovplyiuje vySku podnikom produkovaného zisku.

ad 6) Specifické pre banské podniky je ovplyvanie vy3ky zisku bansko-
geologickymi podmienkami (banska renta).

Absolutna vySka zisku vSak neméze’ fgdinym ukazovat®m pre hodnotenie
podniku, posudenie jeho celkového vyvoja ani predzippdnikové porovnanie.
Vzhradom k podmienkam jeho dosahovania sa zisk uvadzazthhu k utitému
zékladu a tento podiel je ndsobeny stomi pre vegjaidrv percentach. Dostavame tak
ukazovaté rentability ako relacii zisku k zvolenému zékladleda:

rentabilita = Zisk / zaklad . 100%



Z&kladom mo6zu Kty celkové naklady, vlastné imanie, celkovy kapitgbad V
sitasnej dobe sa preferuje vlastné imanie (vlastnjtdqprentabilita potom ukazuje
vynosnos vlastného kapitélu.

Hospodarsky vysledok
B vysledok podnikatisskej¢innosti
B pozostava z troch zloZiek
a) prevadzkovy HV - rozdiel prevadzkovych vynosov &ladov
b) finantny HV - rozdiel finagnych vynosov a nakladov
€) mimoriadny HV - rozdiel mimoriadnych vynosov a redbv
B zisk alebo strata
B synteticky ukazovate ktory umozuje posudi hospodareniediovnej jednotky

Struktdra HV

prevadzkové vynosy
- prevadzkové naklady

prevadzkovy HV —

finartné vynosy HV z beZnej
- finartné naklady ¢innosti

finartny HV —

celkodstovny
mimoriadne vynosy HV
- mimoriadne naklady

mimoriadny HV

Zistovanie HV

Hospodarsky vysledok sa #ige na konci @tovného obdobia - kalendarneho roka - alebo

v mimoriadnych pripadoch, ktorymi méZuttgénik alebo rozdelenigtovnej jednotky.

U¢tovne sa hospodarsky vysledoktrig na @te 710 - Wet ziskov a strat, na ktory sa prevedu

zostatky dtov UCT tried 5 a 6.

Vzhradom na rozdielngsuctovného a d#ového postupu musime Specifikévdvojaky poliiad na

HV

1. ¢asovy postup zigovania HV po zdaneni- disponibilny zisk sa zisti z hrubéhétdvného zisku
po daitani dane z prijmu. Disponibilny zisk mézétavna jednotkafalej upravové o polozku

odloZenej dane (vznika v dosledkudeného rozdielu medzEévnymi a déaovymi odpismi)

2. obsahové liadisko - premietnuty odliSny pristupétovného systému, ktorého hlavnou Glohou je
spravne a verne zobrézekonomicku situaciu diovnej jednotky. Ulohou devého systému je

pravdivo vypditat’ daiovy zaklad na zéklade platnychndaych predpisov

Wtovny systém Di#ovy systém
vynosy dtovného obdobia hruby @tovny zisk
- néklady &tovného obdobia #¢ a V nad rdmec d@vych predpisov
hruby dtovny zisk daovy zé&klad

- da



disponibilny zisk tda

HV v schval’ovacom konani
Hospodarsky vysledok zisteni pri zostavetiiounej zavierky na &e 710 sa pomocouctu 701 -
Zgiatocny (Cet suvahovy prevedie naet 431 - Hospodarsky vysledok v schwmaacom konani.

Rozdelenie HV

HV pred zdanenim zisteny z podkladostaynictva sa pre vyget dane z prijmov pravnickych oséb
upravuje na zaklad dane. Upravuje sa o naklady reosy; ktoré su do hospodéarskeho vysledku
zahrnuté nad rdmec stanoveny zdkonom o daniadinzoopr

HV sa zvySuje o polozky:

B dary nad stanoveny limit (2 % zo zakladu dane)

B kladny rozdiel medzi &ovnymi a déaovymi odpismi

B kladny rozdiel medzi zostatkovou cenou IM wWeowaného z dévodu manka, Skody a nahradou od
poig’ovne

kladny rozdiel medzi zostatkovou a predajnou cdivbu

sumy &tované do nakladov pri vyd@vani obezného majetku z dévodu darovania alebdkman
Skody (okrem Zivelnych pohrém)

dai z prijmov, dediska da, dai z prevodu nehnufaosti a da z darovania

tvorba rezerv étovana do nakladov

cestovné prevysujuce limit

platené pokuty, pendle, postihy za &egovanie ovzduSia a vypténie zneéistenych odpadovych
vod

néklady na reprezentaciu

Vynosy sa upravuju o:
B zruSenie rezerv a opravnych poloZiek
B vynosy zdanené zrazkou pri zdroji

Rozdelenie zisku

1. pridely do zdkonnych fondov 431/421

B rezervny, socialny

B nedelitény

pridely do ostatnych fondov (fond odmien, rizikdeynd)
podiely spolénikom, vyplata dividendy 431/364
zvySenie ZI 431/411

Uhrada straty minulych obdobi 431/429
odmenyclenom dozornej rada = tantiemy

podiel na HV zamestnancom - 13. PLAT
nerozdeleny zisk do buducich obdobi 431/428

NGO~ WN

Strata

Uhrada spolkénikmi  354/431

Uhrada z nerozdeleného zisku minulych obdobi /4828
prevod do buduceho obdobia 429/431

Uhrada z rezervného fondu 421/431

znizenie ZI  411/431






25. Efektivnog’ prace podniku

Ekonomika (ekonomicky systém) je fuim/m subsystémom spdlaosti, ktora realizuje
vyrobu, rozd@ovanie a spotrebu hmotnych statkov.

Rozdiel medzi spolenskou spotrebou (potrebami spwiosti) a mozna®u jej
uspokojenia je permanentnou hybnou silou rozvogmekiického systému, lelfad’om
tvoriacim spoldénog’ je vlastna tuZzba po uspokojovani potrieb na katlihe vysSej
arovni pri dosiahnuti stavu nasytenosti potriellaaej kvalitativnej trovni.

Z&kladnym ekonomickym principom v uspokojovanintrigb sa stava princip
maximalneho efektu(resp. vynosov). Z tohoto’adiska je mozné vidiesamotny Gel
ekonomickej vedy v skimani efektivnosti a ekonomicledu chipa ako vedu o
efektivnosti (dinnosti).

K tomu, aby bolo mozné vyjadrimieru efektivnosti, je potrebné ju mér&
meraniu efektivnosti bolo vytvorené mnozstvo réinyikazovatBov a su vytvarané
d’alSie od najvSeobecnejSich az pdmiekonkrétne didlie ukazovatele efektivnosti (su
konStruované ukazovatele efektivnosti narodného pdadrstva, efektivnosti
podnikatéskych subjektov, ukazovatele efektivnosti jedngtlv potencialov,
komponent vyrobne podnikdtkého procesu apod.).

VSetky vychadzaju z principu uvedenej charakti&gistfektivnosti a to:

Vynosy (efekt, wjg)

Efektivnos =
vstupny kapital, vyrobné fait (vstup)

Problém konStrukcie tychto ukazoviaie spa@iva v tom, ako kvantifikovane vyjadri
veli¢iny v ¢itateli a v menovateli. Je zrejmé, Ze datom na zloZitasvazieb a chovanie sa
ekonomickych systémov, predstavuje tmiganie ekonomickej efektivnosti jednu z
najobtiaznejSich, pritom vSak najzavaznejSich (idbtkych stupov riadenia a zakladnym
poslanim ekonomickej vedy je vytvéirgpre racionalne plnenie tychto uloh teoretické
predpoklady.



26.Principy hospodarenia podniku v trhovo-orientovaom NH prostredi,
cenova elasticita ponuky, faktoréasu a jeho vplyv na cenovu elasticitu
ponuky
Elasticita(pruznos) dopytu, ponuky = miera vplyvu ceny na dopyt regmuku.
Priama elasticitar dopyt a ponuka tovaru sa meni vplyvom vplyvomycevaru
Nepriama elasticita zmena dopytu, ponuky tovaru v désledku zmeny aa#ho tovaru

Elasticita dopytu Ed — ukazuje v akej miere sa meni mnoZstiadaného tovaru na trhu
vplyvom zmeny ceny daného statku, pomer percergbélnrastu mnoZstvaladaného
tovaru(dopytu) k percentualnemu poklesu ceny

Elasticky dopyt- pri 1% poklese ceny dopyt vzrastie o viac ako=29adY1; celkovy prijem
z predaného mnoZstva rastie

Neelasticky dopyt- 1% pokles ceny vedie k rastu dopytu o menej Eko=>ed<1; celkové
prijmy klesaju

Jednotkova elasticita 1% pokles ceny vedie prave k 1% rastu dopytw1Edelkové prijmy
sa nemenia

Samuelson 2.diel str.14-15

Elasticita ponuky(Es) — pomer medzi mierou rastu(poklesu) ponukyexon rastu(poklesu)
ceny.

1. Es>1

=elastickd ponuka — percento rastu ponuky je vy@&iepercento rastu ceny
2. Es<1

=neelasticka ponuka
3. Es=1

=jednotkova elasticita ponuky — ponuka sa menivwna&ej miere ako ceny

Nulova elasticita=absolitna neelasticita — vyrobcovia su ochotmartma trhu predaza
akukdvek cenu napr. ovocie — rychlo sa znehodnocuje

Nekon&na elasticita-najmensSie zvySenie ceny vyvola nekmezvysenie ponuky

Vplyv ¢asu na cenovu elasticitu ponuky

Z hradiska formovania rovnovaznej ceny rozliSujemetaidobia :
1. ultrakratke
2. kréatke
3. dlhé
4. ultradlhé



. Ultrakratke obdobie — fyzicky objem ponuky je fixngena sa zvysi preto, aby
obmedzena ponuka neviedla k naruSeniu ekonomiokeprvahy, k nedostatku tovaru.

. Kratke obdobie — uz umaégje reagovs, zvyst’ (ment’) fyzicky objem ponuky; ide

o intenzivnejSie vyuZivanie existujucich vyrobnykdpacit, cena sa ustéli na niz3ej
arovni ako v ultrakratkom obdobi.

. DIhé obdobie — do prevadzky sa zavadzaju nové wrddapacity (zvySuje sa vyrobna
kapacita), eSte sa nestiha uplatmedecko-technicky rozvoj;cena sa zvysi, pretoze
rozSirenie ufitého odvetvia vyvija tlak na rast cien vyrobnydatitel'ov

. Velmi dihé obdobie — vo vyrobe sa prejavi aj vplyvhi@ického rozvoja, cena je
nizSia, vyroba rastie aj vtedy, ak cena klesa



27. Konkurencia ako zakladny vonkajSi faktor ur€ujuci postavenie podniku
na trhu. Typy konkurencie a podniku

Konkurencia= stretavanie snah o hmotnu vyhodu. ( Vyrobcowiasazia dosiahtitza svoj
vyrobok, ¢o najvysSiu cenu, kupujuci zase kuptivéo najlacnejSie. Existuje teda snaha
dosiahnti maximalnu hmotnd vyhodu vo vymene, ktora je nebtidfeou od tovarovej
vyroby)

Konkurencia = neviditna ruka (Smith)

Vytvaranie dopytu, ponuky a ceny sa deje pod tlakonmkurencie.

Faktory rozhodujuce o type konkurencie :

PobPE

Patet a vékos’ predavajucich firiem

rozsah koncentracie a tajnej dohody medzi nimi,moazvplyvat’ na ceny
mMoZnog vstupu a vystupu z odvetvia

stup& homogenity alebo heterogenity ich produktov

Typy konkurencie :

1.

Dokonala konkurencia
vychadza z tzv.uplnych sazivych podmienok(perfect competitive conditions),
pod ktorymi sa rozumie
2. Velky patet predavajucich a kupujacich ( nik neméze ovplywagnu,
musia ju prijimé& akod any parameter)
3. Vyrobok je homogénny ( niet diferenciacie, t.j.pniZzeni ceny moze
firma pred@ kazdé mnozstvo vyrobku)
4. VoI'nog vstupu a vystupu vyrobcu do a z odvetvia
5. Dokonala informovanas vsetkych dastnikov vymeny t.j. znal@s
stavu na trhu

Ekonomika s dokonalou konkurenciou dosahuje efaktiirovei<efektivna ekonomika je
na hraniciach svojich vyrobnych moznosti.

6.

Nedokonala konkurencia
Stav konkurencie, kedy produkciu vyraba oh¥any pa@et vyrobcov, pripadne len
jeden vyrobca, ktori maju moznosvplyviiova’ ceny predavanych vyrobkov.

Priciny nedokonalosti konkurencie :

1.

Vyrobcovia a nakladova Strukttra vyroby

-vyroba vo vékom prinaSa zisk, aumddje tak vyrobcovi zniZzowa ceny pod
vplyvom zniZovania svojich nakladov, a tak vytéz trhu konkurenciu

Bariéry konkurencie = prekazky vstupu do odvetvia :

-politikou Statu/vliady

-v podobe patentového prava

Vyrobkova diferenciacia — kievyrobok nema blizke substituty

Rozsah, v akom firmy vstupuju do koluzii — ako modratvaré dohody napr.
0 cenach, mnozstve dodavanych produktov ...



Formy nedokonalej konkurencie :

1.
2.
3.

Cisty monopol
Oligopol
Monopolistickd konkurencia

Monopol
a. ako akékdvek privilégium, garantované Stathou mocou — kladii@az na existenciu

umelych bariér vstupu do odvetvia ( ich zdrojonStjat )
b. ako existencia jednej firmy na relevantnom trhua-pzedpokladuneexistencie umelych
bariér vstupu do odvetvia

Typy monopolu :

4.

5.

Uplny (isty) monopol- len jeden vyrobca, neexistuju blizke substi@ifstup inych
firiem do odvetvianie je mozny — v realnej ekonoenkiedkavy pripad

Prirodzeny monopol (monopol z konkurencie)znikd koncentraciou v niektorych
odvetviach, v ktorych vAladom na kapacitu trhu by bolo neefektivne fungawani
viacerych firiem. Monopolné postavenie vzniklo pdzenym superennim na trhu, kde
najuspesnejSidastnik zaujal vysadné postavenie.

Administrativny monopot vytvoreny a chraneny Stdtom n&ité dlhSie obdobie,
vznika na zaklade prijatych zdkonov a nariadeni

Monopol na z&klade patentového pravaaiasny monopol chrdneny Statom naityr
cas

Tajné monopoly— vznikaju, k& zakony nedoviuju, aby sa niekitko vyrobcov
spojilo a vytvorilo jednu firmu. Tajnd dohodu=kollz vytvarajua 2 alebo viaceré
firmy.

Rovnovéaha v podmienkach nedokonalej konkureneigtava, tak ako aj pri dokonalej, avSak

bod rovnovahy je na rozdiel od dokonalej konkurenbbdom trvalej rovnovéhy firmy
(odvetvia)

Cenova diskriminacige d’alSou z moznosti monopolu, ako z\Wgisk. Jedna sa o :

a. pozadovanie rdznych cien od roznych skupin kupafuci
b. pozadovanie réznych cien od toho istého spotri&bit@ rozne jednotky toho istého tovaru
c. ma 3 stupne

l.stupé — dokonald diskriminacia — monopol svojich kupighc
jednotlivo rozliSuje

2.stup& —monopol vytvara spotreblteké skupiny

3.stupé-ked’ sa celkovy trh rozpadne na také segmenty, ktojé mane
elasticity dopytu

Doésledky spravania monopolu a protimonopolnd resiala

9. monopol predava za vysSie ceny, nez by boli v pedk@ch dokonalej konkurencie
10. monopol nevyraba také mnoZstvo produkcie, akéasiazdopyt
11. monopoly su technicky neefektivne — nevyrabajujsiz&mi priemernymi nakladmi,

lebo nemaju konkurenciu, nevyuzivaju plne vyrobapdcitu firmy.



RieSenie problémov — Stéat

a. protimonopolné zakony

b. institat Statneho vlastnictva
c. daiova politika

d. ekonomické regulacia

Oligopol
- forma nedokonalej konkurencie — v odvetvi existujaly péet ve’kych firiem

Typy oligopolu :

1. absolutne koncentrovany oligopol — v odvetvi vysiapba niekdko va’kych firiem

2. relativne koncentrovany oligopol — popri 2-3 gigaht existuju v odvetvi aj malé
astredné firmy

3. homogénny oligopol — firmy vyrabaju rovnaké alebmre rovnaké vyrobky napr.
letecka doprava

4. heterogénny oligopol (diferencovany) — firmy vyrgb&iastane odlisny produkt
(autd, stroje)

Spolupraca medzcastnikmi oligopolu :
1. dokonala (kolluzia) — méa predivzajomne sa poSkodzujucemu rivalstvu. 1Ak ide
o formalne uzavretl dohodu o postupoch pfouani ceny, mnozstva ... ide o kattel
2. nedokonald -tajné dohody medzi firmamy; nezavaitéie mézu vies k cenovym
vojnam

Oligopolny trh — vzdjomna previazanosozhodnuti firiem. Oligopol = llad& ceny.
Optimélna oligopolna cena = cena stabiinej rovngvaldosiahnuti, pri stabilizacii Struktary
daného odvetvia (nie je dévod, aby do odvetviapmtali nové firmy)

Monopolisticka konkurencia

Forma nedokonalej konkurencie — na trhu existujgkywe@ocet malych vyrobcov, ale kazdy
z nich dava kvalitativne odlisny, diferencovanyolyok

Druhy diferenciacie :
1. prirodzena — existuju skutné rozdiely v kvalite, dod. Podmienkach, umiestrigniy
2. umela (zdanliva) — tovary rovnakej kvality sa lia tovarenskou zikou, spésobom
balenia

Toto spbsobuje, Ze rb6zne skupiny spotrébie preferuji vyrobky jednej firmy pred
vyrobkami ostatnych firiem, hoci mézetiso vd'mi blizke substitity napr. pekarne,
benzinpumpy



