5. Priprava a realizacia vyvoznej obchodnej operaei
Vyvozny obchodny pripad
Dévody vyvozu

aby sme sa uchytili na zahranom trhu

chceme predanadprodukciu, nerealizované zasoby
potrebujeme devizové prostriedky

chceme ziskaprostriedky na dovoz

chceme dosiahniwzisk

chceme zvy$ivyrobu= treba ziskézahrantnych odberatiov
tovar nemézeme pretiaa domacom trhu pre prili§ vysoka cenu

VV VVVYVYVY

Vyvoz ma tri zakladné fazy

1. faza Pripravna faza
Prieskum a vyskum trhu
- teritorialny
- komoditny
Vytvorenie variant predajnej koncepcie
Propaganacinnog’ a styk s verejnasu

2. faza Kontrakta¢na faza
Vyber obchodnej metddy, typu obchodnej operacimknej strany
Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
Dohodnutie obsahu zmluvy so zahgaryim partnerom
Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym dodédicate

3. faza Realizé&na faza
zaevidovanie zmluvy a vedenie pratinej evidencie o priebehu operacigasovym
postupom
zabezpéenie suvisiaciclinnosti s vyvozom tovaru — preprava, kontrola, {@nie
zabezpéenie expedicie tovaru ptaldodacich lehét, avizovanie a fakturacia
zabezpeéenie prevzatia tovaru kupujucim a zaplatenie kipeay
uzatvorenie obchodného pripadu (formélne, vecneklamacia, garancia, pripadné
spory); zaveréné vyhodnotenie

A Teritorialny, komoditny prieskum
Pripravna faza

Mame tovar, ktory chceme preta
* Prieskum a vyskum trhu

teritorialny
komoditny



Pri teritoridlnom prieskume sa zbieraju Udaje nielen o geografickyklimatickych
podmienkach, surovinovom bohatstveigoa zloZeni obyvalstva, ale predovSetkym o
politickych, ekonomickych podmienkach, organizédiu, priemysle, obchode, legislative,
devizovych, colnych, d@vych predpisoch a podobne.

Komoditny prieskum sa zameriava na nakupné a predajné pokynieonkrétneho tovaru,
kvalitu, technické parametre, cenu, mnozstvo tovaau tamojSom trhu, na nap&ch
producentov, kipyschopnbsbyvatéstva.
Pri komoditnom prieskume je potrebné sustiesdi na ziskanie zékladnych informacii o trhu
pre konkrétnu komoditu a skuthteto ukazovatele:

- vyroba danej komodity

- predaj danej komodity

- spotreby danej komodity

- cien danej komodity
* VVytvorenie variant predajnej koncepcie

» Propagana ¢innost’ a styk s verejnogou
Zvolit’ spravnu formu propagéacie

Kontrakta ¢na faza

* Vyber obchodnej metody, typu obchodnej operacie amluvnej strany
priame obchodné metddy alebo nepriame
nepriama metéda — vtedym viackrat meni zmluvne tovar svojho mdjde
* Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
» Dohodnutie obsahu zmluvy so zahragnym partnerom
Zmluva so zahratimym partnerom = kupna zmluva

KZ pravne upravuje
Obchodny zakonnik
Olkxiansky zékonnik
Obchodné zvyklosti , uzancie (INCOTERMS)

Kazda KZ ma predpisané nalezitosti, ak ich nenmegatna.
Musi spnat’ urcité podmienky:

» Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym dodéavatem
Realizatna faza

» Zaevidovanie zmluvy a vedenie prefadnej evidencie o priebehu operacie &sovym
postupom
- sledovanie urokov a splatnosti tveru
- sledovanie inkasa, zrybbvanie, spomidvanie
- sledovanie kurzovych rozdielov
» Zabezpdenie suvisiacichéinnosti s vyvozom tovaru
balenie a kontrola; dokumexiteé zabezp&nie; poistenie a preprava
» Zabezpdenie expedicie tovaru potia dodacich lehét, avizovanie a fakturacia
Expedicia musi Uzko spolupracé\en Specializovanymi vyvoznymi firmami.
» Zabezpdenie prevzatia tovaru kupujucim a zaplatenie kipnejceny



V KZ mé byt uréenéako sa tovar preberakedy odberaté zaplati.

» Uzatvorenie obchodného pripadu (formalne, vecne reklamacia, garancia, pripadné
spory); zaveréné vyhodnotenie
formalne uzatvorenie — ak odbefagaplatil a nie su problémy

B Dokumentaéné a zmluvné zabezp#enie vyvozu

Poznatky ziskané prieskumom trhu a vysledky proprsgjaakcie vyuZzije vyvozca pri
uskut@novani ponukoveginnosti. Vyvoz mozno zabez§ié€ priamou obchodnou metdédou
(vyrobny podnik = exportér), alebo nepriamou obatmd metédou (vyrobny podnik poveri
touto ¢innog’ou ind firmu). V pripade pouZzitia nepriamej fornmglia predbezne dohodhu
zékladné podmienky, za ktorych sa bude realizowavozna operacia. Spresnenie tychto
podmienok a uzatvorenie zmluvy s vnatornym partmersa uskuténi az po dohode o
podmienkach vyvozu so zahranym odberatéom.

Zmenka

Zmenka je_cenny papiemnapisany v presne stanovenej forme, z ktoréhdyvgpna
jednej strane_bezpodmigimy pisomne potvrdeny platobny zavéazok dlznika zapla
zmeneénu ciastku uvedenu na zmenke a na druhej strane prajitefa zmenky pozadova
v stanovenej dobe od dlznika tuto uhradu.

Veritel ma povinno$ predlozi’ zmenku pri splatnosti dlZznikovi k zaplateniu. Tato
povinnos' obvykle prenasa na banky, ktoré poveruje inkasaojich zmeniek.

Pouzivanie zmeniek je vyhodné pre dovozcu, ktatyptateni zmenkou presuva
Uhradu do buducnosti — na dobu jej splatnosti. dPme vyvozcu je platenie zmenkou
nevyhodnejSie. Okrem toho vyvozca nesie rizikd yyajuce zo zlozZitych zmenkovych
predpisov, z moznych kurzovych strat i pripadnejgbnej neschopnosti diznika.

Pozname dva druhy zmeniek:

Vlastnd zmenka — je bezpodmiersay pridub vystavcu vlastnej zmenky, Ze zaplisti
sumu osobe, ktora je na zmenke uvedena.

Cudzia zmenka — je cenny papier, v ktorom vystavolarenenky prikazuje svojmu
adreséatovi — zmenkovnikovi, abyitej osobe zaplatil @itl penaznuciastku.

Zmenka musi obsahot/@odstatné nalezitosti:

* slovo zmenka v savislom texte

* bezpodmienwy prikaz vystavovalte zaplatr

* meno a suma, ktora je zane uvedena slovami éislami

* presne stanoveny deplatnosti

» meno osoby, ktorej mabyaplatené — remitent

* presne stanovené miesto platenia, ak tento Uudja

* meno zmenkovnika

* podpis vystavovata (trasatg

Sek

Sek je klasickym platobnym prostriedkom. je to tias bezpodmier@y prikaz
vystavovatéa Seku pg#aznému ustavu — banke — zaplatoriitel'ovi alebo osobe uvedenej
v Seku uditd paiaznaciastku. Ma ukitd zdkonom predpisanu formu a je zdsadne splany n




predloZenie. Seky sa pouzivaji tak vo vnutrodtatnako aj v medzinarodnom platobnom
styku, kde nahradzaju hotovostné peniaze a su ogrpgpiermi.

V medzinarodnom platobnom styku sa SglquZivaju predovSetkym ako platobny
prostriedok. NajastejSie sa vyuzivaju pri nahradeni platenigta@@anim, ¢o umouje
bezhotovostny platobny styk. Tym, Ze dlZznik odovzaditd’ovi Sek ma pri niektorych
obchodnych operaciach rovnaky vyznam ako platefetovosti.

V oblasti Zenevskej konvencie 3ek:
a) vydany a splatny v jednom State plati 8 dni
b) vydany v jednom State a splatny v State druh@ravnakom kontinente
plati 20 dni
c) vydany na jednom kontinente a splatny na druptati 70 dni
Pod’a Anglosaskej dohody je lehota 90 dni tzv. rozumggsom.
Podstatné nélezitosti:
» oznd&enie Sek v jazyku, v ktorom je tato listina nap#&san
* bezpodmieniny prikaz vyplati urcit sumu péazi
» meno Sekovnika
* miesto, kde ma hySek zaplateny
* miesto a die vystavenia Seku
 podpis vystavovata

Ak je paiazna suma uvedena slovamiislicami, ak sa liSia, plati suma napisana slovahni,
su obidva udaje vislach plati nizSia suma.
Pod’a osoby, v prospech ktorej bol Sek vystaveny, roaeame:
Sek na menge prevoditény
Sek na majit¢a vybaveny witym menom a dodatkom ,alebo majieei* ,alebo
dorwitel'ovi*
Sek na radie ozn&eny ukitym smenom s dolozku ,na rad"
RektaSek ozn&eny ugitym menom s dolozkou ,nie na rad”

Pod’a vystavovatia sa delia Seky na sukromné a bankové. Sukromnéviskavuje
majitel’ i¢tu, bonita Seku je rovnaka ako bonita banky.

D Odkupenie poH’adavok

Factoring

NajprogresivnejSia metdda financovania medzind&bdnobchodu. Odkupuje sa
poh’adavka, ktoréd vznikla az po uskdéeni zmluvy. VZdy ide o predaj na nekryty Gver.

Vystupuju 3 subjekty:

- faktor, Specializovana spalnog’, ktora odkupuje pdiadavky (importny, exportny faktor)
- klient, podnik, ktory uzavrel zmluvu s faktorom a poskytmu svoje pohadavky

- dIznik, odberat& vykonov

Odpredaj pofadavok sa uskuttiuje prostrednictvom cesie.

Funkcie factoringu:



a) finartnd — faktor spolu financuje odbyt
b) zarkna — klient (exportér) musi odovatesetky informacie o zakaznikovi
- factoringova spatoog’ schvali iverovy limit a riziko
c) servisna - factor preberie vSetky dokumenty exportéra a obhospodaruje danu
pohadavku

Forfaiting

Financovanie vyvoznych uverov dlhodobého charaki@mesiacov — 7 rokov)
Naklady spojené s forfaitingom:
1. provizia- zavazny piigb financovania 1,5 — 2%
z radnej financovane§iastky
2. rizikova prirazka- riziko insolventnosti, kurzdv
riziko... 1-6%
3. diskont- sadzby rozdelené fadrajin a rizik



