1. Vyvoj zahraniéného obchodu SR a jeho problémy

1948— v Ceskoslovenskbol zostatneny cely zahrariny obchod

Zostatnenim zahranéného obchodu sa vytvoril monopol v oblasti zahrafiého obchoduStatom
uréené subjekty mohli uskut@novat’ vyvozna a dovozn®innost’.

1953-boli zriadené podniky zahrani&ného obchodu (PZO).Boli to samostatné pravnické osoby, Stat
nerwil za ich ekonomickd podnikatekicinnog” a ony nertili za zavazky Statu.

Vytvorenim monopolu zahrafmého obchodwoSlo k oddeleniu vyroby a vnatorného obchodu od
zahraniéného trhu. Vyrobné podniky Uplne stratili kontakty so svetouytrhmi, co malo negativne
dosledky.

polovica 60. rokov—dochadza kd’alSej reorganizacii PZQ Niektoré podniky sa pretransformovali na
a.s. so spolufag’ou vyrobnych podnikov. Vyhodou bolo, Ze sa vyrolmedniky z&astovali na
obchodnych rokovaniach so zahgarymi partnermi, cestovali na medzinarodné vystaypo@ Tato
nova organizéna Struktara umoznila lepSie prepojenie domacejwyiso zahradnymi odberatémi.

koniec 60. rokov — monopol v oblasti zahranéného obchodu bol naruSeny pretoze povolenie
podnika v zahranti ziskavaju vyrobné i obchodné podniky

1989 — dochadza k liberalizacii zahrangénoobchodnejéinnosti. Skoro 150 organizacii ziskalo suhlas
vykonava trvalé zahrarinoobchodnkinnog’ a 84 organizacii dostalo &fsné povolenie vykonava
tdto ¢innog’ na dobu ufita.

1990-boli stanovené isté podmienky na ziskanie povoleniaoblasti podnikania so zahran¢im:
- pravnické osoby — zloZenie kaucie vo vySke 100 KE9
- fyzické osoby 20 000 &s

1991-situacia sa nal’alej zjednodusSuje pre subjekty sa stdo zapis#@ do podnikového registra, a tym
mohli podnik& v zahrantnoobchodnej oblasti

1993 — 1998
- Vyvoz tovaru ma stupajucu tendenciu
- dochadza k narastu schodku obchodnej bilancie 1@8$8 82,7 mid.)¢o z&aZuje platobnu
bilanciu a pdsobi na kurz slovenskej koruny

Schodok obchodnej bilancie je spdsobeny viacerymitarnymi a vonkajSimi faktormi.

Vnutorné faktory:

1.narast domacej spotreby o0 17 az 20% (vyroberdufgty sa spotrebovali doma) zniZenie
vyvozu— bankrot a nejasnosti vyroby nidikych rozhodujucich strojarenskych firiem

2.nizka exportna vykonntgste fungujucich strojarenskych firiem

VonkajSie faktory:

situacia na trhoch vyspelych Statev produkty sa predavaiazsie

1.objavuju sa priznaky svetovej krizy v hutnickikamoditach

2.0bjavuju sa novi exportéri z byvalého ZSSR alrk@jin na svetovych trhoch s hutnickym
tovarom



1997 — koncom roka sa 2ali prejavovd opatrenia vlady na podporu exportu (aplikacia dovoznej
prirazky, sprisnenie a uplatnenie certifikatu, etamia dovoznych kvot na niektoré potravinarske
a pdnohospodarske vyrobky). Tieto opatrepi@sobili na Gtim dovozu, pozitivhe ovplyvnili obclednu
bilanciu a vytvorili priestor na predaj domacej produkcie. Obmedzovanie dovozu je signalom
nedostaténej exportnej vykonnosti, ukazuje zaostélegroby, nespravnu Struktaru vyrobnych podnikov
i celeho narodného hospodarstva SR. Rovnako obmadmso dovozu modernej vyspelej technologie
vramci technicko-inowného rozvoja brzdi podmienky na rast produktivity rage

a konkurencieschopnts buducnosti.

A B Zahraniény obchod, jeho funkcie, tlohy, vyznam

Cim je krajina hospodarsky vyspelejsia, tym méSiéi predpoklady zapajsa domedzinarodnej de’by
prace prostrednictvom zahrafmého obchodu. Zapojenim krajiny do medzinarodreipyl prace sa
rozSiruju jej vyvozné aj dovozné moznosti (dovozsanprekonavaju bariéry domacej ekonomiky) sa
prejavi v uspore narodnej prace, v hospodarskota.ras

Dnes uz takmer kazda krajina zavisi od medzindjodekby prace,co sa prejavuje gpecializacii
(znizovanie sortimentu vyroby; rozSirovanie sortime spotreby vyvolava zvySovanie dovozu)
akooperacii vyroby. Medzinarodny obchod je vysledkom medzinarodnefbgeprace. Rozsah
zapojenia krajiny do medzinarodnej de’by prace zavisi od prirodnych, historickych, technickych,
ekonomickych (vybavenosti krajiny vyrobnymi faktdrmr praca, p6da, kapital) aj politickych
podmienok. Cim dalej, tym viac su krajiny od seba ekonomicky z&uisVzajomna ekonomicka
spolupraca krajin vyiisje doekonomickej interdependencie

Podstatou ekonomickej interdependencie je vzajoramislos Statov od ekonomickej spoluprace.
Dalsim désledkom medzinarodnej’tg prace jentegracia.

Medzinarodna ekonomickd integracia — proces postupného vzajomného prepojenia,
prispdsobovania a zblizovania jednotlivych narodnykonomik, ich ekonomickych Struktdr, proces
prehlbovania zavislosti medzi nimi a postupnejdfarmacie narodnych ekonomickych Struktar na novu
ekonomicku Struktiru vznikajuceho regionalneho lodgpskeho komplexu.

Medzinarodny obchod- zatina medzindrodnd vymenu tovarov a sluzieb medzi skaupkrajin v ramci

medzinarodného zoskupenia. Ma nezastlipgemiesto pri rozSirovani spotrebnych moznostiikraj
pretoZze umoiuje krajine spotrebovaviac tovaru, ako by spotrebovala v situacii, kdimli hranice

uzavreté. Prinos je vtom, Ze umapge rozSin sortiment spotreby o statky, ktoré krajina z radny
dévodov nie je schopna vyrabi

Zahraniény obchod — jeden zo spbdsobov zapojenia narodného hospodajstirej krajiny do
medzinarodnej diby prace s inymi krajinami. Je &g’ou narodného reprodékého procesu, pgfom ma
pomerne samostatné postavenie.

Zahraniéno-hospodarska politika Statu— je séas’ou hospodarskej politiky Statu a tvori sihrn zasad
a opatreni, ktorymi Stat usnieije oblas zahraniného obchodu.

Rozsah a urovezapojenia krajiny do medzinarodnej’g prace zavisi od:
- velkosti doméceho trhu

- vyrobnych moznosti priemyselnych ajlpohospodarskych firiem

- prirodného bohatstva, klimatickych podmienok

- inych skut@nosti (geografick& poloha, politicka situacia)



V zahranéno-obchodnej politike sa mézu ciele dosiahfarmou protekcionizmu alebo liberalizmu.
Protekcionizmus-— podpora doméacej vyroby a jej vyvozu.

Liberalizmus — zasada slobodného obchodovania a znamena nexas&hstatu do trhovych tahov
a odstréovanie vSetkych prekazok v oblasti vyvozu aj dovozu

V siasnosti Statistikéleni obchod na dve hlavné kategorie:
- Maloobchod
- Vel'koobchod

Zakladné funkcie zahraniéeného obchodu

- Transformaéna funkcia — vplyv zahraniného obchodu na utvaranie stavu narodnej ekonojnicke
rovnovahy. Podstatou je transformacia Struktury @loenprodukcie na Struktiru Ziaducu v oblasti
pouZitia na vyrobnu i osobnu spotrebu.

- Rastova funkcia - ide o naplnenie Itadiska ,ekondémietasu“ vysledkom dspory prace pri
zapojeni do medzinarodnejliby prace. Export zarovievyrazne ovplyiiuje domacu vyrobu a jej
Specializaciu.

- Bariéra rastu domacej ekonomiky - tieto nézory vychadzajlz hospodarskej zaostalosti
rozvojovych krajin. Silné zahramé firmy (krajiny) vyvozom do takychto krajin saaghju
brzdou rozvoja domacej priemyselnej vyroby. Zahtayiobchod (import) sa stava brzdou
rozvoja domacej vyroby, znizuje narodny produktb@uhici su za protekcionistické opatrenia az
dovtedy, kym priemyselné odvetvia hospodarsky zdpsh krajin nie su na takej Urovni, aby
mohli konkurové zahraninym firmam na domacom trhu, ato dovtedy, kym dcmagroba
nedosiahne ,zrel@s (konkurerénu schopna3.

Intenzita zahraniéného obchodu — sulvisi a vyvojom a dréou hrubého domaceho produktu.
Ekonomicky vyspelejSie krajiny sa zapajaju intenejgie do zahratino-obchodnych wahov a krajiny,
kde hruby doméci produkt je nizSi sa zapdjaju mamenzivne. Vyjadruje stugieotvorenosti krajiny
v oblasti vonkajSich ekonomickychtahov.

Intenzitu zahrainého obchodu mézeme vyjairi
- podielom vyvozu na HDP (ukazovaté konkurencieschopnosti krajiny, jej technickej Urey
ukazuje urove pridanej hodnoty v prislusnej krajine)
- objemom vyvozu v USD na obyva#a (charakterizuje vnatornu Struktru ekonomiky, stiettez
o kvalifika¢nej Struktire obyvatstva)



C Komoditna a teritorialna Struktura ZO
Teritoridlna Struktlra zahrani éného obchodu SR

Teritorialna orientacia zahramého obchodu kazdej krajiny je vlastne vysledkonmohych ¢initel'ov
(prirodné podmienky, surovinové a energetické mstippedostatok domaceho kapitald’ at

V teritorialnej orientacii su zahrnuté kratkodobgyhladové ciele domacej ekonomiky, ale aj ambicie
smerovania hospodarskych sp@nskych i politicko-vojenskych zaujmov.

1989 70% vyvozu smerovalo do krajin RVHP
14% do rozvojovych krajin
16% do rozvinutych krajin
2000 90% do EU

Komoditna Struktira zahrani éného obchodu SR

Transforméacia slovenskej ekonomiky na trhovl docmep miery poznéla vyrobu vo viacerych
odvetviach narodného hospodarstva. Strukturalnengnsa najviac tykaju strojarenskych podnikov,
Specialnej vyroby dt. Prave v pripade tychto komodit doSlo k&r&amu znizeniu vyvozu a zvyseniu
dovozu. V SR badatendenciu dominancie dovozu nad vyvozom a z tdiodgi deficit zahrariného
obchodu. Osobitnou kapitolou sloven. zahr. obchsidagroprodukty, pretoZze sa pd@ig na deficite vo
vySke 20,3 mld. Sk. DIhodoby rozvoj exportnej vykosti musi by zaloZzeny prednostne na zvySovani
pridanej hodnoty exportnej produkcie.



2 Vyznam zvlastnych a osobitnych druhov z-o operéicipri zapajani SR do medz.
der’by prace

Osobitné druhy zahraninoobchodnych operacii

Predstavuju kombinéciu vyvozu a dovozu v ramci jedeho obchodného pripadu.
Zvlastnosou je: vo véSine pripadov neprek¥aju hranice krajiny;
v praxi sa vyskytujuozlicnych formach &asto sa jednotlivé formy
kombinuju

delenie:
- vymenné obchody
- viazané obchody
- ostatné druhy operécii v zahraninom obchode

Vymenné obchody

a, kompenzacie- bezdevizova vymena tovaru za tovar

kompenzacia v sebevyvozca je zaroveaj dovozcom v obidvoch krajinach, dvaja partneri

trianglovad — z(ashuju sa na nej vyvozcovia a dovozcovia z 3 krajegat 3 partneri; vyuziva sa
v pripadoch, k& obchodu brania prisne devizové predpisy alebd k= medzi 2 krajinami
nevyrovnana obchodna bilancia. Zapojenim tretejirffam6ze obchod poktava’; uskut@ni sa
sprostredkovane tak, Ze zavazok vyrovna tretidriaaj

globalna- viaceri partneri

b, barter — obchodna operacia dohodnuta na vladnej alelwotreg Grovni; vymena tovaru
za tovar medzi exportérom a importérom na zikjadinej zmluvy; v rdmci barterového
obchodu sa neuskutalje paiazny tok

Viazané obchody

a, protinakupy = vazby
Dovozca je ochotny dovigsovar pod podmienkou, Ze tento zah&éagipartner pristupi
na zavazok odohtaurcity tovar od vyvozcu, a to do istej dohodnutej wyzkhodnoty
kontraktu.
protinakupy s prirodzenou vazbou
protindkupy s neprirodzenou véazbou

b, rdamcové obchody
uzatvaraju sa z dévodu, ze&ase uzatvarania dohody nie s zname vSetky okolnost
ide o predbeznu dohodu nidkgch subjektov o vymene titého tovaru
vyhodou je, Ze ztastnené subjekty maju nejaku istotu, Ze obchod/arat
obsahuju bezné kupne zmluvy, ramcové obchodiglgie zmluvy
za kazdu stranu vystupuju koordinatori obchodu
zvlastnosou je, Ze jednotlivé zmluvy si dohodnu partnerapro medzi sebou

c, junktimové obchody
VyuZivaju sa vtedy, kjedna z partnerskych krajin ma vysoké jaalévky v@i partner-
skej krajine, a preto sa snazi obmeéd¥ivoz a zvys dovoz.
Junktimové obchody sa zmluvne zabémpejunktimovymi zmluvami.

d, reciproéné obchody
vyvoz utitého tovaru je povoleny len protiodberom inéhohdrtiovaru



e, buy-back
Podstata je v tom, Ze pre odbeffateabezp&ije strojové vybavenie, technologiu bez
naroku na pohotové finamé zdroje. Dodavalestrojov a zariadeni gasne so zmluvou
o dodani strojov uzatvara druhd zmluvu o odkiipgrobkov vyrabanych na tychto
strojoch. Takymto sp6sobom méze’ pradena celéas’ hodnoty dodavok.

f, reexport
Na reexporte sa Zastiuju obyajne objekty z 3 krajin:
- vyvazajuci subjekt
- reexportujuci subjekt
- odberatésky subjekt

VyuZiva sa na prekonavanie obchodnopolitickych @zek napr. pri uplabvani diskriminacie ciel na
tovar z utitej krajiny alebo na kompenzovanie vlastnych vywizh dodavok tovaru do zahraiai.

formy:
priamy — tovar sa vyvaza priamo z krajiny vyvozcu do ikngjurcenia bez toho, aby prekiid
hranice Statu reexportéra
nepriamy— tovar sa nakupi v krajine vyvozcu A, importugedo krajiny reexportéra B a odtido
krajiny odberatka C

v oficialnej podobe
v skrytej podobe

Ostatné druhy operécii v zahranénom obchode

InZiniering
konzultacie a poradenstvo
enginieringoveé firmy — ich hlavnou na&olu je vypracovanie verejnychta¥i — tendrov pre investorov

Vyrobné podielnictvo
Predstavuje kapitadlovacas’ na vyrobe v zahradii. Urcité subjekty poskytnd Gver na dihsas a su
ochotné odoberaprodukciu ako platby za poskytnutt pekii.

ZuSPacht'ovaci styk

Je Uprava witého tovaru v zahradii za odmenu.

a, aktivny zuBachr’ovaci styk

b, pasivny zu&achr’ovaci styk

V ramci zu$aclhtovacieho styku su ¥ahy medzi partnermi upravovaméluvou o diela

Switchové operéacie

Su formou zahratnoobchodnych operécii, prostrednictvom ktorychaigkne utity typ deviz. Podstata
je vtom, Ze za nevymenitel menu sa ziskava vymenitd. Z€astnené strany maju odliSna motivaciu
Gcasti. Napr. jeden chce kidpg nema vhodnu devizu, druhy chce pfeglaema partnera, ktory by vedel
zaplatt’ tvrdou menou. Switcher ma pristup k niektorym typdeviz, pouZzije ich a realizuje ich d&u
priamo alebo nepriamo (reexport). Switcher zaglatiavatéovi v inej mene ako inkasuje od kame&ho
odberatéa.

Delenie potla (telu a podla z(tastnenych stran:
- Vyvozné
- dovozné
- tovarové
- devizove



- aller-retour
dalSie typy switchov znamenaju vymenu vymehiteh mien za nevymeniteé, nevymenitiné sa
vymieiaju za ind nevymenital menu a nakoniec sa tato nevymdmiéemena vymeni za vymenite]

Swapoveé operacie

Ide 0 medzibankovl operéciu, v ktorej sa rieSi poelny nedostatok titého typu deviz. Banka kupuje
s okamzitym dodanim Yau devizu, ktoru potrebuje na uskénenie Uhrady do zahrain za ina vénu
devizu, ktord ma v okamihu operécie v dostaton mnoZstve. I[de o vymenu na iggs, potom si tie isté
devizi banky navzajom vratia.

DEBT EQUITY — swap
Zvlastna swapova operacia, pomocou ktorej sa nzolpdisStatny Uver. Zahramé banky predavaju svoje
poh’adavky v konvertibilnych menach tym firmam, ktoedrgdaju investova v dlznickej krajine.

Deblokacie
Odpredaj alebo ina forma likvidacie naSich fadévok v zahrani.

Burzové obchody
Burza — miesto, na ktorom sa periodicky alebo &nalstrd’'uje ponuka a dopyt po tovare hromadného
charakteru. Burzovy tovar nemusitifyzicky pritomny.

Delenie potla toho, s akym tovarom sa na burze obchoduije:

finan¢éné — obchodovanie najma s CP (Seky, zmenky, obliga&iee konosamenty)

tovarové— obchodovanie s jednym alebo niBkymi druhmi tovarov (kava, cukotaj, vina, zemiaky,
bavina, kaduk, korenie, pSenica, kukurica, maso, kakao)

Specialne- predavaju sa napr. lodné priestory (Londyn, Nenk, Rotterdam)

Na burzach sa obchodujepriamo, prostrednictvom burzovych maklérov a brokerov

Ugastnici na burze:

spola‘nosti, ktorych cenné papiere su kétované
investori (kupujuci)

sprostredkovatelia (makléri)

Burzu riadi burzova sprava, ktora ju zastupuje nako
Na burze sa uskuttuja:

terminované obchody

prolong&né obchody

prémiové obchody

dontové obchody

Aukcie

Specificka forma trhu, na ktorom sa vo vopred stanoméase a na vopred dgnom mieste sUstiielje
ponuka a dopyt po konkrétnom fyzickom tovare.

Tovarové aukcie- kupujuci maju moznagovar si vopred fyzicky pozrie

Aukény predaj— postupuje sa od najnizSej vyvolanej ceny, ksadostupne zvySuje. Tovar sa preda
tomu, kto ponukne najvysSiu cenu.

Holandska aukcia— predaj z&ina vysokou vyvolavacou cenou, ktord sa postupiiaup) priom tovar
ziska ten, kto prvy akceptuje prave vyhlasenu cenu.

Na aukciach sa predavaju tovary ako su kava, oaysiny, dobytok, umelecké predmety.

Aukcie organizuju Specializované firmy, pristavniestské spravy. Medzinarodné aukcie sa organizuju
raz az Styrikrat réne vo vSetkych obchodnych strediskach. Zndmeraukniesta vo svete Londyn, New
York, Amsterdam, Petrohrad



Licencie a know-how

Ide o obchod s priemyselnymi pravami, technickymriyeobnymi poznatkami a skisetiasmi; obchod

s nehmotnym alebo neviditeym tovarom. Vlastnik tychto prav inym subjektomadobudatiom
licencie) povduje vyuzZiva tieto prava poth podmienok stanovenych v zmluve. Za pouZzivaniatbyc
prav nadobudatdicencie plati licetiné poplatky. Predmetom licemych obchodov su patenty, vynélezy,
chranené vzory, ochranné znamky. Firma pristupygjeeklaju vtedy, ak ich sama nie je schopna zavadza
do praxe (pre nedostatok financii) alebo vlasthyjér nasyteny; v zahratiiexistuju prekazky braniace
priamemu predaju.

Delenie z liadiska vplyvu na platobnu bilanciu krajiny:
aktivna licencia— v krajine poskytovata licencie vznika devizovy vydavok
pasivna licencia- pre tuzemsku krajinu vznika devizovy vydavok
Delenie na zaklade rozsahu nadobudnutych prav:
vyluény nadobudaté — jediny opravneny uzivdtdicencie na zmluvnom tuzemi
nevyluna licencia— poskytuje pravo vyuzivania viacerym subjektom
sublicencia — nadobudate so suhlasom poskytovédite mdZze preni@sliceniné pravo na treti
subjekt

Licencné zmluvy sa uzatvaraju na obdol3i& rokov. Cena za poskytovanie licencie do zahfiansa
pohybujeokolo 25 az 45% zo zisku dosiahnutého @as trvania licenénej zmluvy.

Verejna siWaz - TENDER

Pri nakupe strojov a dovoze inveéstych celkov, pri obstaravani tovarov, sluzieb aejerch prac
platenych z verejnych prostriedkov alebo z prodkiw Statneho rozgtu sU obstaravatelia povinni
vypisa verejnd obchodnlu $8z. Verejnd siaz sa vyhlasuje v obchodnom vestniku Slovenskej
republiky. VypiSu sa podmienky &¥e, ponuky vratane cien. Na tychte’atiach sa mézu zastni’ aj
zahrantné subjekty.

A Dokumentarne platby

Platby suvisiace s inkasom alebo akreditivom sgyval dokumentarne alebo zaistené platby.
VSetky ostatné su nedokumentarne, nezaistené dlieloixé platby. Ich realizaciou sa na rozdiel od
platieb pri inkase alebo akreditive nespgjaju Zadsobitné podmienky, ako je napr. predloZeniecksty
dokumentov.

Specifické vyhody dokumentarneho inkasa a dokumentaeho akreditivu

Dokumentarny akreditiv

* mOZe sa pouiina poistenie platby v ktorejReek krajine,

» dohodnuta suma musitig dispozicii v prvom Stadiu

* pruznos lehoty platby bez narusenia zabespea,

* je vhodny ako prostriedok pri kratkodobom finanaaya

* rychlog’ a moznos predavajuceho ponuktfipriaznivy rabat,

* vynimocne vysoky stupelegalneho zabezpenia po celom svete.

Dokumentarne inkaso:

* Uhrada je spravidla rychlejSie ako v pripade otwéh® w@tu,

* predavajuce moze vyzaduje oficialne potvrdeniemateni (protest),

* mMozno$ pruznosti pre predavajuceho, ako aj kupujuceholyvgp z malého p&tu formalnych
poziadaviek,

* nizke naklady.




Dokumentarny akreditiv

Dokumentarny akreditiv sa vystavuje na ziaddgenta a predstavuje pisomny zavazok banky, ze
poskytne tretej osobe dité plnenie, ak budlu do istého akreditivom predpéba ¢asu splnené
podmienky stanovené v akreditive. Pre importéraggyhodnejSia situécia, #eplati az po prevzati
tovaru, a najmenej vyhodna, ak plati vopred — p&te dodani tovaru. Na rozdiel od platby vopred, pr
ktorej vSetky rizika nesie kupujuci, akreditiv zapeuje obe strany. Importér vSak méze diegklady
spojené s akreditivom, a preto tato podmienka §8imau bezna vtedy, ak pozicia predavajuceho na trhu
je silnejSia, a teda predavajuci ma moinogra’ si pre neho najbezpeejSiu platobni podmienku.

Ucastnici:

prikazca - Ziada o vystavenie akreditivu (importér)

vystavujuca banka - banka otvarajuca akreditiv (banka importéra)

avizujuca banka— banka ktor4 oznamuje beneficientovi otvorenieditivu (banka exportéra)
beneficient — predavajuci alebo exportér, ktory pozaduje ododrtéra otvorenie akreditivu na
zabezpeéenie platby

vid’ obr. kniha ZOO str. 135

Vyznam dokumentarneho akreditivu

Hlavnym ci¢om dokumentarneho akreditivu je zabeifie

predavajucemu zaplatenie tovaru, ak spini vSetky podmienkgdpisané akreditivom,
kupujucemu- Ze vyplata bude vykonana az po splneni podmienedtpisanych akreditivom.

Pod’a rozsahu pravnej zodpovednosti banksi beneficientovi pozname:
akreditiv_odvolatény (banka ma pravo kedykeek zmeni alebo anulové akreditiv — preto je
zriedkavy),
akreditiv neodvolat®y — nim sa otvarajuca banka neodvdlagezavazuje, Ze spini svoje zavazky, ak
beneficient spini podmienky akreditivu.

Delenie akreditivov z/hdiska pouZitia prostriedkov na ich otvorenie:

akreditiv_z vlastnych zdrojov prikazcu

akreditiv_z Uverovych zdrojov prikazca zabezpefinantné prostriedky na krytie akreditivu formou

averu.

Spbsoby plnenia z akreditivu:

- platenie na videnieide o akreditiv vyplatitthy okamzite pri predlozeni dokumentov a zmenkadsa z
byt zbytatna, ale je ju nutné predlaZiak to pozaduje akreditiv. objavuje sa
v anglo-americkej oblasti (vista akreditiv, akrédlty payment, at sight akreditiv)

- odloZené plateniéby deferrred payment) Ide v podstate o doddgéieGver, v akreditive je uvedené,
Ze ak budu splnené podmienky, banka ushkiitdihradu 30,60,90 dni od faktury,
prezentacie dokladov, datumu odoslania faktary

- akceptéacia banka preberie dokumenty od exportéra a nekredipjavneného finamym krytim, ale

akceptuje zmenku

- negociacia teda odkupenie zmeniek al/alebo dokumentov vysfavenbeneficientom pda

akreditivnych podmienok na banku v akreditive

- zmieSana platb&ombinacia dvoch alebo viacerych skor uvedenyclscipdv

- nepotvrdeny akreditigu akreditivy vystavujacej banky, ktoré druhd kmbleneficientovi len avizuje.

Avizujuca banka nevstupuje do pravneho zavéazku
- potvrdeny akreditije akreditiv neodvolatay, ktory druh&d banka potvrdi beneficientovi naladk
prikazu vystavujuce banky. Druha banka je potorma&e zodpovedna ako banka
vystavujuca. Potvrdzujuca banka by mala svoj zévdsgini’ aj v pripade, Ze
vystavujuca banka nie je schopna svoj zavazoktsplni

- akreditiv domicilovanyak banka otvarajaca akreditiv zmocni ini banku, aéypodklade akreditivu

uskut@nila vyplatu negociaciu alebo akceptaciu zmenky




- revolvingovy akreditiye taky, ktory po vyerpani nezanika, ale automaticky sa obnovuje zenpbk,
ktoré su wiiom stanovené. \I'eni ¢asto sa pouZziva pri viachasobnych dodavkach

- stand-by akreditimahradza bankovu zaruku. OdliSuje sa tym, Ze @eesfom nie je predavajuci, ale

kupujuci a k jeho pouzitiu dochadza v pripade ntdkev.

- remburzny akreditiye taky, pri ktorom sa neuskuituje hotovostné platenie, ale banka akceptuje

zmenku na zaklade prikazu prikazujucej banky, westé naiu beneficientom.

- back-to-back akreditije zvlastny druh akreditivu, ktory sa niekedy peazpri financovani nepriamych
obchodov. Je obdobou prevoditého akreditivu, na rozdiel od neho vSak
predstavuje dva samostatné akreditivy. Vyhodou Ze, prostrednik ako
beneficient prvého akreditivu nemusi vidzadastné finatné prostriedky pri
Ziadosti o otvorenie akreditivu v prospech pévodnéhdavatia

- akreditiv scervenou a zelenou dolozkosa vyskytuje hlavne pri obchodoch s JuZznou Afrikou

Australiou, Novym Zélandom pri transakciach tykaghcsa
predaja viny. Ide vlastne o poskytnutie zalohy,r&tona
sluzit na financovanie prepravy, uskladnenie a balenie
tovaru. Zalohu poskytuje banka v krajine benefitaena
zéklade zmocnenia banky otvarajucej akreditiv proti
predloZeniu skladového listu a posacich dokladov.

U nas sa bankovym akreditivom zaobera Obchodnyrrdkor oddiely XX, vo svete je platnd dohoda
z Pariza z roku 1926 pod nazvdednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentarne akreitivy (JZP).

Dokumentarne inkaso

Predstavuje nakladanie bank s dokumentmilgoprijatych instrukcii. Je jednou z hlavnych
foriem medzinarodného platobného styku pri operdicdzahrainom obchode. Zaplatenie alebo iné
vzajomneé plnenie je podmienkou k vydaniu dokladavovar.

V pripade vyvozu do zahraté ide o vyvozne (exportné) dokumentarne inkasai adpvoze zo
zahrangia o tzv. dovozné (importn€) dokumentérne inkaso.

Vyznam exportného dokumentarneho inkasa pre vyvozcdigpw tom, Ze dispozicia s tovarom,
pri zachovani prislusnych néleZitosti, je zaiste#a do vydania dispoaiych dokumentov, resp.
uvolnenia tovaru.

Nevyhodouje, Ze prevzatie a zaplatenie tovaru nie je zafierg a odmietnutim dokumentay,
tovaru moézu vznikntiznané vylohy (skladné, poistné, popripade aj predajarajnej drazbe).

Obchodni partneri v zahramom obchode (vyvozca a dovozca) nesilkgerizika. Importér v tom, ze
napriek vykonanej platbe nedostane tovar, pripathstane tovar, ktory nezodpoveda uzavretej zmluve
(napr. kvalitou). Exportér nemda istoti mu importér za dodany tovar riadne zaplati. lddiska
importéra je najvyhodnejSia odloZena platba, ayd@k exportéra je to platba eSte pred uskugaim
dodavky tovaru.

Dokumentarne inkaso sfiza na prikaze exportéra svojej banke, aby vydalaortérovi utité
dokumenty proti zaplateniu titej paiaznej sumy, alebo proti inému plneniu.

Dokumenty, ktoré sa tu pouzivaju:
Finan¢né

- zmenka

- bankovy Sek

- bankovéa garancia

Obchodné

- obchodna faktdra

- dopravné dokumenty

- dispozéné dokumenty

- r6zne certifikaty

- kontrolné a preberacie protokoly



Banka méze vydadokumenty importérovi

- oproti zaplateniu (D/PYtymto inStrumentom je zaistené, Ze predkladajimaké vyda odberatevi
dokumenty iba oproti okamzitému zaplateniu v prebp&tu dodavatka

- oproti akceptacii (D/A)tymto inStrumentom je zaistené, Ze predkladajlaaké vyda odberatevi
dokumenty iba oproti prijatiu zmenky, resp. vystave vlastnej zmenky
(zmenkovy, dodavatsky uver)

- za inych podmienokiasta:né platenie a akcept zmenky, vymena za iné dokynpenprotinakupe...

Jednotné pravidla pre inkasa(JPI) z roku1995

Exportné dokumentarne inkapoedstavuje formu styku so zahrdm, pri ktorej je vydanie dokumentov
a teda aj tovaru viazané zaplatenim, akceptaciankynalebo splnenim inych podmienok.
Sklad& sa z troch krokov:

- stanovenie inkasnych podmienok

- inkasny prikaz a odoslanie dokumentov

- predloZenie dokumentov a Uhrada

Importné dokumentarne inkaspredstavuje nakladanie banky s dokumentmi na deéklprijatych
inStrukcii zahrardiného prikazcu nacél zaplatenia, obstarania akceptu alebo vydaniaidektov na
podklade inych podmienok.

Uvolnenie dokumentov:

* oproti zaplateniu (D/P)

* oproti akceptéacii (D/A)

* oproti ciastacnej platby a akceptacii zmenky

* vymenou za iné dokumenty

* proti inému inkasnému ukonu (platobny puts)

Elektronické inkasa a akreditivy su asi to istévesjednodusenej elektronickej podobe. Pravna @jav
uvedena.



3. Rizikd v OZO a systém icheliminacie

3 kapitola skripta

A Definicia, ¢lenenie, druhy rizik

Riziko: moznos dosiahnd uréity vysledok, ktory sa s ditou objektivnou pravdepodobrima |iSi od
ciela

Clenenie rizik

VSeobecnélenenia:

Pod’a diverzifikacie: - riziko v exporte Pta meraténosti: - meraténé

- riziko v importe - nemerdieé
Pod’a sféry pésobnosti: - vSeobecné - vnutorné
- Specifické - vonkajSie

Pod’a pr&in vzniku: - vady tovaru
- Uradné zavady
- trh

3 zékladné skupiny

1. Komekné rizika
2. Politické rizika
3. Osobitné pravne a kurzové rizika

Formy komerénych rizik
a, riziko trhu — riziko najdenia¢i nenajdenia optimalneho trhu

Riziko odbytu— moznos vzniku straty predavajuceho v désledku nepreddéjrgsobku na trhu
Riziko nakupu— je spojené s moznisu, Ze kupujuci neziska na trhu potrebny vyrobok
Riziko zmeny cenovych relacii

b, riziko neprevzatia

Predstavuje nebezfenstvo, Ze zahraimy odberatk

- odmietne odobradovezeny tovar — riziko neuskéteenia transferu

- Uplne zrusSi objednavku — riziko zruSenia kontraktu

- modifikuje objednavku — Uplne aleb@sta:ne

V pripade ¢iastanej alebo Uplnej modifikhcie sa moZze tstde exportér nebude schopny vyhdvie
objednavke a strati kontrakt.

Toto riziko mdze vies k stratam v dosledku predaja tovaru inému odbBraieza nizSiu cenu,
vynaloZenych dopravnych nékladov na dopravy’ sjgékrajiny alebo dopravu do tretej krajiny.



c, riziko nesplnenia dodavky, tovarove riziko

Ide 0 nebezp#nstvo postihujdce importéra, Ze mu predavajuci:
- tovar nedoda
- tovar doda v rozpore so zmluvou napr. v inom mhagase, kvalite

Pricinou mdzu by vyrobné (dodavatelia nedodaju material, poruchy na vyrabngariadeniach) alebo
finan¢éné tazkosti (nedostatok finatmych prostriedkov na nakup materialu, uskanemie dopravy),
problémy s dopravou(zdrzanie).

V pripade , Ze by firma dodala tovar, ktory nezodgata zmluve, obchodny partner by mohol odmiétnu
zaplatt’ a odstapi od zmluvy. Preto treba toto riziko minimalizeva

Tovarové riziko mozno zniti
Kontrolou tovaru pred naloZzenim a to kontrolou mnoZzstva’paibjednavky odberdia, d'alej kontrolou
kvality.

d, riziko transportné

Toto riziko predstavuje nebezfmnstvo, Ze tovar bude s prepravy poskodeny, 2any, odcudzeny,
pripadne dojde k zdrzaniu pri jeho preprave.
Tyka sa tak importéra ako aj exportéra.

Sposob rieSenia transportného rizika:
Poistenie prepravy (KARGO)

Poistenie dopravného prostriedku (KASKO)
Poistenie nakladu

e, riziko nezaplatenia

Predstavuje pomerne rozsiahlu oblegik pre exportéra.

Riziko nezaplatenia hrozi v pripadedke

- importér nemo6ze (platobna neschophos dévodu zhorSenia finanej situacie nie je
schopny spliiisvoj platobny zavézok) alebo nechce zaplgtiatobna neochota)

- importér nezaplati gas - nedodrzanie terminu platby

- importér nechce zapl@tcenu, ktora je faktirovana

- platobnej neschopnosti banky importéra

Dodavaté moze utrpié stratu aj vtedy, k& tovar sice eSte nebol odoslany, ale material balakipeny
a vyroba sa zala.

Prevencia proti riziku z nezaplatenia:
Pred uzatvorenim kontraktu je potrelpréverit’ obchodného partneras dérazom na jeho
likviditu
zadzenos
dobu inkasa pdiadavok
Uhrady zavazkov
obraty na beznomcte
a zarova preveri’ bonitu jeho banky.

Dalej je moznéziadat’ platbu vopred, ktora je pre exportéra najvyhodnejia. Odbérakemusi by
ochotny zaplati celych 100% faktarovanej ceny vopred, prgtorhodnejSie Ziada ¢iastoénu platbu
vopred tzv. preddavok, akontaciy ktord ma pokry straty, ktoré vznikaju v pripade, Ze sa tovar bude



musie’ pred& inému odberat®vi za niZzSiu cenud’alej v désledku vynaloZenych dopravnych nakladov
na spatnu dopravu do krajiny resp. do tretej kyajin
Vyhoda: pri platbe vopred mdze exportér okamziteawa’ financné prostriedky

Ind moznos je vyuzit dokumentarny akreditiv, ktory vyrazne eliminuje riziko nezaplate-ni&
predstavuje jeho podstatnu vyhodu.

Pri obchodnom styku s hospodarsky vyspelymi krajina v platobnom styku medzi zemepisne blizkymi
krajinami, kde sa obchodni partneri dobre poznaiglje potrebné zabezfm/a’ platby takym zlozitym

a nakladnym platobnym nastrojom, akym je dokumenytakreditiv.

Tretou moznosou jeplatba pri dodavke — platba proti odovzdaniu tovaru. Odbefadestane tovar len
vtedy, kel’ zaplati.

Dalej je mozné&iadat’ bankov( zaruku, ktora zaiguje platenie v pripade neplatenia kupujiceho.

Poslednou z moznosti eliminacie tohto rizikpgéstenie rizika z nezaplatenia
poistenie dokumentarneho inkasa

poistenie insolventnosti

poistenie exportného Gveru

poistenie politickych rizik (moratorium, vis major)

poskytnutie zaruky na exportny uver

Politické rizika

Su rizika vZahujuce sa na hospodéarsku alebo politickt sitwa&majindch obchodnych partnerov.

Ide o ohrozenie zisku, v extrémnych pripadoch@pimzenie existencie podniku.

D6vody vzniku vyplyvaju zo zmien v politickom okgdbdniku. NajastejSie su to vojna, blokada, bojkot,
revolucie, Strajky, nepokoje, dlanske vojny.

Elimin4cia 5kdd zavisi aj od ekonomickej zdatnketikrétnej firmy.

Mikroriziko — ohrozenie jednotlivého podniku
Makroriziko — vSetky podniky su vystavené rovnakémmiku

Medzi politické rizika radime aj vymenné a tranefe rizika.

Moratérium — opatrenie, k& zaplatenie a transfer dlznej sumy Stat nepovotase splatnosti
poh’adavky, ale povoli letiastané zaplatenie, pripadne nariadi odklad platby.

Vymenné riziko — peniaze, ktoré uz importér vyplatil svojej bankemozno v désledku Statnych
opatreni importujucej krajiny a v dosledku neddatateviz vymeni za Ziadnu cudziu menu.

Transferoveé riziko — peniaze vyplatené importérom banke nemozno pstewe zahraniia, pretoze
importujuca krajina z hospodarskopolitickychgminechce takyto transfer powvali

Osobitné druhy rizik
a, kurzové rizika

spaivaju v zmenach vymennych kurzov medzi menami zmjata partnerov, pripadne medzi domacou
menou a tréou menou, v ktorej ma Byzdvazok vyrovnany.

Zmeny menovych kurzov mézu mé kladny alebo zaporny vplyv na predpokladany vysledk, t.|.
moéze dochadzé ku kurzovym stratdm, ale aj ku kurzovym ziskom. Toto riziko sa v#ahuje na
obdobie medzi uzavretim dohody apenym splnenim zmluvy. Subjekt berie na seba riziko



okamihom predlozZenia zavazného navrhu zmltRnpblém je o to zloZitejSi, Ze menovy vyvoj mozno
vePmi tazko predvidat’.

Kurzové riziko zasahuje exportéra aj importéra. Exportér podlieha riziku, Ze po prijati splatky
avymene deviz dostane menej v domacej mene, akibapeoo svojej kalkulacii. Importér ja zasa
v nebezpéenstve, Ze bude musigyda’ za ndkup potrebnej cudzej meny viac jednotiek dimjngneny,
ako predpokladal. Exportér a importér sa preto isnadd’a stupania a klesania kurzu o urychlenie alebo
spomalenie platenia.

3 zakladné faktory, ktoré podniigu existenciu a rozsah kurzovych rizik:
- termin platenia

- mena fakturacie

- mena financovania

b, pravne rizika

Zakladnym problémom je aké, resp. koho pravo s&imopri pravnych sporoch. Jednym zo sp6sobov
rieSenia pravnych sporov mézethydoloZzka v zmluve alebo samotna zmluva o rozheslkom konani.

c, rizika prirodnych a technickych katastrof

Prirodné katastrofy do ztraej miery nemozno predvitla ovplywiovar'.
d, inflaéné rizika

Informacie o podmienkach eliminacie rizik

Databazy —sustrel'uju informacie, vyuzivaju inforngama bazu

DIALOG - americky systém

DATA-STAR — eurdpsky systém v Berne

V Slovenskej republike je centrum vedecko-technitkynformacii pri Slovenskej technickej kniznici
v Bratislave.

Narodné centra su v ramci medzinarodnej infamegsiete napojené na medzinarodné centra. Prépojen
tychto centier umaiuje poskytova Sirokej klientele nielen jednorazové ale aj systeohé (priebezné)
informané udaje. Vyhodou takéhoto ziskavania informaciiige rychlo$ atym aj aktualnas
Informainé toky sa realizuju pomocou telekomurtikej techniky. Osobitny vyznam nadobuda systém
internet.

Informacie mézeme ziskatvaj odkomerénych bank (ak nie st bankovym tajomstvonghchodnych
komor, resp.obchodnych zastupitéstiev v jednotlivych krajinach.

Specializované organizacie

Dun and Brandstreet - ma filidlky po celom svete a ziskava informéoiennozstve firiem (25-30
miliénov). Osobitne pri Uverovych rizikach poskyuja sprostredkovaciu odmenu potrebné informacie
s cidom eliminova riziko z nezaplatenia.

Publikicie a analyzy medzinarodnych organizacii
Podrobné analyzy sa uvateju v racnom, resp. polr@nom priereze zo stranMF, Svetovej banky,
sekretariatu OECD, zdruzenych bank, Statistickych pehadov OSN, medzinarodnych vyskumnych

organizacii a ratingovych spol@nosti.

DélezZitou a pristupnou informacioulpgirza cennych papierow krajine (indexy a kvotacia).



B Platobné podmienky ako forma min rizika

INCOTERMS - prel’ad dodacich podmienok

(platobnych)
INCOTERMS 1990 obsahuju 13 doloziek:

EXW - EX Work (... named place) tj. Zo zavodu (zjednamesto).

FCA - Free CArrier (... named place). tj. Vyplaé dopravcovi
(...zjednane miesto).

FAS - Free Alongside Ship (... named port of shipmgn¥yplatené
k boku lode (... zjednany pristav nalodenie)

FOB - Free On Board (... named port of shipment\/yplatené ld’
(...zjednany pristav nalodenie)

CFR - Cost and FReight (... named port of destimitit). Vylohy a
dopravne platené (zjednany pristavania)

CIF - Cost. Insurance and Freight (...named port sfidation).tj.
Vydaje, poistne, dopravne platené (zjednany prigtéenia)

CPT - Carriage Paid To (... named place ofidagbn), tj.
Dopravne platené do (... zjednany bodemia)

CIP - Carriage and Insurance Paid to (..mexdh place of
destinnation),tj. Dopravne a poistne platené .dajednany bod
uréenia).

DAF - Delivered At Frontier (... named place).§.dodanim na
hranicu (... zjednane miesto)

DES - Delivered Ex Ship (... named port of destion),tj. S
dodanim z lode (... zjednany prista¢emia)

DWQ - Delivere Ex Quay (Duty Paid)(...named port oétieation) tj.
S dodanim z nabrezia (... clo platené)

DDU - Delivered Duty Unpaid (...named place astination),tj. S
dodanim bez platenia cla (... zjednane miestenia v zemi dovozu)

DDP - Delivered Duty Paid (... named place of desdtion).tj. S
dodanim clo platené (...zjednane miestgenra v zemi dovozu)



INCOTERMS - prehPad dodacich podmienok

INCOTERMS 1990 obsahuju 13 doloziek.

S olPadom na ich obsah je mozné dolozky rozdd#lido Styroch zasadne odliSnych skupin:
* skupina E (dolozka odobrania) - EXW

* skupina F (hlavne prepravné neplatené) - FCA, FAS, FOB

* skupina C (hlavne prepravné platené) - CFR, CIF, CPT, CIP

* skupina D (dolozky dodania) - DAF, DES, DEQ, DDU, DDP

Rovnako z Hadiska jednotlivych druhov dopravy je mozné tieto @lozky rozdelit® do Styroch
skupin:

* pre akykdvek druh dopravy vratane dopravy kombinovanej - EXA@A, CPT, CIP, DAF, DDU, DDP
* pre leteckd dopravu - FCA

* pre Zeleznina dopravu - FCA

* pre namornu a vnutrozemsku dopravu - FAS, FOBROEIF, DES, DEQ

V medzinarodnom obchodnom styku s(casjejSie pouzivané dolozky FOB a CIF.

INCOTERMS |

1.EXW - EX Work (... named place)

- Zo zavodu (... zjednané miesto)
"Zo zavodu" znamend, Ze predavajuci spini svojurpmg dodavky, ak da kupujucemu tovar k dispozicii, vo
svojom zavode (t.j. podniku, tovarni, skladiskd’.gt Zvia¥ nie je zodpovedny za nakladku tovaru na dopravny
prostriedok obstarany kupujicim, ani za precleoi@tu vo vyvoze, iba ak by bolo dohodnuté&niené. Kupujuci
nesie vSetky naklady a rizika vzniknuté prevzatimatu zo zavodu predavajuceho aZz do Ziadanéhoaniéshia.

2.FCA - Free CArrier (... named place)

- Vyplatené dopravcovi (... zjednan@sin)
"Vyplatené dopravcovi" znamend, Ze predavajluciisphoju povinnosg dodania, k& odovzda tovar prichystany
pre vyvoz do starostlivosti dopravcu, menovanéhpukiicim, na zjednanom mieste alebo bode. Hokigoujuci
neudal presny bod, predavajuci méze tvoliedzi miestom alebo stanovenym pasmom, kde doprpsevezme
tovar do svojej starostlivosti. PoKiggod’a obchodnej praxe je potrebna spolupraca predatajipri uzavreti
zmluvy s dopravcom, predavajuci mdze jetina nebezpge a naklady kupujuceho.

INCOTERMS Il

3. FAS - Free Alongside Ship (... named port of shipment)

- Vyplatené k boku lode (... zjednamistav nalodenia)
"Vyplatené k boku lode" znamend, Ze predavajuaiisploju povinnos dodanim, k& doda tovar k boku lode na
nabrezi alebo ¥Ine v zjednanom pristave nalodenia. To znamendupeljlci musi nies vSetky naklady a
nebezpéie straty alebo poSkodenia tovaru od tohoto okamihu

4.FOB - Free On Board (... named port of shipment)

- Vyplatené nadd(... zjednany pristav nalodenia)
"Vyplatené na Id" znamena, Ze predavajdci spini svoju povinrdzdania v okamihu, kitovar preSiel zabradlim
lode v zjednanom pristave nalodenia. To znamen&upejuci nesie vSetky naklady a nebedpestraty alebo
poskodenia tovaru od tohto okamihu.

5.CFR - Cost and FReight (... named port of destination)
- Naklady a prepravné (... dohodnuigtar utenia)



"Néklady a prepravné" znamena, Ze predavajuci mayslati’ ndklady a prepravné potrebné k preprave tovaru do
dohodnutého pristavu dania, ale nebezpie straty alebo poSkodenia tovaru, ako i akek& dodatoné naklady
vzniknuté po dodani tovaru na palubu lode, preciyéidz predavajuceho na kupujiceho prechodom nachdién
lode v pristave nalodenia.

6. CIF - Cost, Insurance and Freight (... named poresfidation)

- Néklady, poistenie a prepravnédphodnuty pristav tenia)
"Naklady, poistenie a prepravné" znamena, Ze pegdévma rovnaké povinnosti ako gaddolozky CFR, ale
musi naviac obstafanamorne poistenie kryjace kupujuceho proti neb&mnpstraty, alebo poskodeniu tovarupe
prepravy. Predavajlci uzatvara pargaciu zmluvu a plati poistné.

7.CPT - Carriage Paid To (... named place of destination

- Preprava zaplatena do (... dohodmigésto uéenia)
"Preprava zaplatena do" znamen4, Ze predavajucamiat’ prepravné za dopravu tovaru do dohodnutého miesta
urcenia. Nebezpge straty alebo poskodenia tovaru, ako i akek& dodaténé naklady vzniknuté po dodani
tovaru dopravcovi, prechadzaju z predavajucehcupaijkiceho dortenim tovaru do opatere dopravcu.

8. CIP - Carriage and Insurance Paid to (... named mhdestination)

- Preprava a poistenie platené daldhovorené miesto ¢gnia)
"Preprava a poistenie platné do" znamend, Ze pagatéivma rovnaké povinnosti ako gaddolozky CPT, ale
naviac musi predavajuci zadovapioistenie kryjuce kupujuceho proti nebefipestraty alebo poskodenia tovaru
poc¢as prepravy. Predavajuci uzatvara poisciu zmluvu a plati poistné. Kupujuci si must’ medomy toho, Ze
pod’a dolozky CIP je predavajdci povinny obstaken poistenie s minimalnym krytim. Kupujuci buderé@vneny
doméhd sa svojho naroku priamo od p@asne.

9. DAF - Delivered At Frontier (... named place of defivat frontier)

- S dodanim na hranicu (... dohodmuigsto dodania na hranici)
"S dodanim na hranicu” znamena, Ze predavajucii §Moju povinnog dodania, akonéhle tovar bol dany k
dispozicii odbaveny pre vyvoz v dohodnutom bodei@sta na hranici, ale pred "colnd hranicu" susedregjny.
Pojem hranice mdZe ByouZzity pre ktorukbvek hranicu vratane hranice krajiny vyvozu. Pretog’mi dolezité,
aby tato hranica bola definovana presne a v kagatpade bol menovany bod a miesto.

10.DES - Delivered Ex Ship (... named port of destination

- S dodanim z lode (... zjednanytprisi€enia)
"S dodanim z lode" znamena, Ze predavajuci splijugeovinnos dodania, k& doda tovar k dispozicii na palubu
lode neodbavenej pre dovoz v dojednanom pristadenia. Prechod nakladu a nebedpestraty a poSkodenie
tovaru nastava na palube lode v pristavenia.

11.DEQ - Delivered EX Quay (duty paid) - (... named pafrtiestination)

- S dodanim z nabreZia (clo plater{é. dohodnuty pristav &enia)
"S dodanim z nabreZia (clo platené)" znamend, édgwajuci spini svoju povinnbslodania, akonahle déa tovar
odbaveny pre dovoz k dispozicii kupujicemu na riébralohodnutom pristave demia. Predavajuci nesie vsetko
nebezpé&ie a naklady vratane cla, dani a inych poplatkowjapych s tymto dodanim. Prechod nakladov a
nebezpéie k tovaru nastava po vylodeni tovaru na nabrefidstave ufenia.

12.DDU - Delivered Duty Unpaid (... named place of desion)
- S dodanim bez platenia cla (edmpné miesto &enia v zemi dovozu)

13.DDP - Delivered Duty Paid (... named place of destimjt
- S dodanim clo platené (... zjednanesto utenia v zemi dovozu)



4 Coln& a cenova politika

A Vyznam v ZO

Je s@dag’ou zahranino-obchodnej politiky a tym aj hospodarskej politiktatu. Je suhrnom zasad,
noriem a opatreni, ktoré Stat pouziva na dosianutitych cid’ov a zaujmov v hospodarskych
vztahoch. MéZe by liberdlna- podporuje pohyb tovaru cez hranice , alebdepionisticka- Stat
chrani svoje Uzemie tym , Ze brzdi import alebo cexpColnymi opatreniami sa reguluje dovoz
zahraniného tovaru a vyvoz domaceho tovaru do zabiiani

Clo funguje ako autonomny prostriedok zahtantschodnej politiky ,ako tita forma dani , ktora je
zdrojom prijmov SR, vyberéa sa pri prechode coln&mmia. Vyuzitim cla mézeme vyrazne ovpigva’
spotrebu tovaru, na ktory bolo clo uvalené.

Druhy ciel :

pod’a rozsahu platnosti :

» autonémne (vSeobecne platné pre vsetky krajiny)

e zmluvné

poda (celu :

« fiSkalne

» ochranné (vychovné, negod&ig, vyrovnavacie, antidumpingové, kompetmeg preferetné, odvetné,
colno-kontingentné, prohibitivne )

pod’a smeru dopravy :

* Vyvozné

» dovozné

* tranzitné

pod’a spésobu vypitu:

« valoricke

* Specifické

« diferencované

* zmieSané

« kizavé

« diferertné

Colné rezimy

- vo'ny obeh

- tranzit

- uskladnenie tovaru v colnom sklade
- aktivny zu$ach’ovaci styk

- pasivny zuBacttovaci styk

- prepravovanie pod colnym diddom
- docasné pouzitie

Vytvorenie colnej Unie

Vstup SR do EU vytvara predpoklad vytvorenia cplingie , ktorej realizacia predpoklada dva druhy

obchodnopolitického charakteru :

a.) opatrenia medzienmi colnej Unie( zatia odstranenie ciel a kvantitativnych opatreni pdjemnom

obchode s tovarom a so sluzbami)

b.) nahradenie jednotlivych narodnych colnych doweh tarif v obchodnom styktlenov colnej Unie s
neclenmi, spol@nou colnou tarifou

Té&to unia vS8ak mbéze znamera hrozby pre jednotlivélenské krajiny (malé , ako napr. SR)

» konkurencieschopnéwyrobkov nie je az tak vysoka

* na druhej strane, nas trh je ldkavy pre konkanemtonku

« silni investori na druhej strane



« slaby manévrovaci priestor tykajlci sa investieiinasSej strane

« velky trhovy segment- potreba individudlneho pristupysoké vydavky na prieskum trhu , reklamu,
prienik atd.

* naSe firmy malé a nezname

* zvySovanie zavislosti na okolitych krajinach

* potreba akceptacie politiky aktenskych Statov

* potreba prispésobovania sa normam, predpisormmukgdam

* zvySeny dbraz sa kladie na harmonizéciu vo vattioplastiach

* potreba ochiigova’ domaci trh

* zvySena potreba certifikatov a skisok nasich kgvo

Cenova politika

Cenova politika je subor opatreni firmy v oblasér; ktoré su stag’ou firemnej politiky. predstavuju ju
vSetky aktivity, ktoré suvisia s&gnim alebo zmenou predajnych ci€én podmienok, ktoré cenu
ovplyviuju. Existuje aj chapanie cenovej politiky z narbdspodarskeho I'adiska, ako siasti
dochodkovej politiky Statu, ktord je zamerand raizéciu cenovych nastrojov.
Cenovu politiku ovplyyiuju tieto faktory:

1. stanovenie cenovo-politickych B

2. cenova stratégia

3. subjekt stanovovania ceny

4. ceny a ciele konkurencie

5. vzrah firmy ku konkurencii — trhovy podiel

6. spravanie sa zakaznika a ich kapyschapnos

7. vySka vyrobnych nékladov a by zisk

8. Zivotny cyklus vyrobku a podniku

9. elasticita ceny
10. polit., ekon., demograf., pravne, technickeérozdiely trhov

Cenovopoliticke ciele
Vychadzaju z ciov firmy a st rozhodujucim kritériom na Kl vhodnej ceny.
Patria k nim:
* prezitie — vyuZitie ked’ firma ma nevyuzité kapacityeli silnej konkurencii alebo zmenam Zelani
zakaznikov

* maximalizacia bezného ziskked firma chce dosiahnuc¢o najvysSi zisk/prijmy alebo navratiios
investicii, uplaiuje sa kratkodobi finamy efekt

» maximalizacia rastu predajacenové prenikanie produktu na trh, firmy stanowgayco najnizSie

» maximalizacia vyuZitia trhu zbieranie smotany na trhu, pri zavedeni novinkgese stanovi vysoko

* vodcovstvo v oblasti kvality produktwyssSie ceny, N s kvalitou, imidz kvality

« vytlacenie konkurencie z trhu

Cenovopolitické stratégie
metddy ako dosiahiiciele

A. stratégie cenotvorby novych produktov
1. s. vysokovynosovych cien (@tpavajuca cenova stratégia)
2. prienikova s. — s. nizkych nakladov

B. stratégia cenotvorby imitujucich vyrobkov
. S. vodcovstva

. vysokej ceny

. vynim@nej hodnoty

. hadhodnotenia

. priemeru

. dobrej hodnoty

ok wNE
v



7. s. odtrhnutia
8. s. faloSnej hospodarnosti
9. s. ekonomicka

C. stratégia cenotvorby sortimentu produkcie
1. stanovenie cien produktového radu
2. stanovenie cien nepovinného prislusenstva
3. stanovenie cien komplementarnych produktov
4. stanovenie cenovych h&dov

D. adapté&né cenové stratégie

1. geograficky orientované ceny a) ceny free a@frbo
b) jednotné dodacie ceny
c) zénova cenotvorba
d) cenotvorba pdd zakladnych bodov
e) ceny s prekvapenim

2. cenotvorba sol'avou a priplatkom

3. cenova diferenciacia

4. psychologicky orientované ceny

5. akné ceny

E. stratégie cenového vyrovnania
1. asové cenoveé vyrovnanie: a) simultdnna kompenzécia
b) sukcesivna kompenzacia
2. vyrobkové cenové vyrovnanie

F. vnutropodnikové cenové stratégie

B Metody cenotvorby

1. Nakladovo orientované
a) cenotvorba prostrednictvom ziskovej prirazky
b) cenotvorba pri pozadovanej navratnosti dajee
c) cenotvorba pri poZzadovanej navratnosti lépicie’lova vynosnod

2. Dopytovo orientované
a) priame cenové porovnavanie
b) priame porovnavanie vnimanych hodn6ét
c) diagnostickd metdda

3. Konkurerine orientované metédy
a) cenotvorba pomocou beznych cien
b) cenotvorba pomocou cenovych ponuk

4. Specifické metddy tvorby ceny
a) metdda pribliznej kalkulacie
b) cenova previerka s pouzitim burzovych kibtac
c) stanovenie ceny na z&klade analyzy kvaiitpbkov
d) cenotvorba v obchodnych podnikoch



5. Priprava a realizacia vyvoznej obchodnej operéei
Vyvozny obchodny pripad
Dévody vyvozu

aby sme sa uchytili na zahranom trhu

chceme predanadprodukciu, nerealizované zasoby
potrebujeme devizové prostriedky

chceme ziskaprostriedky na dovoz

chceme dosiahniwzisk

chceme zvy§ivyrobu= treba ziskézahraninych odberatiov
tovar nemoézeme pretlaa domacom trhu pre priliS vysoku cenu

YVV VVVVYVY

Vyvoz ma tri z&kladné fazy

1. faza Pripravna faza
Prieskum a vyskum trhu
- teritorialny
- komoditny
Vytvorenie variant predajnej koncepcie
Propaganacinnog’ a styk s verejnasu

2. faza Kontrakta¢na faza
Vyber obchodnej metddy, typu obchodnej operacimkwnej strany
Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
Dohodnutie obsahu zmluvy so zahgaryim partnerom
Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym doddiate

3. faza Realizéna faza
zaevidovanie zmluvy a vedenie pfatinej evidencie o priebehu operaciasovym postupom
zabezpéenie suvisiaciclkinnosti s vyvozom tovaru — preprava, kontrola, {@vie
zabezpeenie expedicie tovaru pbaldodacich lehét, avizovanie a fakturacia
zabezpéenie prevzatia tovaru kupujucim a zaplatenie kupeeay
uzatvorenie obchodného pripadu (formalne, vecneeklamécia, garancia, pripadné spory);
zavereéneé vyhodnotenie

A Teritorialny, komoditny prieskum
Pripravna faza

Méame tovar, ktory chceme prada

* Prieskum a vyskum trhu
teritorialny
komoditny

Pri teritorialnom prieskume sa zbieraju udaje nielen o geografickydhmatickych podmienkach,
surovinovom bohatstve, pe a zloZeni obyvalstva, ale predovSetkym o politickych, ekonomickych
podmienkach, organizacii trhu, priemysle, obchodiggislative, devizovych, colnych, itasych
predpisoch a podobne.




Komoditny prieskum sa zameriava na nakupné a predajné pokynikonkrétneho tovaru, kvalitu,
technické parametre, cenu, mnozZstvo tovaru na &omoj trhu, na najwdich producentov,
kupyschopnasobyvatd'stva.
Pri komoditnom prieskume je potrebné sustiesla na ziskanie zakladnych informacii o trhu pre
konkrétnu komoditu a skurtigieto ukazovatele:

- vyroba danej komodity

- predaj danej komodity

- spotreby danej komodity

- cien danej komodity
« Vytvorenie variant predajnej koncepcie

» Propagana ¢innost’ a styk s verejnogou
Zvolit’ spravnu formu propagacie

Kontrakta ¢na faza

* VVyber obchodnej metddy, typu obchodnej operacie amluvnej strany
priame obchodné metddy alebo nepriame
nepriama metdda — vtedyym viackrat meni zmluvne tovar svojho mdjae
» Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
» Dohodnutie obsahu zmluvy so zahragnym partnerom
Zmluva so zahratinym partnerom = kipna zmluva

KZ pravne upravuje
Obchodny zakonnik
Olxiansky zakonnik
Obchodné zvyklosti , uzancie (INCOTERMS)

Kazda KZ ma predpisané nalezitosti, ak ich nenmepatna.
Musi spnat’ urcité podmienky:

» Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym dodavatem
Realizatna faza

» Zaevidovanie zmluvy a vedenie prefadnej evidencie o priebehu operacie &sovym postupom
- sledovanie Urokov a splatnosti Gveru
- sledovanie inkasa, zrybbvanie, sponi@vanie
- sledovanie kurzovych rozdielov
» Zabezpdenie suvisiacichtinnosti s vyvozom tovaru
balenie a kontrola; dokumeriteé zabezpgenie; poistenie a preprava
» Zabezpdenie expedicie tovaru poba dodacich lehét, avizovanie a fakturacia
Expedicia musi Uzko spolupracgéwso Specializovanymi vyvoznymi firmami.
» Zabezpdenie prevzatia tovaru kupujucim a zaplatenie kipnejceny
V KZ mé byt uréenéako sa tovar preberalkedy odberaté zaplati.
» Uzatvorenie obchodného pripadu (formalne, vecne +eklamacia, garancia, pripadné spory);
zavere&né vyhodnotenie
formélne uzatvorenie — ak odberagaplatil a nie su problémy



B Dokumentaéné a zmluvné zabezpgenie vyvozu

Poznatky ziskané prieskumom trhu a vysledky propegjaakcie vyuzije vyvozca pri uskuitovani
ponukovej¢innosti. Vyvoz mozno zabez§i€ priamou obchodnou metdédou (vyrobny podnik = exgrrt
alebo nepriamou obchodnou metoédou (vyrobny podmked toutocinnog’ou ina firmu). V pripade
pouzitia nepriamej formy treba predbeZzne dohddrakladné podmienky, za ktorych sa bude realizova
vyvozna operacia. Spresnenie tychto podmienok avomemie zmluvy s vnutornym partnerom sa
uskut@ni az po dohode o podmienkach vyvozu so zatingm odberatéom.

Zmenka

Zmenka je_cenny papienapisany v presne stanovenej forme, z ktoréhtyvgma jednej strane
bezpodmiengny pisomne potvrdeny platobny zavazok diznika zaplamenénu ciastku uvedenu na
zmenke a na druhej strane pravo mégitemenky pozadovav stanovenej dobe od dlznika tuto uhradu.

Veritel ma povinnog predloz’ zmenku pri splatnosti diZznikovi k zaplateniu. T{ovinnos
obvykle prenasa na banky, ktoré poveruje inkasanjicdvzmeniek.

Pouzivanie zmeniek je vyhodné pre dovozcu, ktatyppateni zmenkou presuva Uhradu do
buddcnosti — na dobu jej splatnosti. Preto pre zguge platenie zmenkou nevyhodnejSie. Okrem toho
vyvozca nesie rizikd vyplyvajuce zo zlozitych zmewkch predpisov, z moznych kurzovych strat
I pripadnej platobnej neschopnosti dlZznika.

Pozname dva druhy zmeniek:

Vlastnd zmenka— je bezpodmiersay pridub vystavcu vlastnej zmenky, Ze zapiatii sumu osobe,
ktoré je na zmenke uvedena.

Cudzia zmenka — je cenny papier, v ktorom vystavovatenenky prikazuje svojmu adresatovi —
zmenkovnikovi, aby ditej osobe zaplatil ¢itl peraznuciastku.

Zmenka musi obsahot@odstatné nalezitosti:

* slovo zmenka v suvislom texte

» bezpodmienmy prikaz vystavovalta zaplatt

* meno a suma, ktora je z@mne uvedena slovami ajslami

* presne stanoveny dsplatnosti

* meno osoby, ktorej mabgaplatené — remitent

* presne stanovené miesto platenia, ak tento tudya

* meno zmenkovnika

* podpis vystavovata (trasatg

Sek

Sek je klasickym platobnym prostriedkom. je to ti@sbezpodmiers@y prikaz vystavovate
Seku p&aznému ustavu — banke — zaplafiorwiitel'ovi alebo osobe uvedenej v SekWitir paiaznu
giastku.Mé& uriti zakonom predpisant formu a je zasadne splargredlozenie. Seky sa pouZivaju tak
vo vnutroStatnom, ako aj v medzinarodnom platobrsiyku, kde nahradzaju hotovostné peniaze a su
cennymi papiermi.

V medzinarodnom platobnom styku sa Sglouzivaju predovSetkym ako platobny prostriedok.
NajcastejSie sa vyuzivaju pri nahradeni plateni&@i@anim,co umoziuje bezhotovostny platobny styk.
Tym, Ze dlznik odovzda veritevi Sek ma pri niektorych obchodnych operaciacmady vyznam ako
platenie v hotovosti.

V oblasti Zenevskej konvencie 3ek:
a) vydany a splatny v jednom Stéate plati 8 dni
b) vydany v jednom State a splatny v State druhanmomnakom kontinente plati 20 dni
c) vydany na jednom kontinente a splatny na druptati 70 dni
Pod’a Anglosaskej dohody je lehota 90 dni tzv. rozumggsom.
Podstatné nalezitosti:
» ozn&enie Sek v jazyku, v ktorom je tato listina napé&an
* bezpodmiengny prikaz vyplati urcit sumu peazi
» meno Sekovnika




* miesto, kde ma hySek zaplateny
* miesto a die vystavenia Seku
* podpis vystavovata

Ak je paiazna suma uvedena slovamiislicami, ak sa liSia, plati suma napisana slovakisu obidva
Gdaje wislach plati nizSia suma.
Pod’'a osoby, v prospech ktorej bol Sek vystaveny, rodeame:
Sek na menge prevoditény
Sek na majit#a vybaveny utitym menom a dodatkom ,alebo majieei“ ,alebo doruitel'ovi
Sek na radie ozn&eny ugitym smenom s dolozku ,na rad*
RektaSek ozn&eny ugitym menom s dolozkou ,hie na rad”
Pod’a vystavovatka sa delia Seky na sukromné a bankové. Sukromiyévgstavuje majité Gctu,
bonita Seku je rovnaka ako bonita banky.

D Odkupenie poH’adavok

Factoring

NajprogresivnejSia metdéda financovania medzinag&hbdnobchodu. Odkupuje sa ffadavka,
ktora vznikla az po uskutaeni zmluvy. VZdy ide o predaj na nekryty uver.

Vystupuju 3 subjekty:

- faktor, Specializovana spatoog’, ktora odkupuje pdiadavky (importny, exportny faktor)
- klient, podnik, ktory uzavrel zmluvu s faktorom a poskytw svoje pobiadavky

- dIZnik, odberatk vykonov

Odpredaj pofadavok sa uskuttiuje prostrednictvom cesie.
Funkcie factoringu:

a) finartna — faktor spolu financuje odbyt
b) zarkna — klient (exportér) musi odovathesetky informéacie o zakaznikovi
- factoringova spalnog’ schvali averovy limit a riziko
c) servisna - factor preberie vSetky dokumentgxjoortéra a obhospodaruje danu lfaatavku

Forfaiting

Financovanie vyvoznych uverov dlhodobého charaki@mesiacov — 7 rokov)
Naklady spojené s forfaitingom:
1. provizia- zavazny piigb financovania 1,5 — 2% zd&oej
financovanegiastky
2. rizikova prirdZka- riziko insolventnosti, kurzdviziko... 1-6%
3. diskont- sadzby rozdelené fadkrajin a rizik



6. Europska unia a SR

A Ciele a vysledky ZE integracie

Zasadné spotenské zmeny, ktoré sa usk&ndi v Eurépe po druhej svetovej vojne, dali podnet
na rozsSirovanie a prehlbovanie ekonomickej integranedzi vyspelymi Statmi aj napriek tomu, ze
eurépske Staty po druhej svetovej vojne isli dvojakestou a tocestou trhového liberalizmu a cestou
planovitého riadenia hospodarstva.Obdobne studena vojna prakticky tato ekonomickantéciu nie
len rozdelila, ale aj prébila. Krajiny zapadnej Eur6py s trhovym hospodésiwz zaiatkom 50. rokov
formovali inStitucionalne formy integéaych procesov vysledkom ktorych bdimrépske spol@enstvo
pre uhlie a oc&, Eurépske spol@&enstvo pre jadrovu energiu a Eurdpske hospodarskesloéenstvo.

B Prinos zo vstupu SR do EU pre nas

Tym, Ze SR uzavrela vSetkych 31 kapitol, ktoré poldmienkou prijatia do EU, a stane sa jej
¢lenom, ziskava v blizkej buddcnosti konkrétne fimenprostriedky.

Co sa dohodlo?

A. Paias prvych troch rokolenstva v EU dostaneme z jej rozpo 1,74 mld. eur na podporu
regidnov, agrarneho sektora a vidieckeho rozvo@ardzpa@tu EU odvedieme 929 mil. eur, takdista
bilancia bude v nas prospech 815 mil. eur.

B. V uvedenej sume je aj 47,8 mil. eur na posilneuleengenskej hranice, 63 mil. z ro&pona
kompenzaciu, 90 mil. eur ako dod&ta podpora rozvoja vidieka a 90 mil. eur na rok§4£26 2006 na
odstavenie blokov V1 Jadrovej elektrarne v JaslpsisiBohuniciach.

C. Priame platby rtnikom zostavaju na ggtocnej urovni 25 %, ako aj 10 ¢né prechodné obdobie.

D. SR mdZe dopltiiz vlastnych zdrojov a z fondu na rozvoj vidiek@ige 20% z rénej sumy.

E. Dodat@ne ziskalo Slovensko aj $eercentny podiel na 400 milionoch eur o ktoru 132002
EU zvysSilo svoju ponuku kandidatom

F. Zvysili sa vyrobné kvoéty na izoglukézu, mlieko,qa&né kravy, ovce a kozy.

G. Pri ndkupe pbdy cudzincami je dohodnutgé jediéoprechodné obdobie doplnené o klauzulu
umoziujucu v pripade vazneho naruSenia trhu [@iéachranu o tri roky.

C Od Maastrichtu po Atény

Dal3im vyznamnym medznikom zapadoeurdpskej integjagrijatie ,Zmluvy o Eurdpskej unii®
v roku 1991, ktora je zndma akéaastrichtska zmluva. Obsahuje dve zmluvg¥mluvu o hospodarske;j
a menovej Uniia Zmluvu o politickej anii. Od 1.11.1993 sa pouZziva nazov Eurdpska Unia, kthéa
3 zlozky: Eurépske spoltenstvo (predtym EHS), Eurdpske speltstvo pre uhlie a oége Eurépske
spola‘enstvo pre jadrovu energiu.
Maastrichtska zmluva vytvorila tri hlavné pilidet) a to: a) hospodarsku a menova Gniu
b) spolénu zahran. a bezpeost. polit.
C) justiciu a vnutorné zalezitosti

Maastrichtska zmluva obsahuje aj ciEld: a) podporovavyrovnany a trvaly ekon. a soc. pokrok
b) na medzinarodnom poli presadztvaurdpsku
identitu
c) posilnt ochranu prav a zaujmov &mnov
¢lenskych Statov zavedenimdanstva EU



d) rozvin’ Uzku spolupracu v pravnych a vnutornych
zélezitostiach
e) udrzd spolané vydobytky

Touto zmluvou konkretizuje aj otadzkbHuropskej centralnej banky a speét®] meny euro.
Vyty¢ili sa aj konvergetné kritéridana vstup do Eurdpskej menovej un@enova stabilita(inflacia
neprekrgi priemernu inflaciu v 3 krajinach s najnizSou adiou o viac ako 1,5%])jrokova miera(DD
arokova miera neprekéd priemernu inflaciu v 3 krajinach s najnizSou édflou o viac ako 2%)eficit
(narodné rozptiové deficity nesmi hy vy3Sie ako 3% HDP)dlh (zahranina zad?enos nesmie
prekrait 60% HDP),stabilita kurzu (narodna mena nesmie v predchadzajucich rokochhdexad a
musi sa pohybovav rdmci fluktu&ného rozpétia 2,25%)

V jani 1993 sa n&odanskom summiteprijal dokument K uzSiemu pridruZeniu krajin strega
vychodnej EurdpyPrijali sa konvergameé kritéria zname ako ,kodanské kritéria“, ktorézswazné pre
asociované krajinya) stabilné institucie zabezfguce dodrziavanie principov demokracigidské
prava, slobodu ttge, prava mensin, pravny Sthj, spinit’ poZiadavku acquis communau taire (legislativa
EU), ¢) fungujuce trhové hospodarstwa), akceptové ciele hospodarskej, menovej a politickej Gnie EU,
e) byt konkurencieschopny

Na Essenskom summiteEurépska rada prijala stratégiu pripravy pridrybbnkrajin a prechod
k riadnemuclenstvu — predvstupova stratégia a stanatalsovy horizont na rokovanie o vstupe do EU.
Okrem toho summit prijal program PHARE o poskytaviamancnej pomoci asociovanym krajinam.

Eurépska komisia v uplynulych rokoch prijala niéko Bielych knih. Biela kniha je suhrn
navrhov v utitej oblasti politiky.

Biela kniha z juna 1995 stanovila ,Pripravu asoaioxch krajin strednej a vychodnej Eurdpy na
integraciu do vnutorného trhu EUSU v nej n&rtnuté ulohy na najbliZzSie obdobie v oblasti zblidnia
s vnutornym trhom EU a &ia sa aj Kucové opatrenia v kazdom sektore vnatorného trhu.afbsaj
postup pri aproximacii legislativy. ¥ase jej schvalenia malo asagia dohodu podpisanu 6 krajin:
Pd’sko, Mararsko, CR, SR, Bulharsko a Rumunsko¢#&kavalo sa podpisanie dohody aj zo strany
pobaltskych krajin a Slovinska.

Na decembrovom summite Eurépskej rady v roku 198iéxemburgu bola schvalena koncepcia
rozSirovania unie. Kandidatske krajiny boli rozdeena dve skupinyl. CR, Madarsko, Psko,
Slovinsko, Estonsko a Cyprus s ktorymi séatiavstupné rozhovory a rokovania o vstupeSlovensko,
Litva, LotySsko, Malta, Bulharsko, Rumunsko s ktanga zé&nu iba vstupné rozhovory.

Luxembursky summit pre druhd skupinu kandidatskyiat@jin navrhlo posilnenu
predvstupovu stratégiu, ktorej nosnym programonstabp Partnerstvo pre vstuftanovovalo prioritné
oblasti, v ktorych krajina potrebuje zintenzivmiracu na pripravu nédenstvo. Ulohy ktoré bolo treba
spinit ur¢ovala EU. Tento dokument kandidatske krajiny rolz§ia Narodny program na prijatie acquis
communautaireKrajiny, ktoré Luxembursky summit nevyzval na rgkaie o vstupe do EU, Europska
komisia kazdoréne individualne hodnotila. Pre Slovensko boléena predvstupova pomoc vo forme
programov PHARE, ISPA, SAPARD.

Na Kodanskom summite 13.12.2002 SR alalSich 9 krajin ukatilo pristupové rokovania.
Pristupova zmluva bude pre vSetky krajiny spo#ba s kazdou sa podpiSe eSte dodatok. Slavnddtny a
podpisania zmluvy sa uskgtol 16. aprila na summite Aténach. Dokumenty potom dostali
naratifikaciu parlamenty vSetkych 18enskych krajin. Vstup novych desiatictienov sa uskutmni k
1. méju 2004




