2.Vyznam zvlastnych a osobitnych druhov zahramino obchodnych operéacii pri zapdjani slovenskej
ekonomiky do medzinarodnej d&€by prace. Druhy dokumentarnych platieb a ich vyznampre partnerov
v zahraniénoobchodnych operaciach — dokumentarne inkaso, dokaentarny akreditiv/formy a metody.
Nové trendy v dokumentarnych platbach. Elektronickéinkasa, akreditivy. Pravna Uprava domaca.

Osobitné druhy zahraninoobchodnych operacii

- predstavuju kombinaciu vyvozu adovozu vramci fddn obchodného pripadu. M6ézu ho taktiez
uzatvard na zéaklade viacerych na seba nadvazujucich zrivljpraxi sa vyskytuju v rozthych forméach
acasto sa jednotlivé formy kombinuja.

Tieto operacie pomahaju riésrézne prekdzky obchodovania, ako nedostatok likvitupujacich,
nedostatok prostriedkov na financovanie obchodyraby niektorych vyrobkov, schodky v platobnej
bilancii, nedostatok devizdt

Osobitné druhy zahratrioobch. Operacii maju silny makroekonomicky vpipwzZu sa pouzifanapr. na
zniZzovanie schodku obchodnej bilancie, ziskavarddatiEnych zdrojov na financovanie vyvozu alebo
dovozu.

DELENIE:

a.) vymenné obchody

b.) viazané obchody

c.) ostatné druhy operécii v ZO.

1. VYMENNE OBCHODY

< KOMPENZACIE

- predstavuju najstarSiu formu vymenného obchodu

- ide o bezdevizovl vymenu tovaru za tovar

- naturalna vymena tovarov, ktora sa realizuje ndagékjedinej uzavretej zmluvy

Druhy kompenzacii:
« Kompenzéacia v sebe- ide o kompenzéaciu, v ktorej vyvozca je zatova dovozcom v obidvoch
krajinach. Su na nej 2éstneni dvaja partneri.

expbrtér TovarA  Krajina B »| importér
Platba v domacej Platba v domacej
mene mene

exporter Krajina A Tovar B Impprer

« Kompenzécia trianglova- z(Eastiuju sa na nej vyvozcovia aj dovozcovia z troch ikrajeda traja
partneri. Vyuziva sa v pripadoch, &ebchodu brania prisne devizové predpisy alebd jeemedzi
dvoma krajinami nevyrovnana obchodna bilancia.uttsii sa sprostredkovane tak, Ze zavazok vyrovna
tretia krajina. Obchodnikov motivuje zisk z predajelpy.

exportér a importér

Tovar A Tovar B

importér Platba ™ exportér

Rozdiel medzi kompenzéaciou v sebe a kompenzacianglovou je vtom, Ze export a nakup tovaru sa
ztuje osobitne a tuzemsky exportér mdéze svoju pa@ghnaklpt’ tovar postipi na tretiu osobu. Hranice
prekra&uje len tovar.



« Kompenzécia globalna na jednej alebo druhej strane s&astfiuji viaceri partneri. Kompnezuje ho ako
celok, aby platby nemuseli smerdéwdo zahrariia.

< BARTER
Je to vymena tovaru za tovar medzi exportérom aitéppom na zéklade jedinej zmluvy a na principe
hodnotovej Specifikacie vyvoznych a dovoznych pigllkZV ramci barteru sa neuskuiimje p&iazny tok.
Vyhodoubarteru je, Ze pomaha odsioaa’ platobnl nevyrovnanésmportéra.

Tovar A

exportér ™ importér

A

Tovar B

Hranica

2. VIAZANE OBCHODY

a.) PROTINAKUPY

- pri obchodovani medzi krajinami ekonomicky vyspeiya rozvojovymi

- podstata spiva v tom, Ze dovozca je ochotny dovigavar podpomienkou, Ze tento zahiayi partner
pristUpi na zavazok odoltarcity tovar od vyvozcu a to do istej dohodnutej vyzkiyodnoty konktraktu

e protindkup s neprirodzenou vazbou — taka formd, ikke o ponuknuty tovar (protiobchod nemé Ziadne
suvislosti s ngplou ¢innosti partnera)

b.) RAMCOVE OBCHODY

- predbeZna dohoda niditgych subjektov o vymene &itého tovaru

- vyhoda pre ztastnené strany je v tom, Ze maju nejaku istotwhiblod naozaj uzatvoria

- zvlaStnosou tohoto obchodu je, Ze jednotlivé zmluvy si daog@artneri priamo medzi sebou

c.) JUNKTIMOVE OBCHODY

- obchodné spojitasurcitého T-u s dovozom iného tovaru, a to v rdmci alttej alebo platobnej dohody

- vyuZivaju sa najmu vtedy, Hejedna z partnerskych krajin ma vysoké famtévky va@i partnerskej
krajine, a preto sa snazi obmedzyvoz a zvysi dovoz

d.) RECIPRG'NE OBCHODY

- vyvoz ukitého tovaru je povoleny len protiodberom inéhotdrtovaru

- motivom je rozSirovanie obchodu medzi krajinami reatiec existujlcej dohody a kontigentnych listin

- tieto obchody nevedu k pasivnej alebo aktivnejoplagj bilancii, viazané dovozné a vyvozné operacie
maju by’ hodnotovo vyrovnané

e.) BUY-BACK

- podstata: pre odberdite(hospodarsky zaostall krajinu) zabénpe strojové vybavenie, technoldgiu bez
naroku na pohotové finané zdroje

- vyhodou pre dodavata strojov a zariadeni je to, Zea@ne so zmluvou o dodani strojov uzatvara druhu
zmluvu o odkUpeni vyrobkov vyrabanych na tychtojetth. Takymto spésobom mézethyhradena cela
¢ag” hodnoty dodavky

Formy:

» (ista jednorazova dohoda v kombinacii s kooperaciou

e v spolupréaci na tretich trhoch — subkontrékia

Dovozny buy-back sa realizuje spésobom, Ze subjtdty nema prostriedky na dovoz strojov zo zal#iani
chce ho spladavyrobkami.

f) REEXPORT

- nepriamy obchod, vyuZiva sa najma na prekonavaibamnopolitickych prekazok v ZO, na ziskavanie
novych odberat®v i trhov.

- Zlgastiuju sa naiom subjekty troch krajin



Formy:
« Priamy reexport— ak sa tovar vyvaZza priamo z krajiny vyvozcu dajiky urtenia bez toho, aby tovar

prekraiil hranice Statu reexportéra (napr. slov. subjelktupi v Rakusku a priamo vyvezie do Rumunska

bez toho, aby tovar prekfibslov. hranice)

A 4

Krajina pévodu Krajina
tovaru A Tovar uréenia B

Peniaze \

* Nepriamy reexport— kel sa tovar nakupi v krajine vyvozcu A, importuje d@ krajiny reexportéra B
a odtid sa exportuje do krajiny odberaeC.

Krajina
reexportéra C

Krajina pévodu tovar Krajina
tovaru A urcenia B
w tovar D/
peniaze " penigze
Krajina

reexportéra C

V praxi sa reexport vyskytuje*

» v oficidlnej (kazdy méze o tom vedia nevyskytuju sa zavaznejSie prekdzky braniacezagy

» skrytej podobe (realizuju sa pod inou htdadu, upravuju sa doklady, certifikaty, vyvozeéasto méze
dava’ do zmluvy klauzulu o zakaze reexportu predavarnéwaru)

Reexport sa vyuziva na prekonavanie obchodnogglitit prekazok, napr. pri uptadvani diskriminacie ciel
na tovar z ufitej krajiny alebo kompenzovanie viastnych vyvozmyglodavok tovaru zo zahréia.

3. OSTATNE DRUHY OPERACII V ZO

a.) INZINIERING

- rbzne konzultacie a poradenstvo v oblasti techrickeédno rozvoja mikroekonomiky, organizéacie a firiem
- vo vyspelych Statoch engineringové firmy — hl. iiépl ich¢innosti je vypracovanie verejnychteii

b.) VYROBNE PORADENSTVO

- predstavuje kapitadlov(¢ag’ na vyrobe v zahragii

- Ur. subjekty poskytna Gver na ditsts a st ochotné odobéprodukciu ako platby za poskytnut( i

- Uver mbze by poskytovany vo forme dodavky strojového zariaderkaow-how, poskytovanie
odbornych sluzieb al. poskytovanie fin. prostriedko

c.) ZUSCACHTOVACI STYK

- Uprava utitého tovaru v zahragii za odmenu

e aktivny ZS — k&' nas subjekt prijme ako odmenu spracovanie surquieyahrariného partnera
e pasivny ZS — ké& slov. subjekt dohodne v zahra&imiykona’ za odmenu @itl pracu

d.) SWITCHOVE OPERACIE

- ziskava sa pri nich ity typ deviz

- podstata: za nevymenftal menu sa ziska vymeritél a to prostrednictvom niektorych obchodnych
operacii, napr. reexportu.

Pozname:

e vyvozné
* dovozné
* tovarové

* devizové

« aller-retour (na jednej operacii ziskava switchbrifrgovi menu, v druhej operécii ju meni na tvrdd
menu)



Switche su vlastne istym druhom reexportu, pridomastava premena deviz.

e.) SWAPOVE OPERACIE

- medzibankova operéacia, v ktorej sa tieprechodny nedostatok dieho typu deviz. Banka kupuje
s okamzitym dodanim ¥au devizu, ktoru potrebuje na usktriené Ghrady do zahr&ra za int vénu
devizu, ktord ma v okamihu operacie v dostaton mnozstve. Ide o vymenu na iggs, potom si tie isté
devizy banky navzajom vratia.

- zmyslom swapu je podpora obchodu v obdobi exigedenych dovoznych obmedzeni

f.) DEBT EQUITY — SWAP
- zvlaStna swapovéa operacia, pomocou ktorej sa rzafsliStatny aver. Zahramé banky predavaju svoje
poh’adavky v konvertibilnych menach tym firmam, ktoergdaja investova v diZnickej krajine.

g.) DEBLOKACIE

- ide o odpredaj alebo inu formu likvidacie naSichhljamldvok v zahrati (prostriedky z rozvojovych
Statov i z byvalého ZSSR, ktoré vznikli nasim vyeop

- deblokacie sa realizovali formou reexportov bastgeh obchodov at.

Aukcie = Specifickd forma trhu, na ktorom sa vo vopreahetenomcéase a na vopred denom mieste
sustre’uje ponuka a dopyt po konkrétnom fyzickom tovanmé t@arovych aukciach maju kupujici mozdos
tovar si vopred fyzicky preziie Pri auknom obchode sa postupuje od najnizSej vyvolaney,cietora sa
zvySuje potia dohodnutych pravidiel.

Licencie a know-how

- ide tu 0 obchod s tzv. nehmotnym alebo nevidigen tovarom.

- Licer¢nou zmluvou k predmetom priemyselného vlastnictwaskptovat€ licencie umoiuje
zmluvnému partnerovi v dohodnutom rozsahu a na dioliom Gzemi vyuZivaprava z oblasti
priemyselného vlastnictva

Licencie z liadiska vplyvu na platobnu bilanciu krajiny delinee n

- aktivne —ak subjekt poskytne a realizuje liéad zmluvu za Uhradu a v krajine poskytovVatdicencie
vznika devizovy vydavok

- pasivne -ak zahr. subjekt je poskytovéiten licencie a pre tuzemsku krajinu vzniké devizeygtavok

Licencie mdZeme delii na zaklade rozsahu nadobudnutych prav:
- wyluny nadobudatie
- newyluna licencia
- sublicencia

Licenéné zmluvy sa uzatvaraji na obdobie 3 — 5 rokov.aCzm poskytovanie licencie do zahtgeisa
pohybuje okolo 20 — 45% zo zisku dosiahnutéhgapdrvania licetnej zmluvy.

Licerncny poplatok méze riaozlicné formy:
- jednorazova platba
- ro¢né splatky
- licen¢ny poplatok z ceny vyrobkov alebo mnoZzstva vyralsangyrobkov

Verejnd si@az — TENDER = vyhlasuje sa uverejnenim v obchodnom vestniku\B8RiSu sa podmienky,
sWaze, ponuky vratane cien. Na takychtegiiech sa mozZu 2éstnt’ aj zahr. subjekty.



Franchising —povazuje véSina autorov za metddu predaja T a S.

Obchodny franchising = poskytovanie licencie jednou osobou inej osdd@ra ho opréaiuje podnikd pod
obchodnou zn&kou poskytovatéa alebo vjeho mene vyuzivalbor nastrojov zatiojlci vSetky prvky
potrebné na to, aby vySkolené osoby mohlitvjgsdnik poda vopred uwenych podmienok.
Poskytovate poméze prijemcovi:

- inovova’ vyrobky alebo koncepcie

- uskut@nova’ prieskum trhu

- nakupovd vo va’kom

- vydava informainy bulletin

Vyhody pre poskytovateé’a franchisingu

- mald organizdcia s nieRoymi vysokokvalifikovanymi manazérmi Specializujiii sa na jednotlivé
aspekty podnikania dokaze zarbbizisk bez toho, aby sa vystavili vysokému bezképrgmu riziku

- na rychly rast nie su potrebnél'ké kapitalové investicie

je schopny rychlejSie rozvijasty rizikovy kapitél

nie je vlastnikom obchodnej prevadzkarne, za bewrys chodu zodpoveda prijemca franchisingu

poskytovaté franchisingu, ktory je vyrobcom alebo VO, taktekeva SirSie distriiiné moznosti a zaigje

moznosti odbytu svojich vyrobkov

Nevyhody pre poskytovat&a franchisingu

- ked’ prijemca franchisingu ziska pocit nezavislostpgstupne nepotrebny
- musi si ustavine overova ¢i su v celom franchisingovom dodrziavané normy jiika sa akosti T a S
- mdze sa obavaze vynakladanim tiej prace na vyskolenie prijemcu si vychova konktae

- mdze md tazkosti pri realizacii zdmeru nec¢hprijemcu ako astnika na Uprave a renovacii prevadzky,

modernizovani zariadenia
- prilemca franchisingu sa z&gjne neuspokoji sprilezittemi, ktoré mu poskytovdte ponika
v podnikatéskom zamere

Vyhody a nevyhody pre prijemcu franchisingovej zmlwy

Franchisingovy systém sa da vytv@ispdsobmi:

- roz8irt’ stBasny P pomocou franchisingovej metddy

- vytvorit’ P vhodny na franchising
Vyhodou jeZe prijemca ostdva sam a budet' reaninentny zaujem o to, aby P preferoval, prebatavy
podnikat&sky zamer.

Pri rozhodovani o vhodnosti firmy na franchisinglia zvazicely rad kritérii:
- koncepcia musi hyoverena a Uspesna
- podniky by mali mé vyrazny imidz
- dany systém a metdda musia’lsghopné Uspesného prechodu v ekonomicky rozuntasm
- finanéné V z prevadzky franchisingovej firmy musia’lostaténé
- poskytovaté franchisingu musi dosiahtiz poplatkov od prijemcu dosté&tee primerany zisk

Hlavna franchisingovA zmluva - je obchodnad dohoda medzi poskytoVate a subposkytovatem
franchisingu, pokikide o:

- zavedenie systému poskytovates cid’ovej oblasti

- hodnotenie Zivotaschopnosti tohto systému Viasiej oblasti

- vybavenie subposkytovd® potrebami na to, aby sa mohol t'staoskytovatéom franchisingu

v cielovej oblasti
- plan rastu franchisingového systému \Joiej oblasti
- komplexné sluzby subprijemcom v ieej oblasti



Hlavné zasady franchisingovej zmluvy:

poskytovanie prav - franchisingové poplatky
teritorium - devizové predpisy
exkluzivita - platenie dani

plan vykonov - Skolenie

predaj firmy

obchodné znamky, priemyselné vzory, know-how, odoiéaznaky

DOKUMENTARNE PLATBY
a) dokumentarny akreditiv

pouZiva sa ako Uverovy nastroj, a ako prostriedokealizaciu platieb v ZO.
funkcie:
1. zabezpgenie Uhrady pre exportéra
2. platobna funkcia
3. zabezp&nie dodavky tovaru pre importéra
4. averové funkcia
postup: * prikazca (importér) Ziada banku, aby olsoakreditiv; * vystavujica banka (banka
importéra) otvara akreditiv na prikaz importéra;exportér (beneficient) poZaduje otvorenie
akreditivu vo svoj prospech; * zahranmd banka (banka exportéra) sa zapajapod’a spbsobu
zapojenia rozoznavamavizujuca bankapotvrdzujuca bankajyplacajaca banka.
zékladné druhytd odvolatény
O neodvolatény

Spbsoby plnenia z akreditivu

platenim na videnie
odloZenym platenim
akceptaciou
negociaciou
zmieSanou platbou

Nalezitosti akreditivu:

presny nazov a adresu predavajuceho (beneficienta)
presny nazov a adresu kupujuceho (prikazcu)
akreditivnu sumu v prislusnej mene

druh akreditivneho zavéazku banky

oznaenie spbsobu platenia

strieny a presny opis T a mnozstvo

presné vymedzenie predpisanych dokumentov
lehotu splatnosti akreditivu

Udaj, v ktorej banke je akreditiv pouZite

dokumentarne inkaso
vyuZiva sa najma zo strany importérov, lebo neviemaeiné prostriedky a je pomerne lacny.
na druhej strane exportér ziskava zaruku, Ze ilporédostane tovar ani doklady skér, ako splini
inkasny ukon.
importér nie je povinny a zaviazany pfatipreto je to pre exportéra menej vyhodné ako
dokumentarny akreditiv.
dokumentarne inkaso pri vyvoze — tri zakladné kroky
1. stanovenie inkasnych podmienok
- vyvozca uéi podmienky platenia vo svojej ponuke alebo vyjadnimi suhlas v kontrakte
s kupujacim,
2.inkasny prikaz a odoslanie dokumentu
- vyvozca odovzda tovar dopravcovi a dispoziciuzaldranéna banka; stasne vsetky
dokumenty tykajuce sa tovaru odovzda svojej banik&asnym prikazom; banka posle
dokumenty zahratmej banke, teda importérovi,
3. predloZenie dokumentov a Uhrada
- banka importéra upovedomi svojho klienta (impaitéze prisli dokumenty a podmienky, za
ktorych ich vyda; ak ich importér spini, mézeimin/ol'ne disponovg banka importéra
zaplati banke exportéra.



Inkasny prikaz obsahuje nasledujluce Udaje:
- adresa trasata
- nazov a adresu inkasnej banky
- platobna podmienky
- dokumenty
- zvlaStne poznamky
- podporna adresu
- odmeny a poplatky
- podpis
- inkasnd sumu a meno

Banka m6Ze vydalokumenty importérovi:eproti zaplateniu (D/P)
- oproti akceptécii (D/A)
- za inych podmienok

Platobné karty
Moderny platobny nastroj z platu, ktory je fiadmedz. noriem deny opravnenému drZitevi na
bezhotovostné platby a vyber hotovosti.

Nalezitosti platobnych kariet
Na prednej strane:
- vydavaté platobnej karty
-k akému systému platobnych kariet dan& karta patri
- platnos karty
- (islo karty
- obdobie platnosti platobnej karty
- meno drzitéa platobnej karty
Na zadnej strane platobnej karty su:
- magneticky prdzok — médium udajowenych na elektronické transakcie
- podpisovy vzor

Klasifikacia platobnych kariet

poda vydavatéa — bankové, nebankové

poda spésobu ztiovania transakcie- charge card, credit card, debet card

poda spésobu pouZitia platobné, bankomatove, Sekové 2ad) predplatné, definované platby
pod'a rozsahu pouziteosti

pouZité’né v systéme ich vydavéite

pouZziténé v ramci 1 Statu

pouzitd’né medzinarodne

poda druhu zaznamu na kartleaserovégipové, s reliéfnym a s magnetickym zaznamom
pod’a segmentov trhu, Urovne a rozsahu sluzieb s miajesych:

zakladné

- Specializované

- prestizne

- vyberové

PhwhE

'_CD_O‘I'

Elektronicka penazenka )
Je tocipova karta so zdznamom o fik@ej sume, ktord mozno Specialne @ pomocou Specialnych
termindlov alebo z inej elektronickejimenky.



