1. Vyvoj zahrani¢ného obchodu SR a jeho problémy

1948 — v Ceskoslovensku bol zo3tatneny cely zahrani¢ny obchod

ZoStatnenim zahrani¢ného obchodu sa vytvoril monopol v oblasti zahranicného obchodu. Statom
urcené subjekty mohli uskutociiovat’ vyvozni a dovozni ¢innost’.

1953 — boli zriadené podniky zahrani¢ného obchodu (PZO). Boli to samostatné pravnické osoby, Stat
nerucil za ich ekonomicku podnikatel'sku ¢innost’ a ony nerucili za zavazky Statu.

Vytvorenim monopolu zahranicného obchodu doSlo k oddeleniu vyroby a vnitorného obchodu od
zahrani¢ného trhu. Vyrobné podniky uplne stratili kontakty so svetovymi trhmi, ¢o malo negativne
dosledky.

polovica 60. rokov — dochadza k d’alSej reorganizacii PZO. Niektoré podniky sa pretransformovali na
a.s. so spoluti¢astou vyrobnych podnikov. Vyhodou bolo, Ze sa vyrobné podniky zucastfiovali na
obchodnych rokovaniach so zahrani¢nymi partnermi, cestovali na medzinarodné vystavy a pod. Tato
nova organiza¢na Struktura umoznila lepSie prepojenie domacej vyroby so zahrani¢nymi odberatel'mi.

koniec 60. rokov — monopol v oblasti zahrani¢ného obchodu bol naruSeny, pretoZze povolenie
podnikat’ v zahranic¢i ziskavaju vyrobné i obchodné podniky

1989 — dochadza Kk liberalizacii zahrani¢noobchodnej ¢innosti. Skoro 150 organizacii ziskalo suhlas
vykonévat’ trvalé zahrani¢noobchodnu c¢innost’ a 84 organizacii dostalo docasné povolenie vykondvat
tuto ¢innost’ na dobu urcitu.

1990 — boli stanovené isté podmienky na ziskanie povolenia v oblasti podnikania so zahrani¢im:
- pravnické osoby — zloZenie kaucie vo vyske 100 000 K¢s
- fyzické osoby 20 000 K¢s

1991 — situacia sa nad’alej zjednoduSuje, pre subjekty sa stacilo zapisat’ do podnikového registra, a tym
mohli podnikat’ v zahrani¢noobchodnej oblasti

1993 — 1998
- vyvoz tovaru ma stupajicu tendenciu
- dochéadza k nérastu schodku obchodnej bilancie (rok 1998 82,7 mld.), ¢o zatazuje platobnu
bilanciu a posobi na kurz slovenskej koruny

Schodok obchodnej bilancie je spdsobeny viacerymi vnutornymi a vonkaj$imi faktormi.

Vnutorné faktory:

1.narast domécej spotreby o 17 az 20% (vyrobené produkty sa spotrebovali doma) — znizenie
vyvozu — bankrot a nejasnosti vyroby niekol’kych rozhodujtcich strojarenskych firiem

2.nizka exportnd vykonnost’ eSte fungujucich strojarenskych firiem

Vonkajsie faktory:

situdcia na trhoch vyspelych statov — produkty sa predavali tazsie

1.objavuju sa priznaky svetovej krizy v hutnickych komoditach

2.objavuju sa novi exportéri z byvalého ZSSR a inych krajin na svetovych trhoch s hutnickym
tovarom



1997 — koncom roka sa zacali prejavovat’ opatrenia vlady na podporu exportu (aplikacia dovoznej
prirazky, sprisnenie a uplatnenie certifikatu, stanovenia dovoznych kvot na niektoré potravinarske
a pol'nohospodarske vyrobky). Tieto opatrenia posobili na itlm dovozu, pozitivne ovplyvnili obchodni
bilanciu a vytvorili priestor na predaj domacej produkcie. Obmedzovanie dovozu je signalom
nedostatocnej exportnej vykonnosti, ukazuje zaostalost’ vyroby, nespravnu strukturu vyrobnych podnikov
1 celého narodného hospodarstva SR. Rovnako obmedzovanie dovozu modernej vyspelej technologie
vramci  technicko-inovaéného  rozvoja  brzdi podmienky na rast produktivity  prace
a konkurencieschopnost’ v buducnosti.

A B Zahrani¢ny obchod, jeho funkcie, ilohy, vyznam

Cim je krajina hospodarsky vyspelejsia, tym maé vicsie predpoklady zapajat’ sa do medzinarodnej del’by
prace prostrednictvom zahrani¢ného obchodu. Zapojenim krajiny do medzindrodnej del’by prace sa
roz§iruju jej vyvozné aj dovozné moznosti (dovozom sa prekonavaju bariéry domacej ekonomiky), ¢o sa
prejavi v uspore narodnej prace, v hospodarskom raste.

Dnes uz takmer kazda krajina zavisi od medzinarodnej delby prace, ¢o sa prejavuje v Specializacii
(znizovanie sortimentu vyroby; rozSirovanie sortimentu spotreby vyvolava zvySovanie dovozu)
a kooperacii vyroby. Medzinarodny obchod je vysledkom medzindrodnej delby prace. Rozsah
zapojenia krajiny do medzinarodnej del’by prace zavisi od prirodnych, historickych, technickych,
ekonomickych (vybavenosti krajiny vyrobnymi faktormi — praca, pdda, kapitdl) aj politickych
podmienok. Cim dalej, tym viac st krajiny od seba ckonomicky zavislé. Vzijomna ekonomické
spolupraca krajin vyustuje do ekonomickej interdependencie.

Podstatou ekonomickej interdependencie je vzajomna zavislost’ Statov od ekonomickej spoluprace.
Dalsim dosledkom medzinarodnej del’by prace je integracia.

Medzinarodna ekonomicka integracia. — proces postupného vzajomného prepojenia,
prisposobovania a zblizovania jednotlivych narodnych ekonomik, ich ekonomickych Struktur, proces
prehlbovania zavislosti medzi nimi a postupnej transformacie narodnych ekonomickych Struktiar na novu
ekonomicku Struktiru vznikajuceho regionalneho hospodarskeho komplexu.

Medzinarodny obchod — zahfiia medzinarodni vymenu tovarov a sluzieb medzi skupinou krajin v ramci
medzinarodného zoskupenia. Ma nezastupiteI'né miesto pri rozSirovani spotrebnych moznosti krajin,
pretoze umoziiuje krajine spotrebovat’ viac tovaru, ako by spotrebovala v situdcii, keby boli hranice
uzavreté. Prinos je v tom, Ze umoznuje rozsirit' sortiment spotreby o statky, ktoré krajina z roznych
dovodov nie je schopnad vyrobit’.

Zahrani¢ny obchod - jeden zo spdsobov zapojenia narodného hospodarstva jednej krajiny do
medzinarodnej del'by prace s inymi krajinami. Je sucast’ou narodného reprodukcéného procesu, pricom ma
pomerne samostatné postavenie.

Zahrani¢no-hospodarska politika Statu — je sucast'ou hospodarskej politiky $tatu a tvori sithrn zasad
a opatreni, ktorymi $tat usmernuje oblast’ zahranicného obchodu.

Rozsah a uroven zapojenia krajiny do medzinarodnej del'by prace zavisi od:
- vel’kosti domaceho trhu

- vyrobnych moznosti priemyselnych aj pol'nohospodarskych firiem

- prirodného bohatstva, klimatickych podmienok

- inych skuto¢nosti (geograficka poloha, politicka situacia)



V zahrani¢no-obchodnej politike sa mozu ciele dosiahnut’ formou protekcionizmu alebo liberalizmu.
Protekcionizmus — podpora domacej vyroby a jej vyvozu.

Liberalizmus — zasada slobodného obchodovania a znamena nezasahovanie $tatu do trhovych vztahov
a odstranovanie vSetkych prekazok v oblasti vyvozu aj dovozu.

V sucasnosti Statistika ¢leni obchod na dve hlavné kategorie:
- Maloobchod
- Vel'koobchod

Zakladné funkcie zahrani¢ného obchodu

- Transformacna funkcia — vplyv zahrani¢ného obchodu na utvaranie stavu narodnej ekonomickej
rovnovahy. Podstatou je transformacia Struktiry domacej produkcie na Struktiru ziaducu v oblasti
pouzitia na vyrobnu i osobnu spotrebu.

- Rastova funkcia - ide o naplnenie hladiska ,,ekonomie ¢asu“ vysledkom uspory prace pri
zapojeni do medzinarodnej del'by prace. Export zaroven vyrazne ovplyviiuje domécu vyrobu a jej
$pecializaciu.

- Bariéra rastu domacej ekonomiky - tieto nazory vychddzaju zhospodarskej zaostalosti
rozvojovych krajin. Silné zahrani¢né firmy (krajiny) vyvozom do takychto krajin sa stidvaju
brzdou rozvoja domadcej priemyselnej vyroby. Zahrani¢ny obchod (import) sa stdva brzdou
rozvoja domacej vyroby, znizuje narodny produkt. Odbornici su za protekcionistické opatrenia az
dovtedy, kym priemyselné odvetvia hospodarsky zaostalych krajin nie st na takej urovni, aby
mohli konkurovat’ zahrani¢cnym firmédm na domécom trhu, ato dovtedy, kym domaca vyroba
nedosiahne ,,zrelost™ (konkurenént schopnost’).

Intenzita zahrani¢ného obchodu - suvisi ‘avyvojom aturoviiou hrubého domdaceho produktu.

Ekonomicky vyspelejSie krajiny sa zapdjaju intenzivnejSie do zahrani¢no-obchodnych vztahov a krajiny,

kde hruby domaci produkt je niz§i sa zapajaji menej intenzivne. Vyjadruje stupeni otvorenosti krajiny

v oblasti vonkajsich ekonomickych vzt'ahov.

Intenzitu zahrani¢ného obchodu mézeme vyjadrit’:
- podielom vyvozu na HDP (ukazovatel konkurencieschopnosti krajiny, jej technickej urovne,
ukazuje uroven pridanej hodnoty v prislusnej krajine)
- objemom vyvozu v USD na obyvatel’a (charakterizuje vnaitornu Strukturu ekonomiky, sved¢i tiez
o kvalifikacnej Strukture obyvatel'stva)



C Komoditna a teritorialna Struktara ZO
Teritorialna $truktara zahraniéného obchodu SR

Teritoridlna orientdcia zahrani¢ného obchodu kazdej krajiny je vlastne vysledkom mnohych cinitel'ov
(prirodné podmienky, surovinové a energetické moznosti, nedostatok domaceho kapitalu atd’.)

V teritorialnej orientécii si zahrnuté kratkodobé i vyhl'adové ciele domacej ekonomiky, ale aj ambicie
smerovania hospodarskych spolocenskych 1 politicko-vojenskych zaujmov.

1989 70% vyvozu smerovalo do krajin RVHP
14% do rozvojovych krajin
16% do rozvinutych krajin
2000 90% do EU

Komoditna §truktira zahraniéného obchodu SR

Transformacia slovenskej ekonomiky na trhovi do zna¢nej miery poznacila vyrobu vo viacerych
odvetviach narodného hospodarstva. Strukturalne zmeny sa najviac tykaji strojarenskych podnikov,
Specialnej vyroby atd’. Prave v pripade tychto komodit doslo k zna¢nému znizeniu vyvozu a zvySeniu
dovozu. V SR badat’ tendenciu dominancie dovozu nad vyvozom a z toho plynuci deficit zahrani¢ného
obchodu. Osobitnou kapitolou sloven. zahr. obchodu st agroprodukty, pretoze sa podiel'aji na deficite vo
vyske 20,3 mld. Sk. Dlhodoby rozvoj exportnej vykonnosti musi byt’ zalozeny prednostne na zvySovani
pridanej hodnoty exportnej produkcie.



2 Vyznam zvlastnych a osobitnych druhov z-o operacii pri zapajani SR do medz.
del’by prace

Osobitné druhy zahrani¢noobchodnych operacii

Predstavuju kombinaciu vyvozu a dovozu v ramci jedného obchodného pripadu.
Zvlastnostou je: vo vac¢sine pripadov neprekracuju hranice krajiny;
v praxi sa vyskytuju v rozliénych forméch a ¢asto sa jednotlivé formy
kombinuju

delenie:
- vymenné obchody
- viazané obchody
- ostatné druhy operacii v zahraniénom obchode

Vymenné obchody

a, kompenzacie — bezdevizova vymena tovaru za tovar

kompenzdcia v sebe — vyvozca je zaroven aj dovozcom v obidvoch krajinach, dvaja partneri

trianglova — z0Castiiuju sa na nej vyvozcovia a dovozcovia z 3 krajin, teda 3 partneri; vyuziva sa
v pripadoch, ked” obchodu brania prisne devizové predpisy alebo ked je medzi 2 krajinami
nevyrovnana obchodné bilancia. Zapojenim tretej krajiny moze obchod pokracovat’; uskutocni sa
sprostredkovane tak, ze zavdzok vyrovna tretia krajina.

globdlna — viaceri partneri

b, barter — obchodna operacia dohodnuta na vladnej alebo rezortnej Grovni; vymena tovaru
za tovar medzi exportérom a importérom na zaklade jedinej zmluvy; v ramci barterového
obchodu sa neuskutocniuje penazny tok

Viazané obchody

a, protinakupy = vizby
Dovozca je ochotny doviest’ tovar pod podmienkou, ze tento zahrani¢ny partner pristipi
na zavédzok odobrat’ urcity tovar od vyvozcu, a to do istej dohodnutej vysky z hodnoty
kontraktu.
protindkupy s prirodzenou vizbou
protindkupy s neprirodzenou vizbou

b, ramcové obchody
uzatvaraju sa z dovodu, ze v Case uzatvarania dohody nie si zname vSetky okolnosti
ide o predbeznu dohodu niekol'kych subjektov o vymene urcitého tovaru
vyhodou je, ze zucastnené subjekty maji nejakt istotu, ze obchod uzatvoria
obsahuju bezné kupne zmluvy, rdmcové obchody a d’al§ie zmluvy
za kazdu stranu vystupuju koordinatori obchodu
zvlastnost'ou je, Ze jednotlivé zmluvy si dohodnu partneri priamo medzi sebou

¢, junktimové obchody
Vyuzivajua sa vtedy, ked’ jedna z partnerskych krajin ma vysoké pohl'adavky voci partner-
skej krajine, a preto sa snazi obmedzit’ vyvoz a zvysit dovoz.
Junktimové obchody sa zmluvne zabezpecuju junktimovymi zmluvami.

d, recipro¢né obchody
vyvoz urcitého tovaru je povoleny len protiodberom iné¢ho druhu tovaru



e, buy-back
Podstata je v tom, ze pre odberatel'a zabezpecuje strojové vybavenie, technologiu bez
naroku na pohotové finan¢né zdroje. Dodavatel’ strojov a zariadeni su¢asne so zmluvou
o dodani strojov uzatvara druhu zmluvu o odkupeni vyrobkov vyrabanych na tychto
strojoch. Takymto sposobom moéze byt uhradena celé cast’ hodnoty dodavok.

f, reexport
Na reexporte sa zucastiiuju obyc¢ajne objekty z 3 krajin:
- vyvazajuci subjekt
- reexportujuci subjekt
- odberatel'sky subjekt

Vyuziva sa na prekondvanie obchodnopolitickych prekazok napr. pri uplatiiovani diskriminacie ciel na
tovar z urcitej krajiny alebo na kompenzovanie vlastnych vyvoznych dodavok tovaru do zahranicia.

formy:
priamy — tovar sa vyvaza priamo z krajiny vyvozcu do krajiny urCenia bez toho, aby prekrocil
hranice Statu reexportéra
nepriamy — tovar sa nakupi v krajine vyvozcu A, importuje sa do krajiny reexportéra B a odtial’ do
krajiny odberatel'a C

v oficidlnej podobe
v skrytej podobe

Ostatné druhy operacii v zahraniénom obchode

InZiniering
konzultacie a poradenstvo
enginieringové¢ firmy — ich hlavnou napliiou je vypracovanie verejnych sut'azi — tendrov pre investorov

Vyrobné podielnictvo
Predstavuje kapitdlova ucast na vyrobe v zahrani¢i. Urcité subjekty poskytnu tver na dlhy cas asu
ochotné odoberat’ produkciu ako platby za poskytnuta pézicku.

ZusPacht’ovaci styk

Je uprava urcitého tovaru v zahrani¢i za odmenu.

a, aktivny zuslacht’ovaci styk

b, pasivny zuslacht’ovaci styk

V ramci zusl'achtovacieho styku su vzt'ahy medzi partnermi upravované zmluvou o dielo.

Switchové operacie

St formou zahrani¢noobchodnych operacii, prostrednictvom ktorych ziskavame urcity typ deviz. Podstata
je v tom, ze za nevymenite'ni menu sa ziskava vymenitel'nd. Zacastnené strany maju odliSnii motivaciu
ucasti. Napr. jeden chce kupit’ a nemé vhodnu devizu, druhy chce predat’ a nemé partnera, ktory by vedel
zaplatit’ tvrdou menou. Switcher ma pristup k niektorym typom deviz, pouzije ich a realizuje ich bud’
priamo alebo nepriamo (reexport). Switcher zaplati doddvatel'ovi v inej mene ako inkasuje od kone¢ného
odberatel’a.

Delenie podl'a ucelu a podl'a zucastnenych stran:
- vyvozné
- dovozné
- tovarové
- devizové



- aller-retour
dalSie typy switchov znamenaji vymenu vymenitelnych mien za nevymenitelné, nevymenitelné sa
vymienaju za ini nevymeniteI'ni menu a nakoniec sa tato nevymenitelnd mena vymeni za vymenitel'na

Swapové operacie

Ide o medzibankovu operaciu, v ktorej sa riesi prechodny nedostatok urcitého typu deviz. Banka kupuje
s okamzitym dodanim vol'nu devizu, ktori potrebuje na uskuto¢nenie thrady do zahranicia za ini vol'na
devizu, ktoru ma v okamihu operécie v dostatoénom mnozstve. Ide o vymenu na isty ¢as, potom si tie isté
devizi banky navzajom vratia.

DEBT EQUITY - swap
Zvlastna swapova operacia, pomocou ktorej sa mobilizuje Statny tver. Zahrani¢né banky predavaju svoje
pohl'adavky v konvertibilnych menach tym firmam, ktoré zamyslaja investovat’ v dlznickej krajine.

Deblokacie
Odpredaj alebo ina forma likvidéacie naSich pohl'addvok v zahranici.

Burzové obchody
Burza — miesto, na ktorom sa periodicky alebo trvale sustred’uje ponuka a dopyt po tovare hromadného
charakteru. Burzovy tovar nemusi byt fyzicky pritomny.

Delenie podl'a toho, s akym tovarom sa na burze obchoduje:

finanéné — obchodovanie najmé s CP (Seky, zmenky, obligacie, akcie konosamenty)

tovarové — obchodovanie s jednym alebo niekol’kymi druhmi tovarov (kava, cukor, ¢aj, vina, zemiaky,
bavlna, kaucuk, korenie, pSenica, kukurica, miso, kakao)

Specidlne — predavaju sa napr. lodné priestory (Londyn, New York, Rotterdam)

Na burzach sa obchoduje nepriamo, prostrednictvom burzovych maklérov a brokerov.

Ucastnici na burze:

spolocnosti, ktorych cenné papiere su kotované
investori (kupujuci)

sprostredkovatelia (makléri)

Burzu riadi burzova sprava, ktora ju zastupuje navonok.
Na burze sa uskuto¢iuju:

terminované obchody

prolongacné obchody

prémiové obchody

dontové obchody

Aukcie

Specificka forma trhu, na ktorom sa vo vopred stanovenom &ase a na vopred uréenom mieste ststred’uje
ponuka a dopyt po konkrétnom fyzickom tovare.

Tovarové aukcie — kupujuci maju moznost’ tovar si vopred fyzicky pozriet

Aukény predaj — postupuje sa od najnizsej vyvolanej ceny, ktord sa postupne zvysuje. Tovar sa preda
tomu, kto ponukne najvyssiu cenu.

Holandskda aukcia — predaj zacina vysokou vyvolavacou cenou, ktord sa postupne znizuje, pricom tovar
ziska ten, kto prvy akceptuje prave vyhlasenu cenu.

Na aukcidch sa predavaju tovary ako su kdva, vina, kozusiny, dobytok, umelecké predmety.

Aukcie organizuju Specializované firmy, pristavné a mestské spravy. Medzinarodné aukcie sa organizuju
raz az Styrikrat ro¢ne vo vSetkych obchodnych strediskdch. Zndme aukéné miesta vo svete Londyn, New
York, Amsterdam, Petrohrad.



Licencie a know-how

Ide o obchod s priemyselnymi pravami, technickymi a vyrobnymi poznatkami a skusenost’a-mi; obchod
s nehmotnym alebo neviditelnym tovarom. Vlastnik tychto prav inym subjektom (nadobudatel'om
licencie) povoluje vyuzivat' tieto prava podl'a podmienok stanovenych v zmluve. Za pouzivanie tychto
prav nadobudatel’ licencie plati licencné poplatky. Predmetom licenénych obchodov st patenty, vynalezy,
chranené vzory, ochranné znamky. Firma pristupuje k predaju vtedy, ak ich sama nie je schopna zavadzat’
do praxe (pre nedostatok financii) alebo vlastny trh je nasyteny; v zahranici existuji prekazky braniace
priamemu predaju.

Delenie z hl'adiska vplyvu na platobnu bilanciu krajiny:
aktivna licencia — v krajine poskytovatel’a licencie vznika devizovy vydavok
pasivna licencia — pre tuzemsku krajinu vznika devizovy vydavok
Delenie na zaklade rozsahu nadobudnutych prav:
vyluény nadobudatel — jediny opravneny uzivatel’ licencie na zmluvnom tizemi
nevylucnad licencia — poskytuje pravo vyuzivania viacerym subjektom
sublicencia — nadobudatel’ so sthlasom poskytovatela mdze preniest’ licencné pravo na treti
subjekt

Licencné zmluvy sa uzatvéaraju na obdobie 3-5 rokov. Cena za poskytovanie licencie do zahranic¢ia sa
pohybuje okolo 25 az 45% zo zisku dosiahnutého pocas trvania licen¢nej zmluvy.

Verejna sut’az - TENDER

Pri nékupe strojov a dovoze investicnych celkov, pri obstardvani tovarov, sluzieb a verejnych prac
platenych z verejnych prostriedkov alebo z prostriedkov §tatneho rozpoctu su obstaravatelia povinni
vypisat’ verejni obchodni sutaz. Verejna sutaz sa vyhlasuje v obchodnom vestniku Slovenskej
republiky. VypiSu sa podmienky sut’aze, ponuky vratane cien. Na tychto sutaziach sa mozu zucastnit’ aj
zahrani¢né subjekty.

A Dokumentarne platby

Platby suvisiace s inkasom alebo akreditivom sa nazyvaju dokumentarne alebo zaistené platby.
Vsetky ostatné su nedokumentdrne, nezaistené alebo hladké platby. Ich realizaciou sa na rozdiel od
platieb pri inkase alebo akreditive nespdjaju ziadne osobitné podmienky, ako je napr. predlozenie istych
dokumentov.

Speciﬁcké vyhody dokumentarneho inkasa a dokumentarneho akreditivu

Dokumentarny akreditiv:

* moZe sa pouzit’ na poistenie platby v ktorejkol'vek krajine,

* dohodnut4 suma musi byt k dispozicii v prvom §tadiu

e pruznost’ lehoty platby bez narusenia zabezpecenia,

* je vhodny ako prostriedok pri kratkodobom financovani,

e rychlost’ a moznost’ predévajuceho ponuknut’ priaznivy rabat,

* vynimocne vysoky stupei legalneho zabezpecenia po celom svete.

Dokumentarne inkaso:

e thrada je spravidla rychlejsie ako v pripade otvoreného uctu,

* predavajice méze vyzaduje oficidlne potvrdenie o neplateni (protest),

* moznost pruznosti pre predavajuceho, ako aj kupujuceho vyplyva z malého poctu formalnych
poziadaviek,

* nizke naklady.




Dokumentarny akreditiv

Dokumentarny akreditiv sa vystavuje na ziadost’ klienta a predstavuje pisomny zaviazok banky, ze
poskytne tretej osobe urcité plnenie, ak budu do istého akreditivom predpisaného casu splnené
podmienky stanovené v akreditive. Pre importéra je najvyhodnejSia situacia, ked plati az po prevzati
tovaru, a najmenej vyhodna, ak plati vopred — este pred dodani tovaru. Na rozdiel od platby vopred, pri
ktorej vSetky rizika nesie kupujtci, akreditiv zabezpecuje obe strany. Importér vS§ak moze niest’ naklady
spojené s akreditivom, a preto tdto podmienka je vacsinou bezna vtedy, ak pozicia predavajuceho na trhu
je silnejsia, a teda predavajuci ma moznost’ vybrat’ si pre neho najbezpecnejsiu platobnti podmienku.

ucastnici:

prikazca - Ziada o vystavenie akreditivu (importér)

vystavujica banka - banka otvarajuca akreditiv (banka importéra)

avizujica banka — banka ktord oznamuje beneficientovi otvorenie akreditivu (banka exportéra)
beneficient — preddvajuci alebo exportér, ktory pozaduje od importéra otvorenie akreditivu na
zabezpecenie platby

vid’ obr. kniha ZOO str. 135

Vyznam dokumentarneho akreditivu

Hlavnym cielom dokumentéarneho akreditivu je zabezpecit’:

predavajucemu - zaplatenie tovaru, ak splni vSetky podmienky predpisané akreditivom,
kupujucemu — Ze vyplata bude vykonana az po splneni podmienok predpisanych akreditivom.

Podla rozsahu pravnej zodpovednosti banky voci beneficientovi pozndame:
akreditiv_odvolatelny (banka mé& pravo kedykol'vek zmenit' alebo anulovat akreditiv — preto je
zriedkavy),
akreditiv neodvolatelny — nim sa otvarajiica banka neodvolatel'ne zavizuje, Ze splni svoje zavizky, ak
beneficient splni podmienky akreditivu.

Delenie akreditivov z hladiska pouZitia prostriedkov na ich otvorenie:

akreditiv z vlastnych zdrojov prikazcu

akreditiv z iverovych zdrojov - prikazca zabezpeci financné prostriedky na krytie akreditivu formou
uveru.

Sposoby plnenia z akreditivu:

- platenie na videnie ide o akreditiv vyplatitelny okamzite pri predloZzeni dokumentov a zmenka sa zda
byt zbyto¢nd, ale je ju nutné predlozit, ak to pozaduje akreditiv. objavuje sa
v anglo-americkej oblasti (vista akreditiv, akreditiv by payment, at sight akreditiv)

- odlozené platenie (by deferrred payment) Ide v podstate o dodavatel'sky uver, v akreditive je uvedené,
ze ak budu splnené podmienky, banka uskuto¢ni uhradu 30,60,90 dni od faktury,
prezentéacie dokladov, ddtumu odoslania faktary

- akceptacia banka preberie dokumenty od exportéra a nekredituje opravnencého finanénym krytim, ale

akceptuje zmenku

- negocidcia teda odkupenie zmeniek a/alebo dokumentov vystavenych beneficientom podla

akreditivnych podmienok na banku v akreditive

- zmieSana platba kombinacia dvoch alebo viacerych skor uvedenych spdsobov

- nepotvrdeny akreditiv su akreditivy vystavujicej banky, ktoré druhd banka beneficientovi len avizuje.

Avizujuca banka nevstupuje do pravneho zaviazku
- potvrdeny akreditiv je akreditiv neodvolatel'ny, ktory druhd banka potvrdi beneficientovi na zaklade
prikazu vystavujuce banky. Druha banka je potom rovnako zodpovedna ako banka
vystavujica. Potvrdzujiica banka by mala svoj zavdzok splnit’ aj v pripade, Ze
vystavujica banka nie je schopna svoj zavdzok splnit’.

- akreditiv domicilovany ak banka otvérajica akreditiv zmocni ini banku, aby na podklade akreditivu

uskutocnila vyplatu negociéaciu alebo akceptaciu zmenky




- revolvingovy akreditiv je taky, ktory po vyCerpani nezanikd, ale automaticky sa obnovuje za podmienok,
ktoré su v iom stanovené. Vel'mi ¢asto sa pouziva pri viacndsobnych dodavkach

- stand-by akreditiv nahradza bankovu zaruku. OdliSuje sa tym, ze beneficientom nie je predavajici, ale

kupujuci a k jeho pouzitiu dochddza v pripade nedostatkov.

- remburzny akreditiv je taky, pri ktorom sa neuskutocCiiuje hotovostné platenie, ale banka akceptuje

zmenku na zéklade prikazu prikazujicej banky, vystavenu na iiu beneficientom.

- back-to-back akreditiv je zvlastny druh akreditivu, ktory sa niekedy pouziva pri financovani nepriamych
obchodov. Je obdobou prevoditelného akreditivu, na rozdiel od neho vSak
predstavuje dva samostatné akreditivy. Vyhodou je, Ze prostrednik ako
beneficient prvého akreditivu nemusi viazat' vlastné financné prostriedky pri
ziadosti o otvorenie akreditivu v prospech povodného dodéavatel’a

- akreditiv s cervenou a zelenou doloZkou sa vyskytuje hlavne pri obchodoch s Juznou Afrikou,

Australiou, Novym Z¢landom pri transakciach tykajtcich sa
predaja viny. Ide vlastne o poskytnutie zalohy, ktora ma
sluzit na financovanie prepravy, uskladnenie a balenie
tovaru. Zalohu poskytuje banka v krajine beneficienta na
zaklade zmocnenia banky otvarajicej akreditiv proti
predlozeniu skladového listu a poistovacich dokladov.

U nés sa bankovym akreditivom zaobera Obchodny zékonnik v oddiely XX, vo svete je platnd dohoda
z Pariza z roku 1926 pod ndzvom Jednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentarne akreditivy (JZP).

Dokumentarne inkaso

Predstavuje nakladanie bank s dokumentmi podla prijatych inStrukcii. Je jednou z hlavnych
foriem medzinarodného platobného styku pri operaciach v zahranicnom obchode. Zaplatenie alebo iné
vzajomné plnenie je podmienkou k vydaniu dokladov na tovar.

V pripade vyvozu do zahraniCia ide o vyvozne (exportné) dokumentirne inkaso apri dovoze zo
zahranicCia o tzv. dovozné (importné) dokumentéarne inkaso.

Vyznam exportného dokumentarneho inkasa pre vyvozcu spociva v tom, ze dispozicia s tovarom,
pri zachovani prislusnych nalezitosti, je zaistend az do vydania dispozi¢nych dokumentov, resp.
uvolnenia tovaru.

Nevyhodou je, Ze prevzatie a zaplatenie tovaru nie je zabezpecené a odmietnutim dokumentov, ¢i

tovaru mézu vzniknut’ znacné vylohy (skladné, poistné, popripade aj predaj na verejnej drazbe).
Obchodni partneri v zahrani¢nom obchode (vyvozca a dovozca) nesu vel'ké rizikd. Importér v tom, ze
napriek vykonanej platbe nedostane tovar, pripadne dostane tovar, ktory nezodpoveda uzavretej zmluve
(napr. kvalitou). Exportér nemd istotu ¢i mu importér za dodany tovar riadne zaplati. Z hladiska
importéra je najvyhodnejSia odloZzena platba, avSak pre exportéra je to platba eSte pred uskutoCnenim
dodavky tovaru.

Dokumentarne inkaso spociva na prikaze exportéra svojej banke, aby vydala importérovi urcité
dokumenty proti zaplateniu urcitej petiaznej sumy, alebo proti inému plneniu.

Dokumenty, ktoré sa tu pouzivaji:
Finan¢né

- zmenka

- bankovy Sek

- bankova garancia

Obchodné:

- obchodna faktara

- dopravné dokumenty

- dispozi¢né dokumenty

- r0zne certifikaty

- kontrolné a preberacie protokoly



Banka méze vydat’ dokumenty importérovi

- oproti zaplateniu (D/P) tymto inStrumentom je zaistené, ze predkladajuca banka vyda odberatel'ovi
dokumenty iba oproti okamzitému zaplateniu v prospech uctu dodavatel’a

- oproti akceptacii (D/A) tymto inStrumentom je zaistené, ze predkladajuca banka vyda odberatelovi
dokumenty iba oproti prijatiu zmenky, resp. vystaveniu vlastnej zmenky
(zmenkovy, dodavatel'sky uver)

- za inych podmienok Ciastocné platenie a akcept zmenky, vymena za iné dokumenty pri protinakupe...

Jednotné pravidla pre inkasa (JPI) z roku 1995

Exportné dokumentdrne inkaso predstavuje formu styku so zahrani¢im, pri ktorej je vydanie dokumentov
a teda aj tovaru viazané zaplatenim, akceptaciou zmenky alebo splnenim inych podmienok.
Skladé sa z troch krokov:

- stanovenie inkasnych podmienok

- inkasny prikaz a odoslanie dokumentov

- predlozenie dokumentov a thrada

Importné dokumentdrne inkaso predstavuje nakladanie banky s dokumentmi na zdklade prijatych
inStrukcii zahranicného prikazcu na ucel zaplatenia, obstarania akceptu alebo vydania dokumentov na
podklade inych podmienok.

Uvol'nenie dokumentov:

* oproti zaplateniu (D/P)

* oproti akceptacii (D/A)

* oproti Ciastocnej platby a akceptdcii zmenky

* vwmenou za iné dokumenty

* proti inému inkasnému ukonu (platobny prislub)

Elektronické inkasa a akreditivy su asi to isté len v zjednoduSenej elektronickej podobe. Pravna tprava je
uvedena.



3. Rizika v OZO a systém icheliminacie

3 kapitola skriptd

A Definicia, ¢lenenie, druhy rizik

Riziko: moznost’ dosiahnut’ urCity vysledok, ktory sa s ur¢itou objektivnou pravdepodobnost’ou 1isi od
ciela

Clenenie rizik

Vseobecné ¢lenenia:

Podra diverzifikacie: - riziko v exporte Podl'a meratel'nosti: - meratelné

- riziko v importe - nemeratelné
Podl’a sféry posobnosti: - vSeobecné - vnutorné
- Specifické - vonkajsie

Podra pri¢in vzniku: - vady tovaru
- uradné zavady
- trh

3 zakladné skupiny

1. Komer¢né rizika
2. Politické rizika
3. Osobitné pravne a kurzové rizika

Formy komerc¢nych rizik
a, riziko trhu — riziko najdenia, ¢i nendjdenia optimalneho trhu

Riziko odbytu — moznost vzniku straty predavajuceho v dosledku nepredajnosti vyrobku na trhu
Riziko nakupu — je spojené s moznostou, Ze kupujuci neziska na trhu potrebny vyrobok
Riziko zmeny cenovych reldacii

b, riziko neprevzatia

Predstavuje nebezpecenstvo, Ze zahranicny odberatel’:

— odmietne odobrat’ dovezeny tovar — riziko neuskutoc¢nenia transferu

— Uplne zrusi objednavku — riziko zrusenia kontraktu

— modifikuje objednavku — plne alebo Ciastocne

V pripade ciastoc¢nej alebo uplnej modifikdcie sa modze stat, ze exportér nebude schopny vyhoviet
objednavke a strati kontrakt.

Toto riziko moze viest' k stratam v dosledku predaja tovaru inému odberatelovi za nizSiu cenu,
vynalozenych dopravnych nédkladov na dopravu spit’ do krajiny alebo dopravu do tretej krajiny.



¢, riziko nesplnenia dodavky, tovarové riziko

Ide o nebezpecenstvo postihujliice importéra, Zze mu predavajuci:
— tovar nedoda
— tovar doda v rozpore so zmluvou napr. v inom mnozstve, ¢ase, kvalite

Pri¢inou mozu byt vyrobné (dodavatelia nedodaji material, poruchy na vyrobnych zariadeniach) alebo
financéné tazkosti (nedostatok financnych prostriedkov na ndkup materialu, uskutocnenie dopravy),
problémy s dopravou (zdrzanie).

V pripade , Ze by firma dodala tovar, ktory nezodpovedd zmluve, obchodny partner by mohol odmietnut’
zaplatit’ a odstapit’ od zmluvy. Preto treba toto riziko minimalizovat’.

Tovarové riziko mozno znizit:
Kontrolou tovaru pred nalozenim a to kontrolou mnozstva podl'a objednavky odberatela, d’alej kontrolou
kvality.

d, riziko transportné

Toto riziko predstavuje nebezpecfenstvo, Ze tovar bude pocas prepravy poskodeny, zniceny, odcudzeny,
pripadne ddjde k zdrzaniu pri jeho preprave.
Tyka sa tak importéra ako aj exportéra.

Sposob rieSenia transportného rizika:
Poistenie prepravy (KARGO)

Poistenie dopravného prostriedku (KASKO)
Poistenie nékladu

e, riziko nezaplatenia

Predstavuje pomerne rozsiahlu oblast’ rizik pre exportéra.

Riziko nezaplatenia hrozi v pripade ked’:

— importér nemoze (platobna neschopnost’ - z ddvodu zhorSenia finan¢nej situacie nie je
schopny splnit’ svoj platobny zavidzok) alebo nechce zaplatit’ (platobnd neochota)

— importér nezaplati nacas - nedodrzanie terminu platby

— importér nechce zaplatit’ cenu, ktora je faktarovana

— platobnej neschopnosti banky importéra

Dodavatel’ moze utrpiet’ stratu aj vtedy, ked’ tovar sice este nebol odoslany, ale material bol uz naktpeny
a vyroba sa zacala.

Prevencia proti riziku z nezaplatenia:
Pred uzatvorenim kontraktu je potrebné preverit’ obchodného partnera s dérazom na jeho
likviditu
zadiZenost
dobu inkasa pohl'adavok
uhrady zavéazkov
obraty na beznom ucte
a zaroven preverit’ bonitu jeho banky.

Dalej je mozné Ziadat’ platbu vopred, ktord je pre exportéra najvyhodnejsia. Odberatel nemusi byt
ochotny zaplatit’ celych 100% fakturovanej ceny vopred, preto je vhodnejSie Ziadat’ ¢iastoéni platbu
vopred tzv. preddavok, akontaciu, ktord ma pokryt’ straty, ktoré vznikaju v pripade, Ze sa tovar bude



musiet’ predat’ inému odberatel'ovi za nizsiu cenu, d’alej v dosledku vynalozenych dopravnych nakladov
na spétnt dopravu do krajiny resp. do tretej krajiny.
Vyhoda: pri platbe vopred moze exportér okamzite vyuzivat' finan¢né prostriedky

Ind moznost’ je vyuzit’® dokumentarny akreditiv, ktory vyrazne eliminuje riziko nezaplate-nia, o
predstavuje jeho podstatni vyhodu.

Pri obchodnom styku s hospodarsky vyspelymi krajinami a v platobnom styku medzi zemepisne blizkymi
krajinami, kde sa obchodni partneri dobre poznaju, nie je potrebné zabezpecovat’ platby takym zlozitym
a nakladnym platobnym ndstrojom, akym je dokumentarny akreditiv.

Tretou moznost'ou je platba pri dodavke — platba proti odovzdaniu tovaru. Odberatel’ dostane tovar len
vtedy, ked’ zaplati.

Dalej je mozné Ziadat’ bankova zaruku, ktora zaistuje platenie v pripade neplatenia kupujtceho.

Poslednou z moznosti eliminacie tohto rizika je poistenie rizika z nezaplatenia:
poistenie dokumentarneho inkasa

poistenie insolventnosti

poistenie exportného uveru

poistenie politickych rizik (moratérium, vis major)

poskytnutie zaruky na exportny aver

Politické rizika

St rizika vzt'ahujice sa na hospodarsku alebo politicku situéciu v krajinach obchodnych partnerov.

Ide o ohrozenie zisku, v extrémnych pripadoch aj o ohrozenie existencie podniku.

Doévody vzniku vyplyvaji zo zmien v politickom okoli podniku. Naj€astejSie su to vojna, blokada, bojkot,
revolucie, Strajky, nepokoje, ob¢ianske vojny.

Eliminacia $kod zavisi aj od ekonomickej zdatnosti konkrétnej firmy.

Mikroriziko — ohrozenie jednotlivého podniku
Makroriziko — vSetky podniky st vystavené rovnakému riziku

Medzi politické riziké radime aj vymenné a transferové rizika.

Moratérium — opatrenie, ked zaplatenie a transfer dlznej sumy S$tat nepovoli v Case splatnosti
pohladavky, ale povoli len ¢iasto¢né zaplatenie, pripadne nariadi odklad platby.

Vymenné riziko — peniaze, ktoré uz importér vyplatil svojej banke, nemozno v désledku Statnych
opatreni importujtcej krajiny a v désledku nedostatku deviz vymenit’ za ziadnu cudziu menu.

Transferové riziko — peniaze vyplatené importérom banke nemozno previest do zahraniCia, pretoze
importujica krajina z hospodarskopolitickych pri¢in nechce takyto transfer povolit’.

Osobitné druhy rizik
a, kurzové rizika

spoc¢ivaju v zmenach vymennych kurzov medzi menami zmluvnych partnerov, pripadne medzi domacou
menou a tret'ou menou, v ktorej ma byt zavézok vyrovnany.

Zmeny menovych kurzov moézu mat’ kladny alebo zaporny vplyv na predpokladany vysledok, t.j.
moéze dochadzat’ ku kurzovym stratam, ale aj ku kurzovym ziskom. Toto riziko sa vztahuje na
obdobie medzi uzavretim dohody a peniaznym splnenim zmluvy. Subjekt berie na seba riziko uz



okamihom predlozenia zavdzného navrhu zmluvy. Problém je o to zloZitejsi, Ze menovy vyvoj mozno
vel’mi tazko predvidat’.

Kurzové riziko zasahuje exportéra aj importéra. Exportér podliecha riziku, ze po prijati splatky
avymene deviz dostane menej v domécej mene, ako pocital vo svojej kalkuldcii. Importér ja zasa
v nebezpecenstve, ze bude musiet’ vydat’ za ndkup potrebnej cudzej meny viac jednotiek domacej meny,
ako predpokladal. Exportér a importér sa preto snazia podl'a stipania a klesania kurzu o urychlenie alebo
spomalenie platenia.

3 zakladné faktory, ktoré podmienuju existenciu a rozsah kurzovych rizik:
- termin platenia

- mena fakturacie

- mena financovania

b, pravne rizika

Zakladnym problémom je aké, resp. koho pravo sa pouzije pri pravnych sporoch. Jednym zo spdsobov
rieSenia pravnych sporov moze byt’ i dolozka v zmluve alebo samotna zmluva o rozhodcovskom konani.

¢, rizika prirodnych a technickych katastrof

Prirodné katastrofy do znac¢nej miery nemozno predvidat’ a ovplyviiovat'.
d, infla¢né rizika

Informacie o podmienkach eliminacie rizik

Databazy — ststred’ujui informécie, vyuzivaji informacnt bazu

DIALOG — americky systém

DATA-STAR - europsky systém v Berne

V Slovenskej republike je centrum vedecko-technickych informécii pri Slovenskej technickej kniznici
v Bratislave.

Nérodné centra st v ramci medzinarodnej informacnej siete napojené na medzinarodné centra. Prepojenie
tychto centier umoziuje poskytovat’ Sirokej klientele nielen jednorazové ale aj systematické (priebezné)
informacné udaje. Vyhodou takéhoto ziskavania informécii je ich rychlost atym aj aktudlnost.
Informacné toky sa realizuji pomocou telekomunikacnej techniky. Osobitny vyznam nadobuda systém
internet.

Informacie mozeme ziskavat’ aj od komerénych bank (ak nie su bankovym tajomstvom), obchodnych
komor, resp. obchodnych zastupitel’stiev v jednotlivych krajinéach.

Specializované organizacie

Dun and Brandstreet - ma filidlky po celom svete a ziskava informacie o mnoZzstve firiem (25-30
miliénov). Osobitne pri uverovych rizikach poskytuje za sprostredkovaciu odmenu potrebné informacie
s cielom eliminovat’ riziko z nezaplatenia.

Publikacie a analyzy medzinarodnych organizacii
Podrobné analyzy sa uverejiiuju v roénom, resp. polro¢nom priereze zo strany MMF, Svetovej banky,
sekretariatu OECD, zdruZenych bank, Statistickych prehl’adov OSN, medzinarodnych vyskumnych

organizacii a ratingovych spolo¢nosti.

Dolezitou a pristupnou informdaciou je burza cennych papierov v krajine (indexy a kvotacia).



B Platobné podmienky ako forma min rizika

INCOTERMS - prehlad dodacich podmienok

(platobnych)
INCOTERMS 1990 obsahuju 13 doloziek:

EXW - EX Work (... named place) tj. Zo zavodu (zjednane miesto).

FCA - Free CArrier (... named place). tj. Vyplatené dopravcovi
(...zjednane miesto).

FAS - Free Alongside Ship (... named port of shipment) tj. Vyplatené
k boku lode (... zjednany pristav nalodenie)

FOB - Free On Board (... named port of shipment). tj. Vyplatené lod’
(...zjednany pristav nalodenie)

CFR - Cost and FReight (... named port of destination). tj. Vylohy a
dopravne platené (zjednany pristav urcenia)

CIF - Cost. Insurance and Freight (...named port of destination).t;.
Vydaje, poistne, dopravne platené (zjednany pristav urcenia)

CPT - Carriage Paid To (... named place of destination), tj.
Dopravne platené do (... zjednany bod urcenia)

CIP - Carriage and Insurance Paid to (... named place of
destinnation),tj. Dopravne a poistne platené do (... zjednany bod
urcenia).

DAF - Delivered At Frontier (... named place). tj. S dodanim na
hranicu (... zjednane miesto)

DES - Delivered Ex Ship (... named port of destination),tj. S
dodanim z lode (... zjednany pristav urcenia)

DWQ - Delivere Ex Quay (Duty Paid)(...named port of destination) t;.
S dodanim z nabrezia (... clo platené)

DDU - Delivered Duty Unpaid (...named place of destination),tj. S
dodanim bez platenia cla (... zjednane miesto urcenia v zemi dovozu)

DDP - Delivered Duty Paid (... named place of destinnation).tj. S
dodanim clo platené (...zjednane miesto urenia v zemi dovozu)



INCOTERMS - prehPad dodacich podmienok

INCOTERMS 1990 obsahuju 13 doloziek.

S ohP’adom na ich obsah je mozné dolozky rozdelit’ do Styroch zasadne odliSnych skupin:
* skupina E (dolozka odobrania) - EXW

* skupina F (hlavne prepravné neplatené) - FCA, FAS, FOB

* skupina C (hlavne prepravné platené) - CFR, CIF, CPT, CIP

* skupina D (dolozky dodania) - DAF, DES, DEQ, DDU, DDP

Rovnako z hladiska jednotlivych druhov dopravy je moZné tieto dolozky rozdelit’ do Styroch
skupin:

* pre akykol'vek druh dopravy vratane dopravy kombinovanej - EXW, FCA, CPT, CIP, DAF, DDU, DDP
* pre letecku dopravu - FCA

* pre zelezni¢nu dopravu - FCA

* pre namornu a vnatrozemsku dopravu - FAS, FOB, CFR, CIF, DES, DEQ

V medzinarodnom obchodnom styku st najcastejSie pouzivané dolozky FOB a CIF.

INCOTERMS 1

1. EXW - EX Work (... named place)

- Zo z&vodu (... zjednané miesto)
"Zo zavodu" znamena, ze preddvajuci splni svoju povinnost dodavky, ak da kupujucemu tovar k dispozicii, vo
svojom zavode (t.j. podniku, tovarni, skladisku atd’.). Zvlast’ nie je zodpovedny za nakladku tovaru na dopravny
prostriedok obstarany kupujucim, ani za preclenie tovaru vo vyvoze, iba ak by bolo dohodnuté nieco iné. Kupujuci
nesie vSetky naklady a rizik4 vzniknuté prevzatim tovaru zo zavodu predavajuceho az do ziadaného miesta urcenia.

2. FCA - Free CAurrier (... named place)

- Vyplatené dopravcovi (... zjednané miesto)
"Vyplatené dopravcovi" znamend, ze predavajici splni svoju povinnost’ dodania, ked’ odovzda tovar prichystany
pre vyvoz do starostlivosti dopravcu, menovaného kupujucim, na zjednanom mieste alebo bode. Pokial’ kupujuici
neudal presny bod, predavajici méze volit’ medzi miestom alebo stanovenym pasmom, kde dopravca prevezme
tovar do svojej starostlivosti. Pokial’ podl'a obchodnej praxe je potrebna spolupraca preddvajuceho pri uzavreti
zmluvy s dopravcom, predavajuci moéze jednat’ na nebezpecie a naklady kupujtceho.

INCOTERMS I1

3. FAS - Free Alongside Ship (... named port of shipment)

- Vyplatené k boku lode (... zjednany pristav nalodenia)
"Vyplatené k boku lode" znamena, ze predavajuci splni svoju povinnost’ dodanim, ked’ doda tovar k boku lode na
nabrezi alebo v ¢lne v zjednanom pristave nalodenia. To znamend, Zze kupujuci musi niest’ vSetky ndklady a
nebezpecie straty alebo poskodenia tovaru od tohoto okamihu.

4. FOB - Free On Board (... named port of shipment)

- Vyplatené na lod’ (... zjednany pristav nalodenia)
"Vyplatené na lod™ znamena, Ze predavajtci splni svoju povinnost’ dodania v okamihu, ked’ tovar presiel zabradlim
lode v zjednanom pristave nalodenia. To znamena, ze kupujici nesie vSetky naklady a nebezpecCie straty alebo
poskodenia tovaru od tohto okamihu.

5. CFR - Cost and FReight (... named port of destination)
- Néklady a prepravné (... dohodnuty pristav uréenia)



"Naklady a prepravné" znamena, ze predavajici musi zaplatit’ naklady a prepravné potrebné k preprave tovaru do
dohodnutého pristavu urcenia, ale nebezpecie straty alebo poSkodenia tovaru, ako i akékol'vek dodatocné ndklady
vzniknuté po dodani tovaru na palubu lode, prechadzaju z predavajuceho na kupujiceho prechodom nad zabradlie
lode v pristave nalodenia.

6. CIF - Cost, Insurance and Freight (... named port of destination)

- Néklady, poistenie a prepravné (... dohodnuty pristav uréenia)
"Néklady, poistenie a prepravné" znamend, ze predavajuci ma rovnaké povinnosti ako podla dolozky CFR, ale
musi naviac obstarat’ namorne poistenie kryjice kupujiceho proti nebezpeciu straty, alebo poskodeniu tovaru pocas
prepravy. Predavajici uzatvara poistovaciu zmluvu a plati poistné.

7. CPT - Carriage Paid To (... named place of destination)

- Preprava zaplatena do (... dohodnuté miesto urcenia)
"Preprava zaplatena do" znamena, Ze predavajiici ma zaplatit’ prepravné za dopravu tovaru do dohodnutého miesta
urc¢enia. Nebezpecie straty alebo poSkodenia tovaru, ako iakékol'vek dodato¢né naklady vzniknuté po dodani
tovaru dopravcovi, prechadzaju z predédvajiceho na kupujiceho dorucenim tovaru do opatere dopravcu.

8. CIP - Carriage and Insurance Paid to (... named place of destination)

- Preprava a poistenie platené do (... dohovorené miesto urcenia)
"Preprava a poistenie platné do" znamena, Ze predavajuci ma rovnaké povinnosti ako podla dolozky CPT, ale
naviac musi predavajici zadovazit’ poistenie kryjice kupujiceho proti nebezpeciu straty alebo poskodenia tovaru
pocas prepravy. Preddvajuci uzatvara poistovaciu zmluvu a plati poistné. Kupujuci si musi byt vedomy toho, Ze
podl'a dolozky CIP je predévajtci povinny obstarat’ len poistenie s minimalnym krytim. Kupujtci bude opravneny
domahat’ sa svojho naroku priamo od poistovne.

9. DAF - Delivered At Frontier (... named place of delivery at frontier)

- S dodanim na hranicu (... dohodnuté miesto dodania na hranici)
"S dodanim na hranicu" znamena, Ze predavajuci splni svoju povinnost dodania, akonahle tovar bol dany k
dispozicii odbaveny pre vyvoz v dohodnutom bode a mieste na hranici, ale pred "colnt hranicu" susednej krajiny.
Pojem hranice moZze byt pouzity pre ktorukol'vek hranicu vratane hranice krajiny vyvozu. Preto je vel'mi dolezité,
aby tato hranica bola definovana presne a v kazdom pripade bol menovany bod a miesto.

10. DES - Delivered Ex Ship (... named port of destination)

- S dodanim z lode (... zjednany pristav uréenia)
"S dodanim z lode" znamena, ze predavajuci splni svoju povinnost’ dodania, ked’ doda tovar k dispozicii na palubu
lode neodbavenej pre dovoz v dojednanom pristave urcenia. Prechod ndkladu a nebezpecie straty a poskodenie
tovaru nastava na palube lode v pristave urcenia.

11. DEQ - Delivered EX Quay (duty paid) - (... named port of destination)

- S dodanim z nabrezia (clo platené) - (... dohodnuty pristav urcenia)
"S dodanim z nabrezia (clo platené)" znamena, ze predavajici splni svoju povinnost’ dodania, akonahle da tovar
odbaveny pre dovoz k dispozicii kupujicemu na nabrezi v dohodnutom pristave urcenia. Predavajtci nesie vSetko
nebezpecCie a naklady vratane cla, dani a inych poplatkov spojenych s tymto dodanim. Prechod ndkladov a
nebezpecie k tovaru nastava po vylodeni tovaru na nabrezie v pristave urcenia.

12. DDU - Delivered Duty Unpaid (... named place of destination)
- S dodanim bez platenia cla (... zjednané miesto urc¢enia v zemi dovozu)

13. DDP - Delivered Duty Paid (... named place of destination)
- S dodanim clo platené (... zjednané miesto ur¢enia v zemi dovozu)



4 Colna a cenova politika

A Vyznam v ZO

Je sucastou zahrani¢no-obchodnej politiky a tym aj hospodarskej politiky $tatu. Je stthrnom zdsad,
noriem a opatreni, ktoré Stat pouziva na dosiahnutie ur¢itych cielov a zdujmov v hospodarskych
vzt'ahoch. Mo6zZe byt liberdlna - podporuje pohyb tovaru cez hranice , alebo protekcionistickd - Stat
chrani svoje uzemie tym , ze brzdi import alebo export. Colnymi opatreniami sa reguluje dovoz
zahrani¢ného tovaru a vyvoz domaceho tovaru do zahranicia.

Clo funguje ako autondmny prostriedok zahrani¢no-schodnej politiky ,ako urcitd forma dani , ktora je
zdrojom prijmov SR, vybera sa pri prechode colného uzemia. Vyuzitim cla moézeme vyrazne ovplyviiovat
spotrebu tovaru, na ktory bolo clo uvalené.

Druhy ciel :

podla rozsahu platnosti :

+ autondmne (vSeobecne platné pre vsetky krajiny)

e zmluvné

podla ucelu :

* fiskalne

* ochranné (vychovné, negocia¢né, vyrovnavacie, antidumpingové, kompenzacéné, preferencné, odvetné,
colno-kontingentné, prohibitivne )

podla smeru dopravy :

* vyvozné

* dovozné

* tranzitné

podla spésobu vypoctu:

* valorické

* Specifické

* diferencované

* zmieS$ané

« kizavé

* diferenc¢né

Colné rezimy

- vol'ny obeh

- tranzit

- uskladnenie tovaru v colnom sklade

- aktivny zuslacht'ovaci styk

- pasivny zuslachtovaci styk

- prepravovanie pod colnym dohl'adom
- docasné pouzitie

Vytvorenie colnej unie

Vstup SR do EU vytvara predpoklad vytvorenia colnej tnie , ktorej realizécia predpoklada dva druhy

obchodnopolitického charakteru :

a.) opatrenia medzi ¢lenmi colnej Uinie( zahriia odstranenie ciel a kvantitativnych opatreni pri vzdjomnom

obchode s tovarom a so sluzbami)

b.) nahradenie jednotlivych narodnych colnych dovoznych tarif v obchodnom styku ¢lenov colnej tinie s
neclenmi, spolo¢nou colnou tarifou

Tato unia v§ak mdze znamenat aj hrozby pre jednotlivé ¢lenské krajiny (malé , ako napr. SR)

* konkurencieschopnost’ vyrobkov nie je az tak vysoka

* na druhej strane, nas trh je ldkavy pre konkurentov zvonku

* silni investori na druhej strane



* slaby manévrovaci priestor tykajici sa investicii na nasej strane

* vel’ky trhovy segment- potreba individudlneho pristupu- vysoké vydavky na prieskum trhu , reklamu,
prienik atd.

* naSe firmy malé a nezndme

* zvySovanie zavislosti na okolitych krajinach

* potreba akceptacie politiky ako ¢lenskych Statov

* potreba prispdsobovania sa normam, predpisom, inStrukciam

* zvySeny doraz sa kladie na harmonizéciu vo vSetkych oblastiach

* potreba ochrainovat’ domaéci trh

* zvySena potreba certifikatov a skasok nasich vyrokov

Cenova politika

Cenova politika je subor opatreni firmy v oblasti cien, ktoré su sucast'ou firemnej politiky. predstavuju ju
vSetky aktivity, ktoré suvisia surCenim alebo zmenou predajnych cien ¢i podmienok, ktoré cenu
ovplyviiuji. Existuje aj chdpanie cenovej politiky znarodohospodarskeho hladiska, ako sucasti
dochodkovej politiky §tatu, ktord je zamerand na realizaciu cenovych nastrojov.
Cenovu politiku ovplyviiuju tieto faktory:

1. stanovenie cenovo-politickych ciel'ov

2. cenova stratégia

3. subjekt stanovovania ceny

4. ceny a ciele konkurencie

5. vztah firmy ku konkurencii — trhovy podiel

6. spravanie sa zakaznika a ich kiipyschopnost’

7. vyska vyrobnych nékladov a cielovy zisk

8. zivotny cyklus vyrobku a podniku

9. elasticita ceny
10. polit., ekon., demograf., pravne, technické a iné rozdiely trhov

Cenovopolitické ciele
Vychédzaja z ciel'ov firmy a s rozhodujicim kritériom na vol'bu vhodnej ceny.
Patria k nim:
* prezitie — vyuzitie ked firma ma nevyuzité kapacity, Celi silnej konkurencii alebo zmendm Zelani
zakaznikov
* maximalizacia bezného zisku ked firma chce dosiahnut' ¢o najvyssi zisk/prijmy alebo navratnost’
investicii, uplatiiuje sa kratkodobi finan¢ny efekt
» maximalizdcia rastu predaja cenové prenikanie produktu na trh, firmy stanovuju ceny ¢o najnizsie
» maximalizacia vyuZitia trhu  zbieranie smotany na trhu, pri zavedeni novinky sa cena stanovi vysoko
* vodcovstvo v oblasti kvality produktu  vyssie ceny, N s kvalitou, imidz kvality
* vytlacenie konkurencie z trhu

Cenovopolitické stratégie
metddy ako dosiahnut’ ciele

A. stratégie cenotvorby novych produktov
1. s. vysokovynosovych cien (od¢erpavajuca cenova stratégia)
2. prienikova s. — s. nizkych nakladov

B. stratégia cenotvorby imitujucich vyrobkov

1. s. vodcovstva

2. s. vysokej ceny

3. s. vynimoc¢nej hodnoty
4. s. nadhodnotenia

5.s. priemeru

6. s. dobrej hodnoty



7. s. odtrhnutia
8. s. falosnej hospodarnosti
9. s. ekonomicka

C. stratégia cenotvorby sortimentu produkcie
1. stanovenie cien produktového radu
2. stanovenie cien nepovinného prislusenstva
3. stanovenie cien komplementarnych produktov
4. stanovenie cenovych balickov

D. adaptacné cenové stratégie

1. geograficky orientované ceny a) ceny free of board
b) jednotné dodacie ceny
¢) zénova cenotvorba
d) cenotvorba podl'a zakladnych bodov
e) ceny s prekvapenim

2. cenotvorba so zl'avou a priplatkom

3. cenova diferenciacia

4. psychologicky orientované ceny

5. akéné ceny

E. stratégie cenového vyrovnania
1. ¢asové cenové vyrovnanie: a) simultdnna kompenzacia
b) sukcesivna kompenzacia
2. vyrobkové cenové vyrovnanie

F. vnutropodnikové cenové stratégie

B Metody cenotvorby

1. Nékladovo orientované
a) cenotvorba prostrednictvom ziskovej prirazky
b) cenotvorba pri pozadovanej ndvratnosti z predaja
¢) cenotvorba pri pozadovanej navratnosti kapitalu (cielova vynosnost’)

2. Dopytovo orientované
a) priame cenové porovnavanie
b) priame porovnavanie vnimanych hodnot
¢) diagnosticka metdda

3. Konkuren¢ne orientované metddy
a) cenotvorba pomocou beznych cien
b) cenotvorba pomocou cenovych ponuk

4. Specifické metody tvorby ceny
a) metoda pribliznej kalkulacie
b) cenova previerka s pouzitim burzovych kotacii
c) stanovenie ceny na zéklade analyzy kvality vyrobkov
d) cenotvorba v obchodnych podnikoch



5. Priprava a realizacia vyvoznej obchodnej operacie
Vyvozny obchodny pripad
Dovody vyvozu

aby sme sa uchytili na zahrani¢nom trhu

chceme predat’ nadprodukciu, nerealizované zasoby
potrebujeme devizové prostriedky

chceme ziskat’ prostriedky na dovoz

chceme dosiahnut’ zisk

chceme zvysit’ vyrobu = treba ziskat’ zahrani¢nych odberatel'ov

YV VVVVY

tovar nemdzeme predat’ na domacom trhu pre prili§ vysoku cenu

Vyvoz ma tri zékladné fazy

1. faza Pripravna faza
Prieskum a vyskum trhu
- teritorialny
- komoditny
Vytvorenie variant predajnej koncepcie
Propagacna Cinnost’ a styk s verejnostou

2. faza Kontrakta¢na faza
Vyber obchodnej metddy, typu obchodnej operacie a zmluvnej strany
Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
Dohodnutie obsahu zmluvy so zahrani¢nym partnerom
Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym dodavatelom

3. faza Realiza¢na faza
zaevidovanie zmluvy a vedenie prehl'adnej evidencie o priebehu operacie s ¢asovym postupom
zabezpecenie suvisiacich ¢innosti s vyvozom tovaru — preprava, kontrola, poistenie
zabezpecenie expedicie tovaru podla dodacich lehot, avizovanie a fakturacia
zabezpecenie prevzatia tovaru kupujucim a zaplatenie kiipnej ceny
uzatvorenie obchodného pripadu (formalne, vecne — reklamdcia, garancia, pripadné spory);
zéverecné vyhodnotenie

A Teritorialny, komoditny prieskum
Pripravna faza

Maéme tovar, ktory chceme predat’.

* Prieskum a vyskum trhu
teritoridlny
komoditny

Pri teritorialnom prieskume sa zbieraji udaje nielen o geografickych, klimatickych podmienkach,
surovinovom bohatstve, pocte a zloZzeni obyvatel'stva, ale predovSetkym o politickych, ekonomickych
podmienkach, organizacii trhu, priemysle, obchode, legislative, devizovych, colnych, danovych
predpisoch a podobne.




Komoditny prieskum sa zameriava na nakupné a predajné podmienky konkrétneho tovaru, kvalitu,
technické parametre, cenu, mnozstvo tovaru na tamojSom trhu, na najvdacSich producentov,
kapyschopnost’ obyvatel'stva.
Pri komoditnom prieskume je potrebné sustredit sa na ziskanie zakladnych informdacii o trhu pre
konkrétnu komoditu a skumat’ tieto ukazovatele:

- vyroba danej komodity

- predaj danej komodity

- spotreby danej komodity

- cien danej komodity
* Vytvorenie variant predajnej koncepcie

* Propagacna ¢innost’ a styk s verejnost’ou
Zvolit’ spravnu formu propagacie

Kontrakta¢na faza

* Vyber obchodnej metody, typu obchodnej operacie a zmluvnej strany
priame obchodné metddy alebo nepriame
nepriama metoda — vtedy, ¢im viackrat meni zmluvne tovar svojho majitel'a
e Zaslanie navrhu obchodnej zmluvy
* Dohodnutie obsahu zmluvy so zahrani¢énym partnerom
Zmluva so zahrani¢nym partnerom = kiipna zmluva

KZ pravne upravuje
Obchodny zakonnik
Obciansky zakonnik
Obchodné zvyklosti , uzancie (INCOTERMS)

Kazda KZ ma predpisané nalezitosti, ak ich nemé je neplatna.
Musi splnat’ urcité podmienky:

* Dohodnutie obsahu zmluvy s tuzemskym dodavatel'om
Realizacna faza

e Zaevidovanie zmluvy a vedenie prehl’adnej evidencie o priebehu operacie s ¢asovym postupom
— sledovanie trokov a splatnosti uveru
— sledovanie inkasa, zrychl'ovanie, spomal’ovanie
— sledovanie kurzovych rozdielov
 Zabezpecenie sivisiacich ¢innosti s vyvozom tovaru
balenie a kontrola; dokumentacné zabezpecenie; poistenie a preprava
» Zabezpecenie expedicie tovaru podla dodacich lehot, avizovanie a fakturacia
Expedicia musi uizko spolupracovat so Specializovanymi vyvoznymi firmami.
e Zabezpecenie prevzatia tovaru kupujicim a zaplatenie kiipnej ceny
V KZ ma byt urené ako sa tovar prebera a kedy odberatel’ zaplati.
e Uzatvorenie obchodného pripadu (formalne, vecne — reklamacia, garancia, pripadné spory);
zaverecné vyhodnotenie
formalne uzatvorenie — ak odberatel’ zaplatil a nie su problémy



B Dokumentac¢né a zmluvné zabezpecenie vyvozu

Poznatky ziskané prieskumom trhu a vysledky propagacnej akcie vyuzije vyvozca pri uskutoctiovani
ponukovej ¢innosti. Vyvoz mozno zabezpecit’ priamou obchodnou metddou (vyrobny podnik = exportér),
alebo nepriamou obchodnou metdédou (vyrobny podnik poveri touto Cinnost'ou ina firmu). V pripade
pouzitia nepriamej formy treba predbezne dohodnut’ zakladné podmienky, za ktorych sa bude realizovat’
vyvozna operacia. Spresnenie tychto podmienok a uzatvorenie zmluvy s vnatornym partnerom sa
uskuto¢ni az po dohode o podmienkach vyvozu so zahrani¢nym odberatel'om.

Zmenka

Zmenka je cenny papier napisany v presne stanovenej forme, z ktoré¢ho vyplyva na jednej strane
bezpodmienecny pisomne potvrdeny platobny zdvizok dlznika zaplatit zmenecnu Ciastku uvedenti na
zmenke a na druhej strane pravo majitela zmenky pozadovat v stanovenej dobe od dlznika tuto uhradu.

Veritel ma povinnost’ predlozit’ zmenku pri splatnosti dlznikovi k zaplateniu. Tuto povinnost
obvykle prenéasa na banky, ktoré poveruje inkasom svojich zmeniek.

Pouzivanie zmeniek je vyhodné pre dovozcu, ktory pri plateni zmenkou presuva uhradu do
buducnosti — na dobu jej splatnosti. Preto pre vyvozcu je platenie zmenkou nevyhodnejSie. Okrem toho
vyvozca nesie rizikd vyplyvajuce zo zlozitych zmenkovych predpisov, z moznych kurzovych strat
1 pripadnej platobnej neschopnosti dlznika.

Pozname dva druhy zmeniek:

Vlastna zmenka — je bezpodmiene¢ny prisl'ub vystavcu vlastnej zmenky, ze zaplati isti sumu osobe,
ktora je na zmenke uvedena.

Cudzia zmenka — je cenny papier, v ktorom vystavovatel zmenky prikazuje svojmu adresatovi —
zmenkovnikovi, aby urcitej osobe zaplatil ur¢ita petiaznu ¢iastku.

Zmenka musi obsahovat’ podstatné nélezitosti:

* slovo zmenka v suvislom texte

* bezpodmienecny prikaz vystavovatela zaplatit

* meno a suma, ktord je zvycajne uvedena slovami aj cislami

* presne stanoveny den splatnosti

» meno osoby, ktorej ma byt zaplatené — remitent

* presne stanovené miesto platenia, ak tento udaj chyba

* meno zmenkovnika

* podpis vystavovatela (trasadta)

W

Sek

Sek je klasickym platobnym prostriedkom. je to vlastne bezpodmieneény prikaz vystavovatela
Seku peniaznému ustavu — banke — zaplatit’ doruditel'ovi alebo osobe uvedenej v Seku urditd petiazni
Siastku. M4 ur¢ita zakonom predpisanu formu a je zasadne splatny na predlozenie. Seky sa pouZivaju tak
vo vnutro§taitnom, ako aj v medzinarodnom platobnom styku, kde nahradzaju hotovostné peniaze a st
cennymi papiermi.

V medzinarodnom platobnom styku sa Seky pouzivaju predovsetkym ako platobny prostriedok.
NajcastejSie sa vyuzivaju pri nahradeni platenia zic¢tovanim, ¢o umoznuje bezhotovostny platobny styk.
Tym, ze dlznik odovzda veritel'ovi Sek ma pri niektorych obchodnych operaciach rovnaky vyznam ako
platenie v hotovosti.

V oblasti Zenevskej konvencie $ek:
a) vydany a splatny v jednom State plati 8 dni
b) vydany v jednom $tate a splatny v §tate druhom na rovnakom kontinente plati 20 dni
¢) vydany na jednom kontinente a splatny na druhom plati 70 dni
Podl'a Anglosaskej dohody je lehota 90 dni tzv. rozumnym ¢asom.
Podstatné nalezitosti:
* oznacenie Sek v jazyku, v ktorom je tato listina napisana
* bezpodmienecny prikaz vyplatit’ ur¢iti sumu penazi
» meno Sekovnika




* miesto, kde ma byt’ Sek zaplateny
* miesto a den vystavenia Seku
* podpis vystavovatela

Ak je peniazna suma uvedena slovami a Cislicami, ak sa liSia, plati suma napisana slovami, ak su obidva
udaje v Cislach plati nizsia suma.
Podl'a osoby, v prospech ktorej bol Sek vystaveny, rozoznavame:
Sek na meno je prevoditelny
Sek na majitela vybaveny ur¢itym menom a dodatkom ,,alebo majitelovi ,,alebo doruéitelovi«
Sek na rad je oznadeny uréitym smenom s dolozku ,,na rad*
Rektasek, oznaceny ur¢itym menom s dolozkou ,,nie na rad*
Podl’a vystavovatela sa delia Seky na sukromné a bankové. Sikromné Seky vystavuje majitel’ uctu,
bonita Seku je rovnaka ako bonita banky.

D Odkupenie pohl’adavok

Factoring

NajprogresivnejSia metoda financovania medzinarodného obchodu. Odkupuje sa pohladavka,
ktora vznikla az po uskuto¢neni zmluvy. Vzdy ide o predaj na nekryty uver.

Vystupuju 3 subjekty:

- faktor, Specializovana spolo¢nost’, ktord odkupuje pohl'adavky (importny, exportny faktor)
- klient, podnik, ktory uzavrel zmluvu s faktorom a poskytol mu svoje pohl'adavky

- dlznik, odberatel’ vykonov

Odpredaj pohl'adavok sa uskutociiuje prostrednictvom cesie.
Funkcie factoringu:

a) finan¢na — faktor spolu financuje odbyt
b) zaru¢na — klient (exportér) musi odovzdat’ vSetky informacie o zdkaznikovi
- factoringova spolo¢nost’ schvali uverovy limit a riziko
c) servisna - factor preberie vSetky dokumenty od exportéra a obhospodaruje danu pohl'adavku

Forfaiting

Financovanie vyvoznych tverov dlhodobého charakteru (6 mesiacov — 7 rokov)
Naklady spojené s forfaitingom:
1. provizia- zé&vdzny prislub financovania 1,5 — 2% zrocnej
financovanej Ciastky
2. rizikova priradzka- riziko insolventnosti, kurzové riziko... 1-6%
3. diskont- sadzby rozdelené podla krajin a rizik



6. Europska unia a SR

A Ciele a vysledky ZE integracie

Zasadné spolocenské zmeny, ktoré sa uskutocnili v Eurdpe po druhej svetovej vojne, dali podnet
na rozSirovanie a prehlbovanie ekonomickej integracie medzi vyspelymi S§titmi aj napriek tomu, ze
europske $taty po druhej svetovej vojne i8li dvojakou cestou a to cestou trhového liberalizmu a cestou
planovitého riadenia hospodarstva. Obdobne studend vojna prakticky tato ekonomicku orientaciu nie
len rozdelila, ale aj prehibila. Krajiny zapadnej Eurépy s trhovym hospodarstvom uz za¢iatkom 50. rokov
formovali insStituciondlne formy integracnych procesov vysledkom ktorych bolo Euréopske spolocenstvo
pre uhlie a ocel’, Europske spolo¢enstvo pre jadrovi energiu a Eurépske hospodarske spolo¢enstvo.

B Prinos zo vstupu SR do EU pre nas

Tym, ze SR uzavrela vSetkych 31 kapitol, ktoré boli podmienkou prijatia do EU, a stane sa jej
¢lenom, ziskava v blizkej buducnosti konkrétne financné prostriedky.

Co sa dohodlo?

A. Pocas prvych troch rokov clenstva v EU dostaneme z jej rozpoctu 1,74 mld. eur na podporu
regidonov, agrarneho sektora a vidieckeho rozvoja. Do rozpo¢tu EU odvedieme 929 mil. eur, takze Cista
bilancia bude v nas prospech 815 mil. eur.

B. V uvedenej sume je aj 47,8 mil. eur na posilnenie schengenskej hranice, 63 mil. z rozpo¢tu na
kompenzaciu, 90 mil. eur ako dodatocna podpora rozvoja vidieka a 90 mil. eur na roky 2004 — 2006 na
odstavenie blokov V1 Jadrovej elektrarne v Jaslovskych Bohuniciach.

C. Priame platby rol'nikom zostdvaju na zaciato¢nej Grovni 25 %, ako aj 10 rocné prechodné obdobie.

D. SR méze doplnit’ z vlastnych zdrojov a z fondu na rozvoj vidieka najviac 20% z ro¢nej sumy.

E. Dodatoc¢ne ziskalo Slovensko aj Sestpercentny podiel na 400 miliénoch eur o ktoru 13.12.2002
EU zvysilo svoju ponuku kandidatom

F. Zvysili sa vyrobné kvoty na izoglukdzu, mlieko, jatocné kravy, ovce a kozy.

G. Pri ndkupe pddy cudzincami je dohodnuté jednoro¢né prechodné obdobie doplnené o klauzulu

umoziujucu v pripade vazneho narusenia trhu predlzit’ ochranu o tri roky.

C Od Maastrichtu po Atény

Dal§im vyznamnym medznikom zapadoeurdpskej integracie je prijatie ,,Zmluvy o Eurdpskej unii
v roku 1991, ktora je zndma ako Maastrichtskd zmluva. Obsahuje dve zmluvy Zmluvu o hospodarskej
a menovej unii a Zmluvu o politickej anii. Od 1.11.1993 sa pouziva nazov Eurdpska tnia, ktora zahria
3 zlozky: Eurdpske spolocenstvo (predtym EHS), Eurdpske spolocenstvo pre uhlie a ocel, Eurdpske
spolocenstvo pre jadrovi energiu.
Maastrichtskd zmluva vytvorila tri hlavné piliere EU a to: a) hospodarsku a menov uniu
b) spolo¢nt zahran. a bezpecnost. polit.
¢) justiciu a vnutorné zalezitosti

Maastrichtskd zmluva obsahuje aj ciele EU: a) podporovat’ vyrovnany a trvaly ekon. a soc. pokrok
b) na medzinarodnom poli presadzovat eurdopsku
identitu
c) posilnit ochranu prav a zaujmov obcanov
¢lenskych $tatov zavedenim obcianstva EU



d) rozvinat’ uzku spolupracu v pravnych a vnutornych
zalezitostiach
e) udrzat’ spolocné vydobytky

Touto zmluvou konkretizuje aj otdzku Eurdpskej centrdalnej banky a spolocnej meny euro.
Vytycili sa aj konvergencné kritérid na vstup do Eurdpskej menovej unie: Cenovd stabilita (inflacia
neprekroc¢i priemernu inflaciu v 3 krajinéch s najnizSou inflaciou o viac ako 1,5%), arokova miera (DD
urokova miera neprekro¢i priemernu inflaciu v 3 krajindch s najnizSou inflaciou o viac ako 2%), deficit
(narodné rozpoctové deficity nesmu byt vyssie ako 3% HDP), dlh (zahraniéna zadiZenost nesmie
prekrocit’ 60% HDP), stabilita kurzu (nadrodnd mena nesmie v predchddzajicich rokoch devalvovat’ a
musi sa pohybovat’ v ramci fluktuacného rozpitia 2,25%)

V juni 1993 sa na Kodanskom summite prijal dokument K uz§iemu pridruzeniu krajin strednej a
vychodnej Eurépy. Prijali sa konvergencné kritéria zname ako ,,kodanské kritéria®, ktoré su zavazné pre
asociované krajiny. a) stabilné institiicie zabezpecCujice dodrziavanie principov demokracie, l'udské
prava, slobodu tlace, prava mensin, pravny stat, b) splnit’ poziadavku acquis communau taire (legislativa
EU), ¢) fungujice trhové hospodarstvo, d) akceptovat ciele hospodarskej, menovej a politickej unie EU,
e) byt konkurencieschopny

Na Essenskom summite Eurdpska rada prijala stratégiu pripravy pridruzenych krajin a prechod
k riadnemu ¢lenstvu — predvstupova stratégia a stanovila ¢asovy horizont na rokovanie o vstupe do EU.
Okrem toho summit prijal program PHARE o poskytovani finan¢nej pomoci asociovanym krajindm.

Eurdpska komisia v uplynulych rokoch prijala niekol'ko Bielych knih. Biela kniha je suhrn
navrhov v urcitej oblasti politiky.

Biela kniha z juna 1995 stanovila ,,Pripravu asociovanych krajin strednej a vychodnej Eurépy na
integraciu do vnutorného trhu EU*. St v nej naértnuté tlohy na najblizSie obdobie v oblasti zblizovania
s vnutornym trhom EU a ur€ia sa aj kIicové opatrenia v kazdom sektore vnutorného trhu. Obsahu aj
postup pri aproximacii legislativy. V ¢ase jej schvélenia malo asociacni dohodu podpisani 6 krajin:
Pol'sko, Mad’arsko, CR, SR, Bulharsko a Rumunsko. O¢akavalo sa podpisanie dohody aj zo strany
pobaltskych krajin a Slovinska.

Na decembrovom summite Eurdpskej rady v roku 1997 v Luxemburgu bola schvalené koncepcia
roz§irovania unie. Kandidatske krajiny boli rozdelené na dve skupiny: 1. CR, Madarsko, Polsko,
Slovinsko, Estonsko a Cyprus s ktorymi sa zacali vstupné rozhovory a rokovania o vstupe, 2. Slovensko,
Litva, LotySsko, Malta, Bulharsko, Rumunsko s ktorymi sa zacnu iba vstupné rozhovory.

Luxembursky summit pre druht skupinu kandidatskych krajin navrhlo posilnenu
predvstupovu stratégiu, ktorej nosnym programom sa stalo Partnerstvo pre vstup. Stanovovalo prioritné
oblasti, v ktorych krajina potrebuje zintenzivnit' pracu na pripravu na &lenstvo. Ulohy ktoré bolo treba
splnit’ urcovala EU. Tento dokument kandidatske krajiny rozsirili na Ndrodny program na prijatie acquis
communautaire. Krajiny, ktoré Luxembursky summit nevyzval na rokovanie o vstupe do EU, Eurdpska
komisia kazdoro¢ne individudlne hodnotila. Pre Slovensko bola urcena predvstupovad pomoc vo forme
programov PHARE, ISPA, SAPARD.

Na Kodanskom summite 13.12.2002 SR a dal$ich 9 krajin ukoncilo pristupové rokovania.
Pristupova zmluva bude pre vSetky krajiny spolo¢na a s kazdou sa podpiSe eSte dodatok. Slavnostny akt
podpisania zmluvy sa uskuto¢nil 16. aprila na summite v Aténach. Dokumenty potom dostali
naratifikaciu parlamenty vsetkych 15 clenskych krajin. Vstup novych desiatich ¢lenov sa uskutocni k
1. maju 2004




